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Введение.

Несколько слов перед началом шабаша.
  Так-так… надоело работать за гроши и сидеть в долгах? Или уже живете хорошо, но хотите большего? Мечтаете жить в достатке, есть бутерброды с черной  и красной икрой каждый день, отдыхать на заграничных курортах, ездить на дорогих иномарках?... Ладно, ладно, не смущайтесь и не оправдывайтесь, мол, да мне бы только на хлебушек заработать.  Хотеть жить в богатстве – естественное желание человека с древнейших времен! Само слово “БОГатый” от слова “Бог” произошло, это значит – “одаренный богом, живущий в гармонии с богом”! Кого такая расшифровка невыносимо коробит – тем с нами не по пути, и данную книгу они могут дальше не читать. Получать гроши за лошадиный труд они и без нашей “Библии” смогут.  
      Ищите способы разбогатеть? Хотите, чтобы любое Ваше материальное желание удовлетворялось Вселенной?  Что ж, Вы пришли по адресу! 

  Просто любопытствующие и “продвинутые” эзотерики тоже могут присутствовать.  Авось когда-нибудь да и прекратят делать вид, что деньги их не интересуют, прикрываясь “высокодуховными” интересами. 
  Ну а тем, кто свою любовь к деньгам уже сейчас не отрицает, и хочет, чтобы она стала взаимной, наша “Библия” поведает тайны богатства и успеха. Я расскажу вам о секретах денежной магии. Только не ищите в этой книге заговоров и заклинаний на деньги.  Книжек по денежной магии с заговорами сейчас достаточно много продается. И что, все сразу богатыми и знаменитыми стали? Вот-вот… А все потому, что не рассказывают эти книжки о самом главном. Об условиях, при которых заговоры будут у вас работать. 
  Что не ожидали такого? Думали, любой желающий с успехом  может денежной магией пользоваться?  Да нет, милые, не только магией, но даже обычными, не магическими способами привлечения денег воспользоваться с успехом может далеко не каждый.  Для этого качества нужно особые иметь! А кто этого не знает, но денег хочет, тот  попадается в ловушку заманчивых обещаний, и вместо увеличения доходов отдает последние гроши… 
“Простые” способы привлечения денег.
   Рассмотрим для примера несколько “простых” способов привлечения денег.  
Способ 1.  “Поймайте тысячу комаров, сварите из них в полночь зелье с соответствующим заговором, и вскоре на Вас свалится несметное богатство”…. Ну-ка, признавайтесь, пробовали  уже делать это, или другие подобные рецепты из книг по “черной магии”? Не сработало?  Правильно, потому что нужных качеств для успеха в денежной магии у вас нет, и никто вам о них не рассказал!
Способ 2 .  “Вложите деньги в наше АО “Мозгопудр и компания”, и 1000% прибыли в месяц Вам гарантировано!” … Говорите, вкладывали, но “Мозгопудр” неожиданно обанкротился, и не только проценты, но и вложенные денежки пропали?...  Что ж, вполне закономерно. 
  Способ 3.  “На нашем семинаре по трансцедентальной философии двадцать пятого уровня путем расширения сознания в квазиуноастральные сферы, вы научитесь привлекать деньги методом альфа-бетта-гаммы очищения сосуда кармы…  Впрочем, когда ваше сознание расширится, вам и не до денег будет… Только санитаров будете спрашивать, на каком вы уровне параллельных миров… Ой, пардон, отвлекся. Приходите все в нашу школу на 25 ступеней по 1000$ каждая!”...  Говорите, сходили в такую школу и расширили сознание? Ну, теперь расширенное сознание поможет вам легко заметить странную закономерность: чем более “продвинутым в духовном развитии” вы становитесь, тем более худеет ваш кошелек. Говорите, добровольно все имущество Гуру отдали, потому что он вам за это обещал очистить вашу страшно тяжелую карму (ее тяжесть, конечно, им самим установлена была)? Что ж  - поздравляю! Звание “почетный лох ” теперь ваше! 
 Способ 4. Всего за 100 рублей потомственная ясновидящая Степанида подключит Вас к неисчерпаемому источнику богатства… К неисчерпаемому… За сто рублей… Мда…
 И, наконец, коронный способ: возьмите монеты и заройте их на Поле Чудес в Стране Дураков, и ждите, когда вырастет дерево с деньгами, ждите, ждите…

  Если Вы пробовали увеличить свое благосостояние подобными способами, и не получили результата, а только потеряли время и деньги, так ничего удивительного в этом нет. “Да, все это – неправда, одна афера”, - грустно вздохнут многие, - “поэтому будем есть свой сухарь без масла и красной икры, чудес не бывает ”.
  Ну-ка, признавайтесь, Вы тоже так подумали? А вот и зря! Потому что чудеса бывают. Точнее, это не чудеса, а закономерность. Ведь как говорил святой Августин, “чудеса не противоречат законам природы. Они противоречат лишь нашим представлениям об этих законах”. 

  Что же это за законы такие? Это, милые, законы равновесного энергетического обмена во Вселенной. Ну что, уже интересно стало? Тогда бросайте варить комаров и пучить глаза, пытаясь выйти на двадцать пятый уровень трансцендентной медитации, очищая сосуд кармы, а присоединяйтесь к нашему ведьминому шабашу!  Слово ведьма – от слова ведать, то есть знать произошло.  Ведьмам все законы природы ведомы. В том числе законы богатства и успеха. А теперь и Вы будете их знать.  
  Предупреждаю сразу: некоторых  особо впечатлительных граждан полученная информация может слегка шокировать. Потому слабонервных просим с шабаша удалиться. Ну, кто книгу “Библия Ведьмы. Тайны Любовной Магии” читал, те уже приблизительно знают, чего ждать. А если манящий хруст купюр и звон монет перевешивает страх расстаться с ложными идеалами, тогда – добро пожаловать на шабаш, посвященный деньгам!  Как и в обычной Библии, в нашей “Библии Ведьмы” вас ждут заповеди, которые нужно соблюдать, чтобы достичь богатства. 
  Итак, начнем…
Что такое деньги.

        Прежде чем бросаться стяжать несметные богатства, неплохо бы составить правильное представление о том, а что, собственно, вы собираетесь стяжать. Вы уверены, что знаете, что такое деньги? Бумажки? Монеты? А вот  и нет!

          Что мы представляем себе обычно, когда говорим “деньги”? Бумажные купюры, монеты. Но сами по себе эти бумажки и монеты не несут никакой пользы, если бы, отдавая их, мы не приобретали нужные нам вещи, пищу, услуги и т.д. 

    Деньги появились с развитием человеческой цивилизации для облегчения обмена товарами и услугами, т.к. натуральный обмен “ты мне – я тебе” людей уже не устраивал.  

   Допустим, некий крестьянин решил купить себе одежду, и предлагает портному взамен мясо или овощи. А тот говорит, что у него уже это есть, а ему нужно совсем другое, чего нет у крестьянина. Получается, нужно искать третьего участника обмена, у которого есть вещь, нужная портному, и которому нужно то, что есть у крестьянина. Так получалось слишком сложно, поэтому и возникли деньги как всеобщий эквивалент, который можно менять на что угодно. 

    Чтобы произвести товары для обмена, человек затрачивает свою энергию. И когда происходил обмен товарами между людьми, в плане энергии ничего не терялось, т.к. человек взамен своего товара приобретал другой, в который также была вложена энергия.  

    То же происходит и при денежном обмене. Когда мы работаем, мы тратим свою энергию, и за это получаем деньги. В деньгах  заложена наша потраченная энергия. Поэтому деньги – это не бумажки и не монеты, и не время, как говорят.
Деньги – это энергия!
   Это было известно еще  древним магам, нашло отражение в гадательных системах. Например, руна Фейху классического футарха обозначает на бытовом плане деньги, а на более высоком уровне означает мощную неконтролируемую огненную энергию. 

   Зная, что деньги – это энергия, Вы делаете первый шаг к привлечению денег. Вы понимаете, что хотите иметь не много бумажек или монет, Вы хотите иметь много энергии, которую можно обменять на что угодно, любое материальное благо, товар, услугу. Отсюда совершенно естественно мы подходим к выводу: 
                                 чтобы иметь деньги, надо иметь энергию!
А как ее иметь, и какую именно? Ответ на этот вопрос Вы узнаете чуть позже…
Денежный поток и эгрегор денег.

     А пока мы с вами познакомимся с такими важными понятиями в денежной магии как денежный поток и эгрегор денег. 

     Денежный поток – это понятие индивидуального уровня,  относящееся к отдельному  человеку. В то время как эгрегор денег – это понятие общего масштаба, относящееся к человеческому сообществу в целом. 

     Итак, эгрегор – это плод коллективных человеческих мыслей и желаний. Есть эгрегоры богов. Люди молятся какому – либо богу, молитвами и мыслями о нем отдавая ему часть своей энергии. На тонком плане создается как бы контейнер с энергией, и, обращаясь к богу за помощью, человек подключается к эгрегору и получает из него энергию. Для наполнения эгрегора энергией также практикуются приношения даров богам. 
    Но не только боги имеют эгрегоры; все чувства и состояния, в которых находились  люди на протяжении тысячелетий, имеет их. Есть эгрегор добра и эгрегор зла, войны и мира, любви и ненависти, бедности и богатства. Когда Вы злы, Вы наполняете эгрегор зла. Одновременно, находясь в таком состоянии, Вы подключены к этому эгрегору и можете получить его силу. Когда Вы любите, Вы наполняете эгрегор любви, и можете получить помощь от этого эгрегора в своих амурных делах. У каждой страны есть свой эгрегор, у каждого города,  у каждой фирмы. Каждая политическая партия имеет свой эгрегор. Все, кто разделяет ее взгляды, могут подключиться к ее эгрегору.  И у пьянства эгрегор есть, алкоголики  - служители его культа, служащие мессу употреблением спиртного… 
  Эгрегор денег – плод всех человеческих мыслей о деньгах, желаний денег, сознательных усилий, направленных на получение денег. И что касается денег, уж на них-то люди направляли свою энергию достаточно на протяжении нескольких тысяч лет. Поэтому эгрегор богатства очень силен. И если Вы подключены к нему, на тонком плане из этого эгрегора на Вас направляется энергия, то и на физическом плане появятся источники дохода, из которых к Вам потекут деньги. 

   Денежный поток – это индивидуальный канал подключения к денежному эгрегору. 

У каждого человека есть свой денежный поток, и у всех он разный. У кого-то это мощная, широкая река, а у кого-то -  узкий ручеек. 
   Как видится на тонком плане денежный поток человека? Некоторые ясновидящие видят его как шар, висящий над человеком, из которого выливается энергия. Другие видят огненную реку, текущую по небу и изливающуюся на человека над его головой. Далее мы так и будем представлять денежный поток  человека - как огненную (энергетическую) реку, текущую на тонких планах и изливающуюся на человека.

    Итак, денежный поток – это энергетический канал, по которому течет энергия, источником которого является эгрегор денег. Если на тонком плане, в астрале на человека направляется этот поток, то на физическом плане он материализуется в виде притока денег. Причем, чем шире, полноводнее поток, тем больше денег.
  Отсюда, чтобы иметь больше денег, нужно расширить свой денежный поток, создать стабильный и полноводный канал подключения к денежному эгрегору. 

  Для этого в денежной магии есть два кардинально различных направления.  

  Первое направление – это работа с собственным потоком по его расширению. Причем можно   расширять поток локально, на время, создавая разовые всплески прибыли.  А можно стабильно расширять поток все больше и больше, создавая устойчивый канал.  Но, конечно, второй вариант требует больших усилий. И не дает сиюминутного эффекта. 

  Второе направление – это подключение к чужому денежному потоку. Если при этом ничего не  дается взамен, то по сути дела – это энергетический вампиризм. Потому такие методы относятся к черной магии, и они кармически наказуемы. Тем не менее, это направление денежной магии процветает сплошь и рядом! Причем не только  в виде сознательных действий со стороны колдунов. Но и в виде действий бессознательных со стороны самых обычных граждан. Многие, сами того не зная, применяют черную магию. Что же заставляет людей идти на это? Заставляет то, что у них нет своего денежного потока, или он очень слаб. Причина этого лежит в кармических нарушениях в обращении с деньгами в прошлых жизнях. И вот эти люди вместо того, чтобы прорабатывать свою карму, ищут более легких путей получения денег, выбирая неправильный путь, следование которому только усугубит их карму.
  Далее мы с вами будем говорить о том, как  защититься от денежного вампиризма и как самому не стать вампиром. Вы узнаете о денежных законах, соблюдение которых гарантирует защиту Вашего денежного потока и позволит увеличивать свой денежный поток  кармически правильными способами. 
  А начнем мы с того, как подключиться к эгрегору денег. Вы уже знаете: чтобы получить что-то от эгрегора, надо сначала вложить энергию в эгрегор, а потом уже пытаться получить что–то взамен. Если Вы излучаете ненависть, то подключаетесь к эгрегору ненависти, если Вы излучаете любовь, то подключаетесь к эгрегору любви. Таким образом, для подключения к эгрегору богатства, Вы должны … излучать  состояние богатства! А для этого уже сейчас нужно начать чувствовать себя как богатый человек. 
  Да, именно так: не “вот когда  у меня будут деньги, тогда я почувствую себя богатым”. А сначала Вы научитесь чувствовать себя богатым и без денег, и тогда они к Вам придут. 
   Вы спросите: “а разве ощущение богатства создает не наличие в кошельке, сейфе или на счету в Швейцарском банке больших денег?!”  Нет, милые, его создают определенные человеческие КАЧЕСТВА,  следствием наличия которых являются ДЕНЬГИ. Да, деньги являются всего лишь следствием. Давайте же посмотрим, что это за качества такие, которые привлекают деньги. 
Портрет толстосума.

       “Вот, - ворчат нищие пенсионерки, - эти богатые, миллионы ни за что имеют, за всякие махинации, прокручивание денег, торгаши наживаются за счет нас, цены делают бешеные. А мы всю жизнь честно работали на благо страны, ничего не заработали. Тут ребенку конфетку не на что купить, а они такие деньги на ветер швыряют, в казино проигрывают, на девок тратят, на всякие деликатесы и вина дорогие, по курортам заграничным разъезжают. И все хапают, все им мало, и совесть их не мучает, что другие без зарплаты годами сидят.  Какая несправедливость!” 
     Ну что, знакомое описание жизни состоятельного человека в устах менее состоятельных сограждан?  Часто приходится такое слышать?

     Давайте посмотрим, какой портрет получается из того, что говорят бабули-пенсионерки о  “новых русских” и прочих толстосумах. Итак, вот он:
Портрет толстосума.
1. Толстосум любит деньги – очевидно, коль они повсюду его сопровождают.  Ведь если мы кого-то любим, мы всегда хотим видеть его рядом. А также мы посвящаем этому человеку время и усилия. Вот и толстосум сначала посвящал время и усилия заработку денег, созданию дела, а теперь посвящает и трате денег – ходит по казино, ездит по курортам и т.д.  
2. Толстосум держится за свои деньги – ворочает миллионами и управляет крупными компаниями, и до сих пор все это не потерял, никто его не обокрал и с места не выжил.  

3. Толстосум  погряз в удовольствиях и отдыхе – тратится на деликатесы, дорогие вина, девок и заграничные курорты.

4. Толстосуму все неймется, все придумывает и проворачивает махинации – надо ведь еще придумать, как “наживаться за счет других”, и “цены делать бешеные”, причем так, чтобы за эти цены товар брали, не каждый сразу сообразит. А потом надо еще эти задумки реализовать, а это требует вложения времени, усилий и тех же денег. 
5. Толстосум жадный – тебе не на что конфетку ребенку купить? – скажет он, -  а кто виноват, что ты не нашел способа заработать деньги на эту конфетку? К тому же, конфетка не хлеб – без нее никто не умрет.

6. Толстосум увиливает от соблюдения законов – проворачивает махинации и находит способы обойти формальности, и “совесть его не мучает”, что он не работает “честно на благо страны”.

7. Толстосум имеет непомерные запросы –  “все хапает, все ему мало”. 

  Давайте теперь посмотрим, а как описывают те же бабули-пенсионерки честного, добросовестного труженика – такого, каким и должен быть всякий порядочный человек. Кому, по их мнению, справедливо было бы иметь деньги. 
Портрет нищебр… пардон, порядочного человека.
“Вот в наше время, - говорят бабули, - мы хоть и ели одну картошку и ходили в перешитых прабабушкиных платьях (в прадедушкиных кальсонах),  но зато и люди были порядочнее, не то, что сейчас - развращенные деньгами тунеядцы, эгоисты, развратники! А мы честно работали, всегда помогали другому человеку, какие все дружные были, семьи были крепкие! А сейчас чуть деньги завелись – и пошел мужик гулять! И законы мы соблюдали, и не рвались к буржуазной роскоши. Да зачем оно все надо, эти деликатесы, ну какая разница, что есть и что носить? Надо довольствоваться малым! А все необходимые потребности государство наше родное нам обеспечило, и рабочие места, и зарплаты! ”

Какой же портрет получатся, если учесть все то, что описывают бабули. В противовес портрету толстосума вырисовывается совсем другая картина. 

Портрет честного труженика.
1. Честный труженик знает, что деньги – зло – он видит реальные примеры, что такие же труженики, как он, не имеют больших денег. Значит, богатство наживается только нечестным путем! Он видит, как примерный семьянин Вася, начав зарабатывать большие бабки, тут же заводит кучу любовниц и бросает жену – значит, деньги развращают!
2. Честный труженик доверяет другим людям и своей стране – очевидно, раз он позволяет близким, другим людям распоряжаться своими деньгами, и уверен, что страна обеспечит его прожиточный минимум.

3. Честный труженик не тратит время на праздные удовольствия – все видят, что он все время только работает, отдыхает по минимуму, и не стремится к роскоши. Ему нужны только истинно необходимые для жизни вещи. 
4. Честный труженик не гоняется за журавлем в небе – очевидно,  поскольку он не ищет других вариантов работы, даже если в чем-то его условия и зарплата на нынешней работе не устраивают. 
5. Честный труженик всегда помогает другим людям – он готов последнее отдать своим детям, никогда не откажет в помощи родным, когда они говорят, что нуждаются в деньгах. Он готов помочь даже постороннему человеку, всегда подает нищим. 
6. Честный труженик соблюдает все законы – платит все налоги, алименты и т.п.  

7. Честный труженик имеет предел своим запросам -  он не находится в постоянной гонке за деньгами, на каком-то уровне он удовлетворяется достигнутым уровнем материальных благ и сам не хочет большего. Его запросы  - это только необходимое, излишества ему не нужны. 
   Да, с точки зрения бабушек-пенсионерок – вот это правильный образ жизни. Потому они недоумевают: НУ ПОЧЕМУ их знакомой не удается скопить денег на свои скромные, ну ведь, действительно же, скромные запросы и реально нужные вещи, лекарства, еду, оплату коммунальных услуг, тогда как другим легко приходят миллионы на дорогостоящие “пустяки”? НУ ПОЧЕМУ  добросовестно работающему труженику задерживают зарплату,  а вот какому-то министру сходят с рук кражи миллионов из государственного бюджета? НУ ПОЧЕМУ честный человек, соблюдающий законы, становится жертвой бюрократической волокиты, а перед хитрым взяточником открываются любые двери? НУ ПОЧЕМУ женщина, желающая  только одного -  помочь своим детям, родным не имеет такой  возможности, а вот их жадный сосед, который никому денег даже в долг не дает, не то, что просто так,  все богатеет и богатеет? 
  Реально, если мы понаблюдаем за происходящим вокруг, то увидим – так оно ВСЕГДА и происходит. 

 А почему? Почему деньги идут к тем, кто соответствует портрету толстосума, а не к тем, кто подходит под описание честного труженика? Вот сейчас мы и поговорим об этом. 

 Итак, начнем исследовать портрет толстосума. 

Страшилка о загнивающем капиталисте, 

или кто и почему создал миф о вреде денег.

    Итак, первый признак толстосума – он любит деньги!  

    Вы скажете: да кто же их не любит? А есть такие. Еще совсем недавно нам внушали, что не в деньгах счастье, а в честном лошадином труде, не в разгульном образе жизни, а в крепкой полунищей семье, где муж и жена с лицами, похожими на серп и молот поучают кучу детей морали. В советские времена людям с детства внушали родители, школа, что быть богатым – плохо, будешь любить деньги – загниешь, как проклятые капиталисты. Ууу, как страшно! И до сих пор есть люди, разделяющие подобные взгляды. Причем не только у нас, на постсовковом пространстве, но и в других странах мира существуют эти идеи. 

  Между тем, тот, кто ругает деньги, может не рассчитывать на их благосклонное отношение. Деньги не из тех, кто будет терпеть негативные высказывания в свой адрес! Сейчас времена изменились, но сколько еще осталось людей, воспитанных в духе отношения к деньгам, как к подколодной змее, и эти люди продолжают воспитывать в том же духе своих детей, внуков, уже с детства закрывая им путь к успеху и материальному благополучию. Человек с подсознательной установкой, что деньги – это плохо, став взрослым, если даже и не разделяет подобных взглядов и сознательно стремится к успеху, будет сталкиваться с большими проблемами. Потому что установка в его подсознании будет противоречить реальности и словно змей–искуситель нашептывать человеку неправильную линию поведения, заставит совершать ошибки. Конечно, далеко не каждый ребенок поддается зомбированию всякой ересью. У кого – то в одно ухо влетело, в другое вылетело. Но все же детская психика – это чистый лист, что на ней запишется, то и будет, не проходит бесследно, когда одно и то же постоянно повторяют. Поэтому очень важно прививать еще с детства правильное отношение к деньгам. 

     Неправильное отношение к деньгам проистекает из неправильного понимания их роли. Деньги – это не самоцель, а всего лишь средство.  Поэтому деньги сами по себе не могут являться злом. Они могут быть потрачены на совершенно разные вещи. 

  Итак, другой вопрос – на что будут потрачены деньги. Говорят, деньги развращают. А может ли считаться порядочным и морально устойчивым  человек, удержать которого от разврата, пьянства и других пороков может только отсутствие необходимых денежных средств? Выходит, мы признаем, что в душе этот человек полностью морально разложился, но если у него нет денег, и он не может воплотить свои “порочные” фантазии в реальность – он “хороший”. Очень интересный подход! Отсутствие денег как единственное средство удержать человека в приличном состоянии – разве это не печально звучит? 
   Выходит, те умники, которые утверждают, что деньги вредны, всех людей считают изначально испорченными. А может, человек на эти деньги театр построит? Или научные исследования будет проводить? Такое использование денег ханжам в голову не приходит. Слишком плохо они о других думают, чтобы такие мысли допустить. Интересный вывод напрашивается: уж не по себе ли они судят? А что, разве мало алкоголиков, б…дунов и совершенно деградировавших личностей среди людей с низким уровнем дохода? Стоит подумать об этом. Деньги ни в чем не виноваты. 
  Не надо говорить, что богатый пьет  с жиру, а бедный - от нищеты. Оба они пьют от отсутствия внутреннего стержня, отсутствия истинных интересов и цели в жизни. Деньги, действительно,  “портят”, но только тех, кто уже внутри был “подпорченный”. Точнее говоря, они не портят, они создают условия проверки для человека, выявляют его истинное лицо. И выясняется, что кто – то раньше только и мечтал, как бы с головой окунуться в пиршества, оргии и праздную жизнь, но средства не позволяли. Приходилось играть роль честного труженика и примерного семьянина. А вот появились средства – и давай он наверстывать упущенное. И это становится смыслом его жизни, человек уже себя не контролирует. 
  Потому что другого смысла – то у него не было, и все его интересы лежат в области грубой физической реальности. Он не помышляет о духовном развитии, о занятиях наукой, искусством, творчеством. Если бы у него были подобные интересы, деньги бы не помешали, а оказались даже очень полезны. Например, Вы занимаетесь эзотерикой. Если у Вас есть деньги, Вы можете посещать интересные семинары, покупать разные книги, побывать в разных странах, там поучиться, места особенные посетить, можете свой магический орден организовать… В общем, все зависит от человека. 
  Люди начинают “беситься с жиру”, когда нет стремления расширять познания, творить, создавать что-то, а материальное все есть. Получается, у таких людей жизнь лишена цели и смысла. Единственное, что их интересовало – удовлетворение чисто физических потребностей. Они получили это, и больше неудовлетворенных интересов не осталось, зато возник вопрос: зачем все это? Оказалось, им нечем занять свой ум и не к чему стремиться. 
  Случается такое, как правило, лишь с теми, кому деньги достались “на халяву” – по наследству, дети богатых родителей, выигрыши в лотерею и т.п. Потому что человек, который сам заработал деньги, поставив себе цель, создав свое дело, знает цену деньгам и никогда не будет ими разбрасываться. У него есть его любимое дело, интересы, поэтому он не мучается от скуки, чем бы себя занять. У него есть цель – расширять свое дело, поэтому он не страдает от  отсутствия смысла жизни. Как  видите, истинный портрет богатого человека намного отличается от того мифа о богатых, который сидит в сознании многих людей. Отсюда напрашивается естественный вывод:

Деньги иметь можно. Но так, чтобы ты имел их, а не они тебя.
   Но кто же тогда, и зачем придумал миф о страшном разлагающем влиянии денег на человеческую душу? – спросите Вы. Нет, это отнюдь не коммунистическая идея, история началась намного раньше…

Экскурс в историю. 

 “ Человек должен быть порядочным и высоконравственным гражданином, любить Родину, честно работать на благо страны, иметь только самое необходимое, но не стремиться к излишествам и буржуазной роскоши, которая только портит его личность ”  - внушала советская мораль. Вам не кажется, что это напоминает кое – что из другой оперы: “ Не копи богатства земные, а думай о душе своей. Богатые противны богу, и легче верблюду пролезть в игольное ушко, чем богатому войти в царствие небесное ”. Да, здесь явный плагиат! И религия, и коммунистическая идеология призывали к отказу от материального. Вопрос: а с чего это вдруг коммунисты для построения нового общества стали использовать заповеди столь ненавистной им религии? Им же так хотелось “разрушить этот мир насилия до основания, а затем…” 
   Да, тот самый мир, где проклятые капиталисты и сытые попы наживались на прибавочной стоимости, полученной в результате дешевого труда бедных рабочих и крестьян. Об этой самой прибавочной стоимости еще дедушка Карл Маркс писал. Писал он, что капиталист богатеет за счет того, что платит мало рабочим, поэтому произведенный ими товар не только окупает все его затраты на производство и оплату труда, но и создает дополнительную прибыль, часть которой он пускает на расширение производства, а часть - себе в карман. 
  А почему рабочие и крестьяне “пахали”  на помещика и капиталиста? Потому что он предоставлял им землю, место работы, средства производства. Своих - то земель, фабрик, заводов у крестьян и рабочих не было. Кроме того, они должны были платить налоги в пользу королей и прочей знати. 
  Тут все очень интересно: церковь не осуждала роскошь королей, а наоборот, внушала народу, что король поставлен самим богом быть во главе государства, и вся знать – они тоже под “крышей” у бога. Им можно. И богатство, и власть иметь, и все должны им подчиняться. И это еще со времен Древнего Египта, и даже раньше началось. Египетские жрецы тоже призывали народ самоотверженно трудиться на благо фараона – наместника и прямого потомка бога на земле. А как на самом деле все было? 

   А было так: когда некое племя завоевывало новые земли, те воины, которые были сильнее, умнее, энергичнее, сообразительнее  захватывали больше добычи, земель и провозглашали себя царями, королями, принцами и т.п.  То есть все решали личные качества, способности человека! А почему же тогда жрецы напевали другим песню о богоизбранном происхождении знати, и что другие стать знатью не могут? Вывод очевиден: они просто “скорешались”! Поделили “бабки”. 
   Пришел царь к жрецу и говорит: “Слышь, в натуре, чувак в рясе, давай я тебе не буду мешать этим лохам мозги пудрить, читать проповеди о вреде богатства для души, чтобы они с испугу за свою душу тебе это богатство несли. То есть, пардон, что это я, не тебе, конечно, а в жертву богу, на пользу церкви. Да еще и закон издам о неотделимости церкви от государства, земли тебе дам, все будут обязаны налог в пользу церкви платить. Обязательно религиозное образование в школах введем, чтобы с детства граждан зомбировать твоими заповедями, и вырастали они уже готовенькими - послушненькими. Чтоб любили работать, и без особых запросов были. И от конкурентов я тебя избавлю: если кто другой тут начнет вещать свои проповеди, мои воины ему быстро укажут свет истинной веры в конце туннеля. И уверует непокорный в господа твоего. Посмертно. То же самое, если кто из народа не захочет уверовать. Быстро образумим. Религию государственной объявим, а всех неверующих – еретиками и слугами Дьявола, и на костре их будем жечь. Ну как, клёвая перспектива? А ты уж, братан, за это меня поддержи, напевай им на своих проповедях, что без царя они никуда, царь самим богом поставлен ими командовать, против воли бога идти нельзя. И должны они на меня работать и налог мне платить… 
   Да, вот еще: ты там с заповедями – то не переусердствуй. В смысле, пусть “не прелюбодействуй” и т.п. – это для лохов будет. А нам  - то уж ни к чему этот цирк. Ну, если надо, я тебе для видимости изображу праведника. А если уж не удержусь от греха – могу откупиться, пожуришь меня немного для успокоения лохов, на этом и закончим нравоучение ”. 
  “О, идея! – восклицает в ответ жрец. – Мы и лохам будем грехи прощать, если заплатят за это. Напечатаем бумажек – индульгенций, и будем за деньги билеты в рай продавать! “  
  Вот, на том царь со жрецом и договорились. Так и повелось оно еще с древнейших времен. Народ работал, платил налоги и царю, и церкви. В страхе перед гневом божьим и за посмертную участь души люди даже и не помышляли о другой жизни, о том, чтобы хотеть что – то для себя.  Многие уходили в монахи, жертвуя церкви все свое имущество. А жрецы, священники – те самые, которые вопили о разлагающем влиянии денег,  имели земли, богатства, им платили дань, они во все времена жили в свое удовольствие. Так же, как и короли. А на те заповеди и моральные нравоучения, которые бедные лохи трепетно соблюдали под страхом божьего гнева, короли и жрецы плевали с высокой колокольни. Обжорство, роскошь, разврат, алчность, гордыня, ложь, жестокость – все это процветало и в королевских дворцах, и за стенами церквей. Да, да, в монастырях еще какие оргии устраивались!  
  Вот так. С одной стороны миф о вреде денег для души позволял иметь дешевую рабочую силу, а все богатства сосредотачивать в своих руках, с другой стороны миф о том, что секс разрешен лишь для продолжения рода, позволял направить всю сексуальную энергию людей на труд и производство  себе подобных, т.е. дешевой рабочей силы. Кроме того, секс разрешался лишь после венчания в церкви (или регистрации брака государством), то есть становился неотделим от религиозного (государственного) эгрегора. И все это для чего – деньги, все ради них! 
  Умники, придумавшие миф о вреде денег и секса, знали, что делали и с оккультной точки зрения. Контролируя секс, они ставили под контроль энергию второй чакры человека, а, подчиняя его религиозной и светской власти – приватизировали энергию его третьей чакры. А это чакры, отвечающие за материальное благополучие.   

  Вот Вам и ответ на вопрос, который прозвучал в самом начале нашей Библии: деньги – это энергия, тогда какую именно энергию надо иметь в первую очередь, чтобы иметь деньги?  Ответ на этот вопрос знали еще древние мудрецы. Это энергия второй и третьей чакры человека, энергия эфирного и астрального тела. 

   Вторая чакра - Свадхистана отвечает за секс, получение удовольствий, в том числе получение материальных благ. Из планет ей соответствуют Луна и Венера. Знаки Зодиака, отражающие принцип второй чакры – Телец и Рак. 

  Третья чакра – Манипура отвечает за проявление воли, умение отстоять свой интерес, жизненную активность, лидерские способности, способность управлять другими людьми. Из планет ей соответствуют Солнце и Марс. Знаки Зодиака, отражающие принцип третьей чакры – Овен и Лев. 

  Третья чакра отвечает за способность добиться собственными активными действиями желаемого (Солнечный принцип, принцип Ян), вторая – за способность принять то, что приходит само из внешней среды (Лунный принцип, принцип Инь).

  Помните, мы говорили о том, что денежный поток - это огненная река? Это очень интересно, если учесть, что энергия третьей чакры – огненная энергия. А энергия второй чакры – водная. Огонь + вода = огненная река. Получается, денежный поток создается взаимно второй и третьей чакрой.     

   Вернемся теперь к нашим умникам, придумавшим миф о вреде денег и секса. Итак, поскольку энергии второй и третьей чакр многих людей приватизировались кучкой умников, то деньги текли рекой в карманы последних.  
  Многие века церковь запрещала науку, жгла на кострах ученых, запрещались любые мысли об устройстве мира, не отвечающие библейским канонам. Ведь занятия наукой, размышления активизируют верхние чакры человека, он становится осознанным, понимает происходящее, видит истинные законы Вселенной. А церковной и светской власти было не выгодно, чтобы люди проявляли собственную волю и видели истинные законы. Поэтому многие века образование было уделом избранных, особенно эзотерические знания. Королю и церкви нужны были безграмотные, а, следовательно, легко управляемые подданные. Ведь безграмотных легче мистифицировать всякой религиозной мишурой.    

  Итак, из всего вышеперечисленного вывод: на протяжении многих веков одна, меньшая  часть человечества спокойно “обувала” и “имела” другую, большую часть человечества, запудрив ей мозги религиозной ахинеей.
   Но вернемся  в наши дни. Теперь все становится понятно с коммунистами, которые революцию затевали. Может, первоначально у организаторов этого процесса и были благородные намерения разрушить “весь мир насилия” и отдать землю крестьянам, а фабрики – рабочим. А может, и не было. Слишком велик был соблазн воспользоваться теми плодами народной глупости, которые веками пожинали церковники и сильные мира сего. В итоге  разрушать ничего не стали, просто власть сменилась. Раньше крестьяне и рабочие вкалывали на капиталиста, царя, попа, а теперь – на партийную верхушку. 
  А почему против церкви тогдашние партийные лидеры были? Очень просто – это же конкурент. Конкурент по вешанию лапши на уши доверчивых лохов. А конкурентов уничтожают. Вместо церковного эгрегора народ подключили к эгрегору коммунистическому. А заповеди у церковников бессовестно передрали, на новый лад переписали, то есть народу то же самое г…, какое он веками ел, но уже под другим соусом подали. 

    Однако коммунисты оказались еще более изобретательны в плане стимулирования доверчивых граждан к самоотверженному лошадиному труду на благо чужого пузатого дяди. Вот, попы не догадались придумать социалистические соревнования. Для справки: соц. соревнование - это когда друг перед другом выдрющиваются, кто больше надоит молока (бедные коровы!) или кто больше угля добудет за смену, ну и все в таком духе. Да, попы упустили великую возможность! Обуреваемые желанием отличиться перед лицом любимой партии и обожаемого правительства, которым теперь молились вместо иконы, желанием не упасть в глазах таких же чокнутых зомбированных товарищей – трудоголиков, люди, забыв о сне, еде и отдыхе, изо всех сил стучали отбойными молотками, дергали за сиськи бедных коров, осваивали целину, прокладывали дороги в таежной глуши. Перевыполняли нормы в десятки раз, и брали на себя еще более смелые обязательства. По всей стране разносились вести о новых стахановцах, о свежих рекордах, еще более стимулируя лохов лечь костьми на поле трудовой битвы. И ложились. Все силы и здоровье отдавая строительству социализма, уже через несколько лет становились старыми и больными. 
  Конечно, такой труд создавал большие прибыли. И прибыль эта текла в карман правящей верхушке, партийных и комсомольских боссов, народу ведь не нужны были деньги – орден в зубы, почетная грамота, морда на доске почета, и он уже на седьмом небе от счастья, о большем и не помышляет. Потому, что внушили ему, что так правильно. 
  Нет, церковники так не додумались – устроить христианское соревнование и выдавать ордена героя богоугодного труда имени архангела Гавриила. Ведь соревнование – это же пробуждение в человеке греха гордыни, желания доказать другим, что он лучше. А вот коммунисты правильно рассчитали. С одной стороны не поощрялись и осуждались другие утехи, а с другой стимулировалась законная гордость отличившегося труженика. Так, закрыв все другие пути для самоудовлетворения, народу определили единственное нужное направление приложения усилий, единственное, к чему он мог стремиться. 
  И пока заработавшиеся, выжатые как лимон труженики трясли друг другу перед носом своими грамотами и кичились своей полезностью для родины, умные дяди на заработанные ими деньги кутили на своих шикарных дачах. Религиозная и властная верхушка во все времена жила в свое удовольствие, внушая другим, что думать о себе и своем удовольствии – плохо, грех, надо из кожи вон вылезти, но быть полезным для других, общества. А кто эти “другие”, “общество”? Это понятия абстрактные, вроде бы подозревающие миллионы таких же граждан, для которых ты каким-то образом должен оказаться для всех сразу полезен. А реально – то под понятием “общество” маскировались совершенно конкретные умники, которые уж знают, как человека правильно использовать в качестве рабочей лошади.

    И, наконец, наши дни. Что мы имеем сейчас? Политики как – то вдруг стали все религиозными. В церковь ходят, лбом об пол бьются, трехметровые свечи богу ставят, а главное – это все при народе, с подробным  освещением в средствах массовой информации. Модно стало на всех углах кричать о своей глубокой приверженности вере, религии. И сама вера, еще недавно отрицаемая властью, вдруг стала усиленно возрождаться. И случилось это не раньше не позже, как после распада СССР и отмены однопартийного коммунистического режима. А между тем большинство нынешних политиков в свое время были комсомольскими и партийными боссами. Что же случилось, они осознали свою ошибку в отношении религии, на них снизошло откровение божье и они покаялись в грехах? 
  Наверное, Вы уже догадались. Это все та же старая песня о главном. Помните: пришел царь к жрецу… Коммунистический режим пал, не стало единого эгрегора, к которому был бы подключен весь народ. Срочно понадобилась замена. Новый эгрегор придумывать – пока он окрепнет, пока к нему привыкнут. А тут – уже готовый, наработанный, не забытый – всего–то 70 лет прошло, а многие люди и при коммунистах втайне верили. А главное – окруженный мученическим ореолом жертвы советской власти. Народ у нас такие вещи любит. До сих пор смакуют на телевидении завывающими голосами темы репрессий, жертв режима, политических преследований и т.п.  Вот и началось снова: предлагают в школах в обязательном порядке изучение религии вводить, снова земли церкви отдать, объединить церковь и государство…А церковь уж пусть поддержит власть в глазах народа. В бывших южных республиках СССР сейчас вообще исламские государства. И президенты правят, как короли, опираясь на религию. Выборы и другие демократические процедуры там  проводятся только для видимости, там без народа все решают, за кого ему голосовать. В общем,  вернулось средневековье. 
  Еще одна интересная тенденция: Вы заметили, как за последние годы деградирует система образования?  Учителя поставлены государством в такие условия, что просто удивительно, как еще все не разбежались. Ну все, все делает государство, из кожи вон лезет, чтобы вообще развалить образовательную систему. И будут учиться только избранные за деньги, а точнее, не учиться, а просто дипломы покупать. Все та же песня начинается, как и в средние века: не нужны государству образованные граждане, управлять ими сложнее. 
  С эзотерическими знаниями дело поставили тоже хитро: сейчас вроде бы демократия, можно открыто обо всем говорить. И полились с экранов телевизоров и с газетных страниц такие потоки “просвещения” населения по оккультным вопросам, какие средневековым мистификаторам-пи…болам даже и не снились. А как простой человек, который ничего об эзотерике не знает, отличит истинные знания от ложной информации? Тут специалисту бывает сложно отличить, так искусно все это оформляется под истину, а про обычного человека и говорить нечего. И все это делается  по поручению определенных органов и под их чутким руководством. Опять же, в печатной продукции и на телевидении активно применяются техники зомбирования и внедрения в подсознание населения нужной информации. Цель все та же -  превратить население в стадо баранов.    

  Официально у нас в стране сейчас свобода вероисповедания. И тут еще один источник “обувания” лохов появился: многочисленные религиозные секты. Каждая секта с пеной у рта доказывает, что вот их вера – самая правильная, и только они знают путь к полному и окончательному просветлению. И гуру в этих сектах все до одного как минимум пришельцы с других созвездий, Христы и Будды в прошлой жизни, непорочные Марии, прямые потомки затонувших атлантов, воскресшие из мумий египетские жрецы, маги 1398 уровня, просветленные “по самые помидоры”. Нет, никак не меньше. И вот, все они, такие разные, предлагают удивительно похожие пути к просветлению: пожертвовать свое имущество секте, отказаться от всего мирского и ехать вкалывать на подпольные заводы и в коммуны за кусок хлеба в день. 
  Во всех подобных сектах существует очень жесткая  иерархическая структура, когда главарям секты молятся, как богам, а ”простые смертные”, еще не достигшие такого уровня просветления признают себя последним быдлом и готовы беспрекословно исполнять любые приказы руководителя секты. А готовы потому, что в этих сектах вовсю применяются самые разнообразные техники зомбирования, нейро–лингвистического программирования, гипноза, внушения и другие не менее серьезные научные методы психологической обработки. Один из распространенных приемов – ставят людей в очень жесткие условия, заставляют делать вещи, для них не привычные, в результате их старая система ценностей и внутренний стержень разрушены, ориентир потерян, и люди находятся в очень уязвимом состоянии в этот момент. 
  И тут руководители секты  предлагают им новую путеводную звезду в своем лице, то есть замыкают на себя энергетику людей. И внушают новые “правильные” ориентиры: деньги – это только нам, просветленным можно. А ты сначала повкалывай в коммуне, просветлись как следует, потом уж мы решим, когда тебе деньги давать. И заставляют  вкалывать по 24 часа  в день – тоже хороший прием, чтобы не было свободного времени на размышления. Работа, медитации, молитвы – главное, динамичный темп, чтоб свободного времени не оставалось у адепта задуматься о правильности выбранного пути. 
  Еще один прием – ставят под контроль личную жизнь верующего, указывая ему, с кем жить. А кто контролирует сексуальную энергию человека, тот контролирует и его самого. Очень часто руководители  секты делают еще лучше: сами “инициируют” новообращенных противоположного пола понятным образом. И потом продолжают сожительствовать с ними со всеми, устраивая гаремы. Ну, об этом мы с Вами уже говорили: они замыкают на себя энергетику людей, энергию их второй (вызывая сексуальный интерес) и третьей (подчинение)  чакры, обеспечивая себе постоянный приток энергии, а, следовательно, и денег. Кто имеет энергию, тот имеет деньги! Что происходит с денежными потоками членов секты? Все они перенаправляются на обожаемого гуру.  

     Теперь Вы знаете, откуда возник миф о вреде денег. И знаете, как отличить истинную алчность и зацикленность на деньгах: кто громче всех кричит о ненужности и вреде денег, тот больше всех этих денег хочет.

Исследование портрета толстосума.

Заповеди для желающих достичь успеха в денежной магии. 

    Продолжим исследовать портрет толстосума. И постепенно из этого портрета будут вырисовываться заповеди нашей Библии Ведьмы – заповеди для желающих достичь успеха в денежной магии. 
Первая заповедь.

    Итак, мы выяснили, что деньги идут  к тем, кто их любит. 

    Любит - не в том смысле, что он только о них и думает, а в том, что он понимает их истинную роль и не позволяет заморочить себе голову разными мифами и установками о вреде денег для души. Ведь в любви так: истинная любовь определяется не тем, что Вы постоянно думаете о каком-то человеке. Может быть, Вы вовсе не о нем реальном думаете, а о своей фантазии относительно него. Истинная любовь начинается с восприятия человека таким, каков он есть. Так и любовь к деньгам начинается с восприятия денег тем, что они есть, а не тем, что Вам о них внушили. 

   Люди богатые, удачливые отличаются от массы бедных людей тем, что чувствуют реальные законы Вселенной и действуют по ним, а не по иллюзорным установкам социума, придуманным в свое время конкретными умниками для направления денег только в свой карман.    

    Деньги – это энергия. Она не имеет окраса – “чистой” или “нечистой” ее делает намерение человека. Если деньги – это энергия, тогда любовь к деньгам означает любовь к жизни, наполненной большей энергией.  Это первая заповедь:

Любить деньги, т.е. любить более насыщенную  жизнь, 

жизнь,  наполненную большей энергией. 
  В самом деле, посмотрите на жизнь человека, который ездит на курорты, посещает различные мероприятия, например, покупает картины на аукционе, коллекционирует старинные вазы, создает свой магический орден, летает на модные выставки в Париж… 

  В чем отличие такой жизни? На первый взгляд (со стороны бабуль-пенсионерок) в том, что такая жизнь требует больших денег. Да, это так. Но почему? Потому что она наполнена всевозможными интересами, она более насыщенна, у нее более высокий ритм. И жизнь на этом уровне требует больших энергетических, а значит, и денежных затрат. Но человек готов вкладывать больше энергии, ему НУЖНА такая жизнь,  но при этом она его не порабощает. Потому к нему приходят деньги. 

  Теперь, в связи с тем, что мы узнали об истинном положении вещей, давайте перепишем соответствующий пункт портретов.

“Толстосум любит деньги” –  богатый человек любит деньги как энергию, любит более насыщенную энергичную жизнь. А деньги – это средство  поддерживать жизнь на должном энергетическом уровне, чувствовать перетекание энергий.

“Честный труженик знает, что деньги зло” – нищеброд ничего на самом деле о жизни не знает, а находится во внушенных ему иллюзиях, что деньги являются источником зла. При этом о личных качествах и целях человека, использующего деньги, ничего не говорится, будто бы это не важно.  А на самом деле важно именно это, просто нищеброду об этом не сказали (и никогда не скажут!) умники, которые пудрят всем мозги, чтобы те отказывались от денег, и деньги текли данным умникам в карман.     
 Почему нищеброд считает, что богатый любит деньги, в том смысле, что он помешан на материальном?

 Потому что, не имея денег, отрицая их, нищеброд сам  помешан на деньгах и вынужден все время думать о них и об удовлетворении бытовых потребностей. В то время как богатому, у которого деньги есть, уже не надо особо задумываться об этом. 
 Давайте сравним, о чем думает богатый человек, увидев, к примеру, картину известного художника за миллион долларов, и о чем думает осуждающий богатство нищеброд. 

  Богатый оценивает картину с точки зрения своего художественного и эстетического вкуса, представляет, какую комнату в его доме она могла бы украсить. 

 А нищеброд думает: “Боже мой, миллион долларов! Какие деньжища!“  Увидев цену, больше ни о чем другом он думать не может. Картина как произведение искусства для него не существует. 

 Вопрос: так кто из них помешан на деньгах?

 Самое интересное, что если бы сделать обманный ход, и скрыть цену, то нищеброд, возможно (это уже зависит от его вкусов), и оценил бы по достоинству картину – ведь энергетика истинного шедевра чувствуется любым человеком.  
 Еще пример, теперь уже с сексом. О чем будет думать в разговоре с мужчиной обычная женщина, и та, которая осуждает секс, и решила принять обет безбрачия?

  Первая будет думать о самом предмете разговора, ее будет интересовать собеседник, как личность. 

  А вторая будет думать: А не таится ли в его словах намек на сексуальные домогательства?  А не сквозит ли желание секса в его взгляде? Как мне не поддаться искушению секса, свят-свят-свят, господи, избави от лукавого!
   Вопрос: так кто из них помешан на сексе? 

 Если хотите быть не зависимы от денег и не зациклены на материальных благах -  полюбите деньги и заимейте их в достаточном количестве.  Тогда деньги не будут иметь Вас. 
Вторая заповедь.
   Богатый человек,  будучи свободен от внушаемых социумом иллюзий,  интуитивно чувствует истинные законы Вселенной. И главный закон: 
все в жизни зависит лишь от тебя самого.
  Никто не принесет тебе ничего на блюдечке с голубой каемочкой. И никакие внешние обстоятельства не смогут помешать тебе, только если ты сам не позволишь.  
  Богатый человек понимает: есть глобальный эволюционный закон естественного отбора, когда выживает сильнейший. Этот закон действует и в природе, и в жизни людей. Если бы не было этого закона, и пища легко доставалась бы слабейшим особям, то вид постепенно вырождался бы и вымирал. Закон естественного отбора предохраняет животных от вырождения и вымирания. 
 А на уровне человеческого общества отбор на вершину успеха идет не столько по физической силе, сколько по качествам духа. Эти качества: воля, целеустремленность, желание творить, созидать новое, ум, сообразительность, умение видеть реальность, а не иллюзию, брать на себя ответственность за свои решения. 

  Отсюда вторая заповедь:

Полностью брать на себя ответственность за свое финансовое положение, 

и держать контроль над своими деньгами в своих руках
  Да, именно так, а не надеяться, что кто-то должен, обязан заботиться о твоем финансовом благополучии, да еще и без выгоды для себя. 
  Вот, какая-нибудь наивная гражданка в сотый раз дает деньги мужу, надеясь, что на этот раз он их не пропьет. “Ведь он же ДОЛЖЕН когда-нибудь понять, что так нельзя!” – рассуждает она.  Милая, да НИЧЕГО ОН НИКОМУ НЕ ДОЛЖЕН! Не надо ждать, что он вдруг изменится! Надо просто перестать мужу деньги давать. Так он быстрее поймет, что не стоит пропивать семейный бюджет. А не поймет – это будут уже ЕГО проблемы. А пока ты ждешь, что он изменится – проблемы у ТЕБЯ. А у него как раз проблем нет, он действует правильно по принципу “дают – бери, бьют – беги”. Если находится кто-то, кто оплачивает его пьянки, почему бы и ни пить?  А что, не можешь отказать ему в деньгах, боишься, что побьет? ВОТ – с этого и надо было начинать! А не прикрываться тем, что ты якобы добрая. Так что тебе еще предстоит разобраться с собой (а не с мужем!) – почему ты его боишься, и что ты намерена делать для преодоления этого страха. Ничего не хочешь делать? Ну, так и сиди без денег! А хочешь изменить ситуацию – придется пошевелить мозгами. 
 Возьмем другой пример, уже не с межличностными отношениями, а с отношениями человек – фирма или человек-государство. “Фирма же должна обеспечить мне достойный уровень зарплаты! – возмущается работник – Мне же обещали при устройстве на работу, что будут платить столько-то, а платят меньше?!” 

 - А что ты сам сделал, чтобы получить эти деньги?

 - Ну, я же работаю, свои обязанности выполняю! 

 - И ты думаешь, этого достаточно!

 - А что же еще?

 - А как ты гарантировал выполнение тебе обещания о зарплате, договор подписал?

 - Ну,… я как-то привык людям на слово верить… 

 -  Да ну?  А может, ты просто побоялся, что если начнешь права качать, так тебя на это место не возьмут?!

 - …Это, конечно, тоже.  Не хотел упускать шанс… Тут гарантированно брали, а кто знает, взяли бы или нет в других местах?  Кстати,  вот моему другу официально по документам столько-то зарплата должна быть, а ему все равно меньше платят!
 - Так что ж он не увольняется или не идет в суд отстаивать свои права?

 - Ну…

 - Что – ну? Не хочется усилия прикладывать, чтобы другую работу искать, время и силы тратить, по судам бегая?! Проще смириться с существующим положением?!

 - Так они же должны понимать, есть же законы, есть человеческая порядочность!

 - Ага, а еще есть зеленые человечки и добрые феи! Вот сидите и ждите, пока верите, что кто-то должен о вас позаботиться. Так будете годами ждать…  

 Таким образом, мы можем теперь переписать соответствующий пункт портретов.

“Толстосум держится за свои деньги” – богатый человек знает, что НИКТО ему НИЧЕМ не обязан (в том числе никто быть с ним честным не обязан, если ты он не гарантировал механизмы контроля), и потому заботиться о своем финансовом благополучии должен только он сам. 
“Честный труженик  доверяет другим людям и государству” – нищеброд сваливает на других ответственность за свое денежное положение, оправдывая собственные слабости и нежелание  приложить больше усилий.  

Почему нищеброд считает, что богатый держится за свои деньги в том смысле, что ни на кого не полагается, никому не доверяет?

Потому что судит по себе, а сам он наивно полагает, что кто-то будет обеспечивать его потребности и безопасность его деньгам, руководствуясь совестью, сознательностью, справедливостью – теми понятиями, об истинном смысле которых нищеброд не имеет представления. 
Упражнение.
 Это упражнение поможет Вам научиться брать на себя ответственность за свое финансовое положение. Его нужно сделать, если у Вас присутствуют мысли о виновности кого-то другого в Вашем финансовом положении,  или Вы не можете найти объяснение, почему Ваше финансовое положение такое, как есть. 

 Возьмите чистый лист бумаги, разделите на четыре столбика. 

  В первом столбике опишите все негативные влияния на Ваше денежное положение других людей. 

Например:

Муж растрачивает все мои деньги, проигрывает их в азартные игры.  

Муж не дает мне денег.

На работе вот уже несколько месяцев не выплачивают  зарплату.

Родители воспитали меня так, что я не умею самостоятельно зарабатывать деньги. 

И т.п.  

  Найдите в своей жизни подобные примеры влияния других людей.

 Затем во втором столбце напротив каждого пункта задайте себе вопрос: как Вы допустили такую ситуацию или почему с этим миритесь, не предпринимая никаких усилий.

Например:

А почему я позволила мужу полностью распоряжаться всеми нашими деньгами? Почему я продолжаю давать ему деньги, зная, что он их прокутит? 

Почему я стала зависима от денег мужа?  Почему я жду, что он будет обеспечивать меня?

Почему я  работаю на работе, на которой мне не выплачивают зарплату? Почему я не отказываюсь работать и не требую соблюсти мои права, почему я работаю  бесплатно?

Почему я все еще жду, что родители будут  учить меня жить, почему сама не приобретаю недостающий опыт?    
Задайте подобные вопросы по своим примерам. 

 После этого в третьем столбце ответьте на вопросы второго, найдя причину. 

Например:

Я даю деньги мужу, потому что боюсь, что он применит насилие. 

Я держусь за работу, т.к. боюсь, что не найду другую.  

  Затем продумайте шаги, как Вы можете изменить сложившуюся ситуацию, и напишите в четвертом столбце напротив каждого пункта. 

Например:

Чтобы муж не растрачивал мои деньги, я откажусь давать их ему. Чтобы избавиться от страхов насилия я запишусь в секцию восточных единоборств (или на психологический тренинг). Если муж реально попытается применить угрозы и насилие, я дам отпор. Если не получится самой -  попрошу друзей помочь мне. В крайнем случае, я могу уйти от такого мужа. 

Чтобы не приходилось ждать подачек от мужа, я начну искать работу (открою свое дело), чтобы самой обеспечить все мои потребности. В ближайшее время я предприму следующие шаги для поиска работы (открытия дела): шаг 1, шаг 2….

Я произведу разведку других возможных вариантов работы для себя. Подготовлю тыл – предусмотрю, на что я буду жить первое время, если придется менять работу.  Я займусь поиском методик, избавляющих от страхов (мой страх – остаться без работы). Далее в своей организации, фирме  я откажусь работать бесплатно и  потребую  выплаты. Если они откажутся – я уволюсь и начну искать другую работу из разведанных ранее вариантов. Я не буду торопиться и, буду искать, сколько потребуется, чтобы найти хорошую работу, а не такую же, где не выплачивают. Чтобы избавиться от страхов остаться без работы, я воспользуюсь психологической методикой такой-то (запишусь на психологический  тренинг). 

Я больше не буду ссылаться на недостатки воспитания родителями, а буду предпринимать реальные действия, чтобы это изменить: запишусь на психологический тренинг, где уберу негативные программы воспитания,  буду искать недостающие мне знания и опыт самостоятельного заработка денег.  Я начну теснее начать общаться  с моими знакомыми успешными людьми…(такими-то), чтобы узнать их опыт самостоятельного заработка…

  Напишите шаги по своим причинам. Начните предпринимать эти шаги  в ближайшее время. 
Третья заповедь.
   Толстосум  не жалеет денег на свои удовольствия, позволяет себе расслабляться. 
   Мы говорили, что за деньги отвечает в том числе вторая чакра, а вторая чакра – это и чакра стремления к получению всех земных удовольствий, к вкусной еде, сексу, шикарной одежде, красивой обстановке в доме, хорошему отдыху. Люди, желающие этого, излучают вибрации соответствующего уровня, поэтому деньги как магнит притягиваются к ним! 
  Поэтому идут деньги к тем людям, которые не жалеют их на красивую жизнь и развлекаются по полной программе! А самое главное – такие люди излучают эти вибрации в окружающее пространство. Находясь рядом с довольным жизнью человеком близкие подзаряжаются этой энергией и тоже могут стать богатыми. 
  А ведь чтобы доставить себе удовольствие, не надо изначально иметь много денег. Вы позволяете себе отдохнуть? Или бросаетесь, придя усталой с работы, сразу готовить на всех, т.к. бедный муж не может о себе позаботиться (не может, бедный, лежа  с газетой на диване)?  А что, час Вашего отдыха приведет семью к радикальной катастрофе, все умрут с голоду? А может, Вы отказываетесь купить себе элементарно шоколадку, которая не стоит миллионы, т.к. считаете, что лучше эти несколько рублей отложить в счет покупки нужной стиральной машины? Как думаете, эти несколько рублей сделают погоду? 

  А теперь представьте, какие вибрации излучает человек, отказывающий себе во всем, потому в душе недовольный жизнью. Возмущаетесь – почему это я не довольная, я всем довольная?! Нет, милые, не надо обольщаться, будто бы Вам удовольствия не нужны. Истинно отказаться от удовольствий (например, от секса, вкусной еды, и чего бы то ни было еще) может лишь тот, кто имел это сполна. Так, что больше уже не лезет. У Вас пройден этот этап? А у кого желания не удовлетворены, они так и будут его терзать. А он – незаметно терзать окружающих. Да, именно так – если Ваша “добрая” мамочка отдает Вам все деньги, отказывая себе во всем, ходя в “ремках” и питаясь одной картошкой, думаете, чего ее подсознание Вам желает – богатства?! Да нет – оно желает, чтобы Вы так же, как и она, повторили в жизни путь жертвы собой ради детей. И запускает Вам соответствующую программу. Потому не заставляйте близких постоянно жертвовать своими интересами ради Вас и не принимайте таких навязчивых жертв. Это ничем хорошим не кончится. Сначала каждый человек должен удовлетворить себя, а уж потом может излишки (подчеркиваю – излишки!) отдавать другим. Каждый человек должен удовлетворить свою Луну – свои минимальные потребности комфорта. Это правильно. Неправильно – это когда он пытается удовлетворить их за счет других, превращаясь в паразита, используя только Луну – принцип второй чакры.  Про принцип Солнца и третьей чакры (и более высоких частично) повествует четвертая заповедь. А пока мы сформулируем третью заповедь: 

Любить себя, и не отказывать себе-любимому в удовольствиях и отдыхе.

И перепишем соответствующие пункты портретов:

“Толстосум погряз в удовольствиях и отдыхе” – богатый человек отдыхает и получает удовольствия, чтобы восполнить запасы потраченной энергии и приступить к делам с новой силой. Заботясь о себе, он тем самым заботится об эффективности своей работы и о том, чтобы излучать в пространство положительные вибрации. 
 “Честный труженик не тратит время на праздные удовольствия” – нищеброд не дает себе отдыха, в результате чего просто растрачивает свои силы, не восполняя их, что сказывается негативно на результатах дела и на здоровье, а растущее внутреннее недовольство излучается вовне, отравляя окружающих.   
Почему нищеброд считает, что богатый человек погряз в удовольствиях и отдыхе?
Потому что уровень удовольствий и отдыха, необходимых для восстановления потраченной энергии, он определяет по энергетическим затратам своего уровня, которые у него существенно ниже. 

Он воспринимает затраты энергии только в виде физического труда, но не астрального, не ментального, и не более тонкого, а на этих планах затраты существенно выше. 

  Например, рядовой сотрудник считает, что, вообще-то говоря, работает больше, чем директор или менеджер. Он продукцию производит – его результат ВИДНО! А что менеджер – бегает, болтает с кем-то - нехитрое дело!  Или директор – вообще сидит в кресле и командует. Зато ходят каждый вечер по ресторанам и саунам, деньги какие тратят – стресс снимают. Вроде не уработались.  

  Сотрудник не видит, что вообще существование его рабочего места, на котором он может приложить свои усилия, возможно за счет того, что директор ведает стратегией предприятия, чтобы оно работало успешно. Менеджер по продажам договаривается, чтобы их товар купили, чтобы была прибыль. Менеджер по кадрам, подбирая коллектив, избавляет его, сотрудника, от лишних склок и нервотрепок с коллегами. А это большая работа, требующая энергии уже не только физической,  но и астральной -  уметь удержать нужные связи с людьми, ментальной – уметь  четко просчитать все расходы и доходы, и более высоких планов – уметь принять верное решение, выработать верную стратегию, уловить верное направление. Тут для себя человеку это сложно сделать (многие ли придерживаются в жизни какой-то стратегии, а не просто плывут по течению?), не то, что для целого предприятия. 

  Вот отсюда и разница в энергозатратах, и, соответственно, в уровне и количестве удовольствий и отдыха, требуемого для восстановления сил.  
  Кстати, если чей-то муж, открыв свой бизнес и разбогатев, начал гулять – дело может быть вовсе не в его “испорченности”. Все видят, что денег у него стало больше, но не отдают себе отчета в том, что и его энергетические затраты стали больше. Следовательно, ему требуется и обмен сексуальной энергией уже на другом уровне для восстановления сил. А если жена его осталась на прежнем уровне своего развития (значит, и энергетики), то взаимодействия только с ней ему явно не достаточно. И кто тут виноват? Надо самой не отставать от мужа. 

 Соотносите свои энергозатраты с уровнем отдыха – не отказывайте себе в удовольствиях, которые восстановят энергию и позволят работать более продуктивно. 

Четвертая заповедь.
      Ругая толстосумов, проворачивающих хитрые махинации, даже их “идейные противники”  все же признают за ними такие качества как  сообразительность и активность.  
     Что мы будем понимать под сообразительностью и активностью человека? Если он работает, и не доволен своим положением, но у него нет  идей, где и как он мог бы заработать больше денег, то он не сообразителен. Если же он недоволен своим положением, имеет идеи, что можно было бы сделать, но ничего реально не делает, а только рассуждает, то он не активен. 
    Если своих идей у человека нет, то он может рассчитывать только на роль исполнителя, собственное дело он открыть не сможет. Многие из тех, кто жалуется на бедность, на самом деле по- настоящему думать и работать не готовы. У них ментальная, а у кого даже и физическая лень. Они не хотят прилагать усилий, хотят сиюминутной большой прибыли. И никаких своих идей они  предложить не могут (да и не хотят), предпочитают приходить на готовое, чтобы кто-то все решил и все организовал. Для такого человека выгодно ходить на предприятие, отсиживать там положенные часы и получать за это фиксированную зарплату. Потому что он именно отсиживает. Это еще с советских времен осталось у людей: сознание того, что независимо от качества работы он получит свою фиксированную зарплату. Значит, можно особо не стараться. Отсюда вывод: если недоволен работой и доходами – думай, как ты можешь это изменить. Придумал – действуй. А если не хочешь думать и действовать сам, тогда не жалуйся – ты получаешь ровно столько, сколько заслуживаешь. Отсюда четвертая заповедь:
Не лениться думать и действовать.
Перепишем теперь портреты:
“Толстосуму все неймется, все придумывает и проворачивает махинации” – богатый человек  сообразителен, полон новых идей, и он активен, не жалеет времени, сил и средств на реализацию своих идей. 
“Честный труженик не гоняется за журавлем в небе” -  нищеброд не хочет сделать даже малейших шагов по улучшению своего положения, а только ноет и жалуется. Не устраивающую работу не меняет, потому что лень пошевелить мозгами, что-то придумать, и лень что-то предпринимать. 
  Почему нищеброду кажется, что богатый человек богатеет только за счет того, что проворачивает махинации?

  Потому, что он судит по своему уровню ментальных усилий и активности – будто бы все остальные соображают так же и действуют в том же ритме, а по себе он видит, что такое соображение и такая активность не дает возможности разбогатеть. Значит, делает он вывод – богатеют только за счет обмана и махинаций.  

   Приведу хороший пример: один мужчина лет под пятьдесят все упорно ходил по всевозможным денежным тренингам, выискивая, где же ему, наконец, сообщат тайны богатства. А что он понимал под тайнами?  Нет, то, что вы сейчас читаете в данной книжке, и те правила внутренней настройки на богатство, которые обычно дают на психологических тренингах,  он считал общей философией и пудрением мозгов. А вот истинная тайна богатства – это если бы ему указали, чем ему конкретно заняться, чтобы гарантированно получить большую прибыль. Нет, нет, вы не то подумали – не посоветовали, например, что ему показано открыть бизнес в сфере строительства (что можно сказать по гороскопу или с помощью расклада карт). Он хотел, чтобы ему КОНКРЕТНО указали, какую, скажем, фирму (конкретный адрес в его городе) он может купить. Далее, где ему взять деньги (в банке таком-то тебе дадут заем – мы договорились).  И все  в таком духе. И это должны были, очевидно, знать и сделать (договориться с банком, то есть, причем под свою ответственность) психологи, ведущие тренинги. 

  Милый, да они б тогда не психологические тренинги вели, а занимались строительным бизнесом, ты не по адресу обратился. Иди к бизнесменам. С другой стороны тем, кто ведет бизнес, ты даром не нужен. В самом деле – зачем кому-то брать в бизнес человека, который без чужой указки абсолютно ничего не соображает и ни за какое решение брать ответственность не хочет. Да, это хороший исполнитель, наемный работник. Но ведь он же претендовал на руководящую роль! Интересно, чей головой он собирался думать?   На вопрос о том, а знаете ли Вы, как будете управлять фирмой, которую  собираетесь купить, он бодро отвечал: “Ну, научусь по ходу дела, какие проблемы?” Вот такая святая наивность. 
  Он считал, что абсолютно все богатые  разбогатели за счет блата, и что им изначально указали “денежные места”.  Т.е. пришел такой добрый дядя и указал будущему олигарху – займись вот этой нефтяной компанией, через пять лет ее акции возрастут. И ему никак не приходило в голову, с какой это радости какие-то добрые дяди, которые откуда-то знают все, что происходит в мире бизнеса в каждом городе и стране,  ходят по свету и указывают некоторым счастливчикам выгодные сделки и денежные места. Этакие Деды Морозы для взрослых.  Не пришло ему в голову, что такой вот Дед Мороз на самом деле имеется у успешного бизнесмена в собственной голове – это его собственная сообразительность и интуиция. Но, как говорится, у кого этого нет, тот просто не знает, что это такое, потому не может поверить в существование этого у других людей. И вообще, если человек  видит только грубый материальный план, то такие вещи как сообразительность и интуиция в его реальности вообще отсутствуют. 
   Мужчина из примера тратил на выискивание тайн богатства деньги, а мог бы их лучше вложить куда-то и наращивать проценты. Быстрее приблизился бы к своей мечте открыть собственное дело. И карьеру бы пока делал на должности наемного сотрудника. А ведь он вместо этого постоянно конфликтовал с начальством, ненавидя всех вышестоящих, считая всех ворами, недостойными занимать свое кресло. А достойным, естественно себя. Но как  при таком негативном отношении к богатым людям  можно надеяться самому стать богатым?
 Отсюда надо прекратить ругать других за проворачиваемые “махинации”, а самому начать проявлять такую же сообразительность и активность, как они.
Пятая заповедь.
    Говорят, толстосумы не соблюдают законы – как это плохо! Вот, другие соблюдают, а они не соблюдают. 
    Давайте разберемся, а что такое написанный закон – это БУКВА закона. 

    Буква закона всегда придумывается людьми, а значит, заложенные в законе условия будут выгодны лишь для определенной части общества, интересы которой блюли законодатели. К сожалению, для многих законы стали лишь выгодным инструментом, с помощью которого можно  отбирать заработанные деньги у других людей. 
   Поэтому незачем позволять кому-то наживаться за Ваш счет, прикрываясь буквой закона. Не стоит осуждать кого-то за уклонение от грабительской ставки налогов, за то, что он получает подпись на документ за взятку, не имея возможности получить их законным путем без многодневной  волокиты, или за что – то еще в таком роде. 
  Когда население с экранов телевизора призывают заплатить налоги, т.к. в противном случае бедные больные дети умрут от недостатка  финансирования государством медицины, при этом не говорится о том факте, что 95% всех налоговых сборов составляют налоги  с крупных корпораций, нефтяных, газовых комплексов, например. Таким образом, налоги мелких и даже средних предпринимателей никак существенно на бюджет страны не повлияют. Человека может мучить совесть, мол, я такой - сякой, не заплатил налоги, а бедные старушки остались без пенсии.  Но на самом деле бюджет государства формируется совсем из других средств, к которым его налоги не имеют отношения. А его налоги, скорее всего, осядут в карманах государственных чиновников. 
   Для чего вообще собирают налоги с физических лиц и мелких компаний, если они ничего не меняют? – спросите Вы. А для того, чтобы обеспечить рабочие места и весьма недурные доходы большой армии чиновников. Но есть и более существенная причина – чтобы обеспечить глобальное подчинение всех людей государству, чтобы все помнили, “кто тут хозяин”. То есть для чисто психологического эффекта в массах. Чтобы все помнили: у государства длинные руки, которые могут добраться до каждого недобропорядочного гражданина, решившего выйти из-под власти государственного эгрегора. Таким образом государственный эгрегор укрепляет свою власть. 
   Поэтому, если уж так волнует судьба больных детей, сделайте пожертвование непосредственно на лечение конкретных детей. Если волнует судьба учителей, помогите конкретной школе, где учится Ваш ребенок, вместо того, чтобы разоряться, платя непомерные налоги, и обогащая без того небедных чиновников. 
  Теперь другой вопрос: взятки. Некоторые  гос. служащие или работники фирм получают небольшую зарплату, но по принципиальным соображениям отказываются от взяток за разрешения вопроса быстрее или в обход буквы закона, т.к. считают  - это незаконно, значит, неправильно. Неправильно – это когда чиновник, пользуясь имеющейся властью, вымогает деньги у человека под угрозой отказа выполнить то, что ему положено выполнить по долгу службы. А когда сам человек предлагает деньги, и Вы видите, что реально можете ему помочь, и что это никому не причинит вреда (что это не оформление паспорта для явной террористки-смертницы), то отказываться от этих денег не надо. Потому что с Вашей стороны это – оказание дополнительных услуг за дополнительную плату. 
  Так же не надо самому избегать разрешения вопросов в обход буквы закона только из ложных соображений, что так неправильно. Ведь часто люди формально соблюдают законы, но под прикрытием этого творят явную несправедливость. Когда жена выгоняет мужа, т.к. он недостаточно богат, и,  будучи богаче его в три раза, требует алименты на ребенка через суд из вредности, зная, что это сильно ударит по его и без того небольшому заработку, это формально законно. Но с точки зрения духа закона это явное использование законов в личных неблаговидных целях.  Или еще пример: на суде прослушивается пленка, доказывающая вину подсудимого, но т.к. она получена не совсем законным путем, например,  подслушивающие устройства были установлена без надлежащей санкции, то убийцу оправдывают. Это также соблюдение буквы в ущерб духу закона. И наоборот, когда в критической ситуации  чиновник идет навстречу человеку и делает что-то, хотя у того формально недостает некоей бумажки, он поступает правильно с точки зрения своего внутреннего ощущения справедливости.  

 Отсюда пятая заповедь:

Отличать дух закона от буквы закона.

Соответственно, изменятся наши портреты.

“Толстосум  увиливает от соблюдения законов” – богатый человек отличает дух закона от буквы закона.

 “Честный человек соблюдает законы” – нищеброд слепо следует каждой букве закона просто из страха наказания и внушенных установок. 
Почему нищеброд считает, что богатый увиливает от соблюдения законов?

Потому что по своему уровню под законом он понимает только писаные законы, букву закона, и не ощущает  Истинной Справедливости –  законов Космического Равновесия. 

Шестая заповедь.
   Толстосум не  решает за других их финансовые проблемы. Давайте посмотрим, почему он этого не делает.

  Что означает “решать за других их финансовые проблемы”? Это когда  Вы что-то за кого-то оплачиваете, потому что он Вам сказал, что у него нет денег на его потребности. Нет денег, но физически может заработать? Тогда в чем дело? Может в том, что просто не хочет? 
  Как правило, люди, которые Вам плачутся о своей бедности, и которых Вы жаждете облагодетельствовать, просто не хотят ничего делать, им нравится жить за счет других. А зачастую потом выясняется, что они намного богаче своих благодетелей. Например, человек может выпрашивать  у других помочь деньгами на продукты, одежду, якобы у него нет денег, а сам копит свои деньги на дорогую мебель или новую машину.    
  Не может заработать денег инвалид, совсем пожилой или больной человек, или маленький ребенок. Хотя даже дети, когда им нужны деньги, идут мыть машины, инвалиды, пенсионеры тоже работают, как могут. Посмотрите и сравните: одна бабушка-пенсионерка торгует на рынке овощами с огорода, и зарабатывает себе на свои потребности, а другая только ноет, почему такая пенсия маленькая? Причем ходит и ездит везде, по гостям, к своим детям,  и там ноет. То есть на эти поездки, хождения и многочасовые разговоры у нее силы есть. А вот вырастить что-то на огороде – нет. 
  Вы содержите своего ребенка, оплачивая его обучение, питание, одежду до определенного возраста. Когда он уже может зарабатывать сам, Вы прекращаете содержать его. Но иногда бывает и такое, что сын или дочь давно уже вошли в трудоспособный возраст, а родители все держат их на своей шее. Он годами не может найти работу...  Подумайте, реально ли это – не найти работу за несколько лет. Говорите, это все ему не походит,  у него другие запросы, он хочет большего? Да с какой это радости лентяй, который не работал качественно даже на более простой работе, уже считает, что достоин большего,  что он будет справляться с работой, на которую претендует?  А кто ему мешает пока хоть где-то начать работать, чтобы деньги получать, параллельно подыскивая что-то лучшее? И почему Вы поддерживаете его бездействие?   

  Правда в том, что в таком случае родители, посадившие чадо себе на шею, подкармливают свое больное самолюбие – как же, признает такая мамаша, что ЕЕ сын годится только в дворники. Нет, она лучше будет упрямо считать, что он достоин быть директором завода, а пока его директором не взяли, пусть лучше дома сидит. 

  Другой вариант потакания своей гордыне: Я такая незаменимая мать, Я помогаю своему сыночку, без МЕНЯ он умрет с голоду. О – О - О!!! – вопит довольное собой эго. 
    Если кто-то жалуется, что сидит полгода без работы, и просит дать денег – это вымогательство, он сам не старается найти работу – за такой срок можно найти, и даже меньший, все зависит от его желания. Если кто-то хочет вести образ жизни, который ему не по средствам, то пусть он сам думает, как повысить уровень доходов. Если Ваши родители, получая неплохую пенсию, тратят ее на нужды не первостепенной важности, а потом жалобным тоном  или тоном ультиматума заявляют Вам, что им нечего есть, а Вы им обязаны – это вымогательство. 
  Вообще, есть очень простой критерий, как отличить, кому точно не надо давать денег. Если человек бьет на жалость душераздирающими историями, или плачется о своей бедности – ему не надо давать денег. Если человек внушает Вам, что Вы ему обязаны – ему не надо давать денег.  Если человек угрожает Вам, пытается шантажировать – не давайте ему денег. Если пытается брать Вас на лесть, чувство гордыни (ну ты же такой великодушный!) – не давайте денег. Потому что на психологические уловки Вас будут ловить ТОЛЬКО энергетические вампиры, будь то Ваши собственные дети, родители, партнер, родственники, друзья, соседи, лже-нищие на улицах.  

   Давайте посмотрим, а как расценивается с точки зрения кармы решение за других людей их финансовых проблем. Решение за других людей их финансовых проблем кармически наказуемо, т.к. это вмешательство в чужую карму. Вспомните известную поговорку: “благими намерениями устлана дорога в ад”. Эти поговорка придумана мудрыми людьми, знающими космические законы. Если человек имеет бедственное материальное положение, значит, он САМ поставил себя в такое положение. И он должен САМ предпринять усилия для изменения своей жизни. 
  Вы можете дать ему совет, направить на верный путь, указать на его ошибки – такая помощь будет позитивна. Можете предоставить ему рабочее место (при условии, что он может принести реальную пользу делу). Собственно, только это и будет истинной помощью. Но нельзя решать его проблему за него, давать ему готовое - деньги. Вы дали ему что – то, и тем самым его личное развитие остановилось, ему не надо ни к чему стремиться, и его карма только утяжелилась. Выходит, на самом деле Вы причинили ему зло такой “помощью”. То, что Вы принимали за добро, на самом деле обернулось злом. 
   Отсюда шестая заповедь:
Не решать за других их финансовые проблемы.

И портреты перепишутся так:

“Толстосум жадный” – богатый человек не поощряет паразитизм и желание тратить больше, чем можешь заработать, попытки за чужой счет обеспечить себе более  высокий уровень жизни. 

“Честный труженик всегда помогает другим людям” –  нищеброд отдает последние гроши другим  только потому, что ему вбили в голову, что так надо. Решая денежные проблемы за других, он не дает этим людям самим прорабатывать свою карму. 

  Почему нищеброд считает, что богатый жаден, т.к. не помогает другим решать финансовые проблемы? 

 Потому что для него помощь  – это дать человеку готовое, деньги. Более эффективные варианты помощи – предоставить рабочее место или научить, как в будущем избегать проблем с деньгами, он по своему уровню просто не видит. 

  Ему не придет в голову, что, например, отказ в жесткой форме давать деньги иногда является самой эффективной помощью.  Привыкла, скажем,  мать-одиночка выклянчивать у друзей и родственников деньги битьем на жалость, что работа у нее низкооплачиваемая, а двух детей кормить надо. А тут ей все откажут. У нее появится реальный стимул наконец НАЧАТЬ искать более высокооплачиваемую работу, или наконец выбросить из головы  мужененавистнические  установки и найти мужчину, который будет содержать ее и ее семью. А если она знает, что в любом случае ей деньги дадут, у нее никогда такой стимул не появится, не возникнет желания что-то менять. Подумайте: разве Вы сами будете стараться что-то получить, если Вам это просто так дали?  Вы будете пользоваться, а когда закончится, вновь будете ждать, чтобы дали еще. 
  Только когда Вам надоест унижаться и ждать подачек, когда Вы поймете, что ту энергию, которую Вы тратите на упрашивание родственников или государственных инстанций оказать Вам помощь, Вы с большей пользой можете пустить на поиск вариантов работы, на создание самостоятельного источника доходов, только тогда в Ваше финансовое положение может реально измениться. Так же, как финансовое положение тех людей, за которых Вы постоянно решали денежные проблемы, а Ваш отказ простимулирует их начать самим что-то предпринимать. А до этого происходит всего лишь хождение по замкнутому кругу от подачки до подачки.  

Седьмая заповедь.
 И, наконец, что же означает постоянное наличие желаний, на которые нужны деньги?   

 Деньги – это энергия. Чтобы получить больше денег, человек должен тем или иным образом потратить больше энергии. Это значит, что человек, имеющий постоянно желания, на которые нужны деньги, стремясь удовлетворить их, больше энергии вложит в денежный эгрегор. Если же человеку  ничего не надо, денег ему не надо, то он не вкладывает больше энергии в денежный эгрегор. Деньги любят тех, у кого постоянно есть запросы,  уровень которых постоянно возрастает, так как этот человек образует более интенсивный круговорот энергообмена с окружающей средой и с денежным эгрегором.   

 Я упомянула об уровне запросов. Что это значит? Не обязательно иметь материальные, вещественные желания  – это может быть и желание получить образование, и желание отдохнуть на курорте, и желание создать свое религиозное учение или съездить в паломничество в священное место. Т.е. Вы можете хотеть удовлетворить не только материальные, физические, но и душевные, интеллектуальные, духовные потребности. На которые понадобятся деньги. 
  И тут обратите внимание на тот важный факт, что удовлетворение потребностей более высокого уровня стоит дороже. Например, одежда известных модельеров стоит дорого. Очевидно, что покупают ее не из соображений “было бы что надеть, чем прикрыться от холода”. Во всяком случае, не только их этих. Значит, человек еще хочет получить эстетическое удовлетворение произведением искусства, почувствовать ту тонкую неповторимую энергетику, которая присуща этой вещи. У него такие желания. А кто-то скажет: “да чихал я на всякую там красоту и энергетику, главное, не голый – и все в порядке!” Вот она разница – в уровне того, что человек хочет иметь. И этот уровень характеризует уровень развития самого человека. Довольствуется ли он только удовлетворением грубых, физиологических, бытовых  потребностей, или у него появляются еще культурные, эстетические, интеллектуальные, душевные, духовные потребности, потребность самовыражения и принесения пользы обществу (ради которой, он всю жизнь идет к занятию поста президента и зарабатывает миллионы на предвыборную компанию). Потребность реализовать свои мечты (например, полетать на настоящем космическом корабле – ради этого он готов заработать миллионы). 
  А если кому-то кроме быта ничего не интересно – так ему миллионы и не нужны. Зачем? 
  Как-то одна семья выиграла миллион долларов. Потом журналистам стало интересно, как они им распорядились. И вот они провели расследование и выяснили следующее: после выигрыша миллиона в эту семью потянулись рядами всевозможные родственники и друзья. И деньги тратились на ежедневные попойки. На водку и закуску. Причем в этой семье и раньше пили, только теперь появилась возможность разгуляться шире и с большей компанией собутыльников. И выпить, скажем, не дешевую водку, а дорогую. Только навряд ли нахрюкавшимся харям было интересно оценивать тонкий букет дорогой водки. Тут так же, как и обычно, роль играло количество. Это как в анекдоте: “что лучше, выпить дешевую водку и закусить ее дорогой колбасой, или дорогую водку закусить дешевой колбасой? Ответ: разницы нет! Какая разница чем блевать?!” Качество и круг общения в этой семье не изменился. Более  практичные  родственники и друзья за бутылкой уговаривали “счастливчиков”  дать им денег. И покупали себе новые квартиры.     
В итоге очень скоро от миллиона не осталось и следа, а уровень членов семейства никак не вырос. Ну не могли они придумать ничего другого, не было у них других потребностей.    

 Как видите, уровень потребностей должен возрастать, иначе деньги не придут, а если и придут, то не задержатся. Но важно знать и обратное равновесие: не следует выдумывать себе потребности более тонкого уровня, если не удовлетворены потребности более низкого плана. Не надо скакать через ступени своего развития. Это будет тот же самообман, что и с отказом от удовольствий. Никто не мешает постепенно увеличивать уровень своих потребностей, соотнося их с текущим положением Ваших дел и Вашим личностным развитием. Как увидели, что потребности одного уровня легко удовлетворяются, тут у Вас уже все есть – можете переходить к следующему уровню. 
 Итак, седьмая заповедь:
Всегда иметь желания, на которые нужны деньги, 
увеличивая уровень своих запросов.

Исходя из этого, новые портреты будет выглядеть так:

“Толстосум имеет непомерные запросы” – богатый человек личностно развивается, повышая уровень своих запросов.  

“Честный труженик имеет предел своим запросам” – нищеброд не развивается личностно, потому остается постоянно на одном уровне запросов. 

  Почему нищеброд считает, что богатый имеет непомерные запросы? 

  Потому что, оценивая новые приобретения богатых, он видит только количественное увеличение, “горизонтальное”, по критериям “больше” и “дороже”, потому что судит по себе. Качественное, “вертикальное”,  изменение уровня запросов, то, что это запросы более высокого уровня развития личности, он оценить не способен.

  Например, миллионер покупает несколько автомобилей. Для бедных это выглядит так, что он “бесится с жиру”. Казалось бы  - один автомобиль есть на всю семью, зачем еще? 
  А затем, чтобы у каждого члена семьи был свой, для удобства передвижения, экономии времени, чтобы никто никого не ждал. Бедным не приходит в голову, что это, вообще говоря, неудобно – например, хозяйке сидеть и ждать выезда за продуктами, когда  муж будет свободен и сможет ее отвезти. Она теряет время, которое могла бы направить на что-то другое, на свое развитие (например, успеть на курсы иностранного языка, знание которого поможет ей вырасти в интеллектуальном развитии, плюс претендовать на более оплачиваемую должность в компании, где она работает). Покупка техники для кухни или помощь домработницы может освободить ее время, которое она потратит на что-то важное для своего личностного и профессионального роста, или достижения душевного комфорта. А бедным просто не придет в голову: на что другое еще тратить это время, какой - такой личностный рост, с чем его едят? У бедной никаких личностных интересов и коммерческих дел, кроме быта, нет. На работе она вкалывает по часам, тут все равно время не выкроишь и не получишь больше, чем зарплата. А идей, как это изменить, и желания шевелиться у нее нет.

  Бывает, что бедные мечтают: хорошо бы и нам иметь каждому по автомобилю! Вопрос: а зачем?  В соседний магазин за хлебом выехать и потратить больше на бензин, чем получить выгоды от сэкономленных минут времени, от которых все равно пользы не будет, т.к. никаких  программ личностного развития и профессионального роста у человека нет? 
   Когда у Вас появится мотивация – зачем, для удовлетворения каких запросов более высокого уровня  нужно больше денег, появится целесообразность, тогда обязательно придут деньги для нового, повысившегося уровня запросов!
 Подведем теперь итоги и сформулируем  семь заповедей успеха в денежной магии:
Семь заповедей успеха в денежной магии.

1.   Любить деньги, т.е. любить более насыщенную  жизнь, жизнь,  наполненную большей энергией. 
2. Полностью брать на себя ответственность за свое финансовое положение, и держать контроль над своими деньгами в своих руках.

3. Любить себя и не отказывать себе-любимому в удовольствиях и отдыхе. 

4. Не лениться думать и действовать.
5. Отличать дух закона от буквы закона.

6. Не решать за других их финансовые проблемы.

7. Всегда иметь желания, на которые нужны деньги, увеличивая уровень своих запросов. 

     Так что, бабули, все с точки зрения Космических Законов справедливо. Потому и посылает Вселенная богатым все больше денег. А вот вы, раз сидите в нищете, значит, нарушаете естественные вселенские законы. И вместо того, чтобы ругать богатых и требовать всех уравнять (то есть сделать всех одинаково нищими!) лучше бы брали с них пример и начинали думать и действовать так, как они. 

Принципы второй и третьей чакры.

  Итак, мы уже говорили о том, что энергия, необходимая для привлечения денег – это в первую очередь энергия второй и третьей чакр. Именно эти энергии, соединяясь, образуют “огненную реку” – наполняют Ваш денежный поток. 

  Таким образом, чтобы привлекать больше денег,  необходимо повышать уровень энергии второй и третьей чакры, а для этого начинать жить по принципу этих чакр. Семь заповедей успеха в денежной магии неразрывно связаны с принципами второй и третьей чакры.  На самом простом уровне эти принципы можно сформулировать так:  
 Принцип  второй чакры: желание земных наслаждений, секса, вкусной еды, модной одежды, шикарной обстановки в доме, отдыха на заграничных курортах, веселого времяпровождения. Это принцип любви к себе в первую очередь. 
 Принцип третьей чакры: высокая активность, энергичность, воля, стремление управлять другими, упорство в достижении целей.

  Можно формулировать эти принципы и на более тонком уровне, но сначала нужно освоить  этот, самый простой план.  

  Соблюдение принципов второй чакры позволяет Вам накапливать энергию, а соблюдение принципа третьей чакры – реализовывать эту энергию для достижения поставленных целей. Как видите, должны соблюдаться принципы обеих чакр – не бывает реализации, если нечего реализовывать, и происходит застой, если накопленное не реализуется. О том, какие искажения бывают, если выполняется принцип только одной из этих чакр, мы поговорим в главе “Роль некоторых знаков Зодиака в достижении богатства”.
  Качества второй и третьей чакры обязательно развиты у любого успешного, богатого человека. Значит, и Вы должны стремиться жить по принципу  второй и третьей чакры, чтобы привлечь в свою жизнь удачу и деньги. 

   Теперь Вы знаете основные заповеди богатства и принципы чакр. Если Вы их соблюдаете, то путь к успеху в денежной магии для Вас открыт. 
   На этом мы переходим к работе непосредственно с деньгами. К правилам работы с денежным потоком, защиты от утечки из потока и энергетического вампиризма, к практическим методам увеличения денежного потока,  которые вытекают из семи заповедей денежной магии и принципов второй и третьей чакр. 

Подготовка к привлечению денег.
Правила работы с денежным потоком.

  Прежде чем начинать магическими, да и вообще любыми способами увеличивать свои доходы, неплохо бы убедиться, что Вы способны правильно распорядиться уже имеющимися деньгами. Почему? Потому что очень часто люди  хотя и начинают получать большие деньги, но затем деньги эти начинают у них утекать, уровень доходов падает. Денежный поток утекает на сторону, а то и вообще мелеет. А какой смысл наливать воду в дырявое ведро? 
  Чтобы изначально избежать утечек Ваших будущих доходов, нужно знать и уже сейчас  выполнять правила работы с денежным потоком. Эти несколько несложных правил так очевидны для тех, кто видит, по каким реальным законам существует Вселенная, как происходит перетекание энергий. Но большинство людей, находясь в иллюзиях внушенных с детства ложных представлений, не соблюдают эти простые правила, результатом чего являются проблемы с деньгами. 
  Практика показала: у всех, кто обращался за помощью в решении денежных проблем, присутствовало нарушение одного или нескольких из следующих правил. Достаточно было лишь перечислить правила по пунктам, и тут же находилась причина падения доходов. 
  В следующих семи главах я поведаю Вам простые правила работы с денежным потоком, которые надо научиться соблюдать, прежде чем мечтать о привлечении несметных богатств.
Бабки в чулках и недовольный эгрегор.
            Думаете, речь идет о добропорядочных старушках? А вот и нет – здесь имеются в виду  другие “бабки” – те самые, которые посылает денежный эгрегор. Чем же он может быть недоволен?
            Давайте посмотрим на процессы обмена энергией человека, денежного эгрегора и внешней среды, в котором участвуют деньги. 

            Когда по индивидуальному денежному каналу денежный эгрегор через внешнюю среду (работодателя, клиента) послал человеку деньги, это значит, человеком сделаны соответствующие вложения  энергии (во внешнюю среду – выполненной работой, а в эгрегор денег  - наличием желаний, на которые нужны деньги). И теперь человек в виде денег получил возмещение своей потраченной энергии. Эгрегор ждет продолжения обмена – что человек потратит эти деньги, получив удовлетворение, т.е. вновь наполнив свою вторую чакру энергией, эгрегор получит вложение энергии от продавцов, у которых человек что-то купил, и цикл начнется заново. Человек  вновь потратит энергию, получит от денежного эгрегора деньги и т.д.  

            А теперь представьте, что человек вместо того, чтобы потратить деньги и получить удовлетворение, складывает их “в чулок”, отказывая себе во всем. Нет, он не копит их на крупную покупку, которая принесет удовлетворение в будущем. Он копит их просто так, чтоб были. Он помешан на деньгах, как таковых, для него деньги – самоцель. Получается, деньги, т.е. энергия, все больше и больше изымается из оборота. Человек не получает сейчас удовлетворения, значит, его вторая чакра постоянно испытывает недостаток энергии. Значит, качество его работы начинает страдать, и он пытается уже, злоупотребляя другими чакрами, например, третьей чакрой – агрессивно (или четвертой – битье на жалость), получать от других людей деньги, не давая им адекватной энергии взамен. Он не дает им энергию второй чакры, вот что незримо исчезает из его работы! В свою очередь, он не дает энергии второй чакры и денежному эгрегору, т.к. конкретных желаний, на которые ему нужны деньги, у него нет. 
          А что у него есть? Нужда в деньгах как самоцели, т.е. бумажках или монетах. Мысль о деньгах. Но зачем эгрегору денег ментальная конструкция?  “Нет, этим сыт не будешь!” – решает эгрегор и в конце-концов перекрывает скупердяю денежный поток.  В надежде, что человек задумается. 
          Но некоторые скупердяи, видя обмеление своего денежного потока, радостно приходят к выводу, что раз денег приходит теперь меньше, значит, их нужно экономить еще больше!  И еще больше усугубляют свою ситуацию.

          Эгрегор денег, кстати, очень терпелив, он может давать человеку шанс одуматься до самой смерти. Но если иной скряга умирает, так до смерти и отказывая себе во всем, унеся бесцельно накопленные деньги с собой в могилу, или просто оставив на произвол судьбы, то в следующем воплощении этот человек рождается уже с блокированным денежным потоком. А также и с определенными проблемами со здоровьем. В частности, могут быть запоры, проблемы с кишечником – символическое обозначение того, что человек привык набирать, копить, но не тратить.  
          Теперь рассмотрим прямо противоположную ситуацию: человек тратит деньги направо и налево, опять же не задумываясь особо о цели своих трат. Это называется мотовство, транжирство. И если скупердяй осуществляет бесцельное накопление денег, то транжира – бесцельную трату денег. Именно элемент бесцельности и объединяет  этих на первый взгляд разных, но с точки зрения денежного эгрегора одинаково неприятных персонажей. Что же не нравится эгрегору денег в этом случае?

          Когда мот тратит деньги, он вроде бы возвращает энергию в оборот. Однако, он также не получает удовлетворения, т.е. наполнения второй чакры, как и скупердяй. Потому что часто купленная необдуманно вещь потом оказывается не нужна, проведенное застолье в ресторане вспоминается с чувством отвращения и т.п. “И зачем я опять не удержался! – ругает себя транжира – больше не буду!”  А вскоре снова повторяет свои “подвиги”.  И даже если его радуют веселые кутежи, а не понравившиеся покупки он просто выбрасывает, то денежный эгрегор из-за него недополучает энергию. Т.к. транжира, совершая быструю ненужную покупку, не дает продавцам вложить энергию в денежный эгрегор. Они еще не успели захотеть привлечь покупателя, вложить энергию в эгрегор денег, а транжира у них уже что-то купил. Но эгрегор денег не давал на это санкции! Ведь продавцы получили деньги, но вложение-то не сделали! Выходит, транжира самовольно распорядился энергией денежного эгрегора без его на то согласия! Такое эгрегор денег долго терпеть не будет. Как правило, транжире достается еще раньше, чем скупердяю. Впрочем, некоторых кара настигает уже в следующем воплощении – не умел правильно распорядиться деньгами, теперь попадешь в такие условия, что кто-то будет распоряжаться твоими деньгами за тебя. Возможно, с легкостью тратить то, что тебе достается тяжелым трудом. И на здоровье это может отразиться – если скупердяй из прошлых жизней страдает запорами, то транжира… Правильно, именно этим.    
   Итак, мы выяснили, что эгрегор денег в обращении с деньгами не приветствует перекосов ни в сторону излишнего скупердяйства, ни в сторону мотовства. 

   Нельзя зажимать денежный поток, складывать деньги в чулок, отказывая себе во всем и тратя лишь гроши. Если Вы копите деньги ради накопительства, без конкретной цели, просто из жадности, при этом отказывая себе во всем, Вы нарушаете принцип второй чакры – получать удовольствие от жизни, и  принцип свободного протекания денежного потока. Это может привести к обмелению Вашего потока, падению уровня доходов, а также к созданию внутренних энергетических блоков в Вашем теле, и как следствие – к болезням.      

   Впадать в другую крайность и выбрасывать деньги на ветер тоже нельзя. Что значит «бросать деньги на ветер»? Это ситуация, когда траты денег осуществляются не целенаправленно, хаотично, человек покупает заведомо ненужные вещи, растрачивает деньги на что попало вместо покупки действительно необходимой и желаемой вещи, когда, не задумываясь, вкладывает деньги в сомнительные предприятия, «сорит» деньгами, чтобы произвести впечатление… 

 В общем, всякие бездумные траты можно считать выброшенными на ветер деньгами. 

Из всего этого следует первое правило работы с денежным потоком:

Не «зажимайте» поток и  не разбрасывайтесь деньгами.

   А избежать бездумных трат Вам поможет составление плана расходов. 

Обмелевшее водохранилище.
   Если постоянный приток денег – это денежная река, то Ваша зарплата или накопленная за месяц прибыль - это водохранилище, резервуар с водой. 
  Поскольку количество воды в нем ограничено, то Вы должны точно рассчитать, сколько конкретно денег Вы пустите в тот или иной канал, то есть потратите на те или иные нужны. Потому что, если Вы изначально не выделите деньги на необходимые расходы, Вы вдруг можете обнаружить, что вода уже вся вытекла, а до следующей зарплаты еще долго. Вам понадобится купить что-то необходимое, а свободных денег больше нет,  и прибыль не может накопиться так быстро. Поэтому возьмите себе за правило обязательно заранее планировать свои необходимые расходы. Правило второе работы с денежным потоком:
Заранее выделяйте деньги на необходимые расходы.
    При планировании необходимых расходов в первую очередь учитывайте необходимые ежемесячные траты – сумма на питание, на оплату коммунальных услуг или за съемную жилплощадь, оплата стоянки автомобиля и сумма на бензин, месячная плата за мобильный телефон и т.д.

   Затем учтите срочные расходы – например, Вы знаете, что Вам в самое ближайшее время надо отремонтировать автомобиль или сходить на прием к стоматологу. Что у Вас нет зимних сапог, а уже выпадает снег. Что Вам срочно надо посетить парикмахерскую, т.к. внешний вид этого уже требует. Что кончается стиральный порошок и мыло, надо их купить. 

    Когда Вы учтете все необходимые расходы, оставшуюся сумму Вы можете направить на другие нужды. Если Вы копите на крупную покупку, поездку, какую-то иную цель  – отложите большую часть суммы в фонд этого накопления. 

     Если Вам надо расплачиваться по кредиту, отдавать долг,  часть суммы выделите на погашение долга. 

    И еще одну часть Вы можете пустить на не обязательные, но желательные для Вас покупки. 
  Также некоторые средства Вы должны выделить на “карманные расходы” или непредвиденные расходы (3-5% от суммы зарплаты или среднемесячной прибыли).  

Деньги счет любят.
  Некоторые утверждают, что деньги считать нельзя – “водиться не будут”.  Но есть поговорка, утверждающая обратное: деньги счет любят.  

  Давайте попробуем установить истину. Представьте ситуацию: человек не знает точно, сколько у него денег. Как ему определиться, какую покупку он может сделать, и когда? Вот он собирается купить, скажем, холодильник. Сгребает имеющиеся несчитанные деньги в кучу, идет в магазин бытовой техники. Уже собирается оплатить покупку, продавец считает его деньги… и тут оказывается, что денег не хватает. Странная ситуация. Или человек не отказывается сходить с друзьями в ресторан, оплачивает там свою трапезу, не зная точно, сколько у него денег, а потом обнаруживает, что у него не хватает денег на какие-то необходимые расходы. Получается мотовство и обмеление водохранилища одновременно!  Обратная ситуация тоже не лучше: денег уже давно достаточно, а человек все их ни на что не направляет, все чего-то ждет. Это уже напоминает скупердяя. 
  Таким образом, знать, каким количеством денег ты располагаешь, все же надо. Откуда же пошло поверье, что деньги считать нельзя – водиться не будут? Многие заговоры денежной магии оперируют объектами, которым “нет счету” – муравьи в муравейнике, звезды на небе, перья на пролетающих птицах и т.д. Глядя на такие объекты, человек произносит заговоры, суть которых в том, что сколь не считано количество данных объектов, столь много денег он хочет, чтобы у него было, считать бы их и не пересчитать. Он имеет в виду свой энергетический потенциал – чтобы он рос и рос, и давал все больший приток денег. Конечно, при этом он не ждет, что сию секунду в его кошельке начнут без счета появляться купюры. Он различает свои деньги как энергию (виртуальные) и материализованные на данный момент деньги в бумажках. Он понимает, что энергии нужно ВРЕМЯ, чтобы материализоваться. Магия все-таки по реальным законам природы работает. 

    Проблема счета денег возникает у тех людей, которые воспринимают именно эту, материализовавшуюся на данный момент сумму как все свои деньги. Т.е. настоящий момент у них отсекается из непрерывной ленты времени и проецируется на будущее, материя отсекается от тонкого плана. Представьте: была кинопленка с набором кадров. И вот один кадр изъяли, и вместо показа дальнейшей пленки проецируют и проецируют на экран этот кадр, который, как говорится, “уже поехали”. Время останавливается. Это проблема слишком большой привязки к материальному плану, когда за ним перестают видеть большее. Вот что могу пощупать - то и есть. А свои деньги в потенциале, т.е. как энергию, не ощущают. Пропадает настройка на денежный эгрегор. Чтобы вернуть настройку, человеку нужно задуматься о том, что ведь этих денег тоже когда-то не было, но они пришли, материализовались, значит, он обладает этим механизмом привлечения денег, сможет привлечь еще денег, если захочет, и ему нет нужды считать своими деньгами только эти конкретные деньги, делать такую привязку. Его деньги – это не купюры и деньги на счетах. Его деньги – они внутри него, это его энергия. 
  Если же подобных проблем нет (подобные искажения бывают далеко не у всех), то деньги считать не только можно, но и нужно. Точное знание позволит точнее оперировать денежным потоком. Отсюда следующее правило работы с денежным потоком:
Вы всегда должны знать точно, сколько у Вас сейчас денег.

То есть всегда знать, сколько денег к Вам пришло, сколько их у Вас в данный момент, сколько вложено в дело и т.д. Для этого заведите дневник доходов (или файл в компьютере).  
      Конечно, копейки можно не считать. И даже рубли. Если Ваш доход более 10 000 рублей, то и десятки можно не учитывать. А когда Вы будете получать  более 30 000, то и сотни можно не считать, а только тысячи. То есть понятно, что чем выше доход, тем более возрастают суммы на «карманные расходы», о которых можно особо не задумываться. 

       Если Вы упустили контроль за тем, сколько у Вас сейчас средств и собираетесь провести глобальный подсчет имеющихся у Вас на сегодняшний момент  денег, то нежелательно делать это после заката. По народному поверью это приводит к их убыванию, т.к. в этот момент естественные природные ритмы (солнце ушло) направлены “на убыль”. 

О яйцах в одной корзине.

  Существует такая поговорка: не храни все яйца в одной корзине. Потому что, если что-то случится с корзиной, то раздавятся все яйца. Чаще всего эту поговорку применяют именно к деньгам: не храни все деньги в одном месте, потому что, случись что (вор залез в дом, случился пожар, банк лопнул и т.д.), ты останешься без всех денег. А если будешь хранить деньги в разных местах, то, случись что в одном месте, ты потеряешь только часть. Логически это выглядит верно.

   Но давайте зададимся вопросом: а почему вообще случается так, что вор залезает в кошелек, случается пожар, банк, в который человек вложил деньги, вдруг прогорает. Случайность ли это, или же от самого человека что-то зависит? Очевидно, раз происходит потеря денег, что-то сам человек сделал неверно, за что денежный эгрегор на него рассердился и наказал. Конечно, денежный эгрегор не разорил банк только из-за одного человека – он просто не подсказал человеку в момент вложения средств, что этот банк обречен. Отсюда, для истинной безопасности нужно знать причины, по которым эгрегор денег может рассердиться и послать материальную потерю. Об этом подробнее читайте в главе “Причины материальных потерь”. И пока Вы не уверены в том, что этих причин у Вас точно нет, то лучше выполнять совет поговорки и не класть  все яйца в одну корзину. А на самом простой уровне это правило будет выглядеть так:
Не носите с собой  без необходимости большие суммы денег.

  Не следует  просто так носить с собой везде всю свою зарплату, или большую для Вас сумму денег, если Вы не собираетесь в этот день делать крупную покупку или производить какие-то иные денежные расчеты. С собой каждый день Вы можете носить сумму, трата которой существенно не отразится на Вашем бюджете. 
  Иначе, если Вы все свои деньги или большую часть их будете носить с собой, и при этом подсознательно чувствовать себя некомфортно, бояться за них, то этим Вы можете привлечь ситуацию потери денег. Вывод: нужно либо не бояться потери денег, тогда можно носить с собой хоть все свои деньги. Но реально до такой степени не бояться способны не многие. Значит, лучше просто не носить с собой все или большую часть денег без необходимости. Не бояться потери денег Вам поможет понимание причин денежных потерь – если у Вас нет этих причин, то случиться ничего с Вашими деньгами или имуществом не может. 
Деньги “со знаком минус”.
  В этой главе мы поговорим о деньгах, взятых в долг.

  Сразу отмечу, что речь идет о деньгах, которые Вы берете в долг для удовлетворения своих личных потребностей. К деньгам, взятым на бизнес, все нижесказанное не относится. Существенное отличие кредита на бизнес в том, что Вы его тратите на создание источника дохода, на то, что будет приносить Вам прибыль в будущем. А деньги, потраченные на личные нужды, не создают источника дохода, они просто потрачены. 

      С долгами Вам придется какое-то время рассчитываться из своей зарплаты, прибыли. Это психологически не правильно, т.к. сравните: или Вы зарабатываете деньги, предвкушая новые покупки, или Вы работаете, зная, что деньги Вам нужно будет отдать кому-то, а себе Вы еще какое-то время не купите ничего. Да, Вы уже что-то приобрели. Поэтому подсознательно у Вас возникает протест:  у меня уже есть эта вещь, зачем же я  должен зарабатывать деньги на нее? То есть сознательно Вы понимаете, что должны отдавать долг, но подсознание-то волнуют только свои желания! Человеческому подсознанию главное – получить желаемое! Понятия ответственность и обязанность – не для него! Подумайте: если ослик идет вперед, потому что у него перед носом аппетитная морковка, то будет ли ослик идти, если эту морковку скормить ему авансом? Вот такой первый очевидный минус жизни в долг – психологический. 

   Но есть и второй минус взятых в долг денег – энергетический. Поскольку взятые в долг деньги Вы еще не заработали, не окупили своей энергией, то создается отрицательный потенциал денег. То есть Вы еще не получили данную сумму денег из своего потока, но она уже заведомо стала чужой. Вы еще не получили эту сумму, но как бы заранее уже отдали кому-то. То есть в Вашем потоке –  деньги со знаком минус. И тут есть опасность,  что отрицательный потенциал начнет расти как снежный ком, приводя к потерям денег. Потому что все знают известный закон: подобное притягивается подобным. И вытекающую из него поговорку: деньги идут к деньгам. И если к деньгам “со знаком плюс” будут притягиваться еще деньги, то к деньгам “со знаком минус” будут притягиваться деньги “со знаком минус”, то есть еще большие расходы и денежные потери. 
  Чем более значительная для Вас сумма денег взята в долг, тем более возрастает опасность утечки Вашего денежного потока, падения уровня дохода. Запускается отрицательный эффект снежного кома тем, что взяв в долг приличную сумму, человек тут же начинает беспокоиться, как ее вернуть, особенно если еще и проценты растут. Начинается ментальное давление на ситуацию. А если человек становится зациклен на чем – то, ему сложнее становится это получить. Он словно воздвигает сам перед собой невидимую стену. Т.к. его просьба к денежному эгрегору дать денег до эгрегора  не уходит, а продолжает «крутиться» возле человека, коль он постоянно об этом думает. Вот почему, чем больше Вы стремитесь заработать денег на возврат долга, тем меньше «по закону подлости» их приходит! Даже те деньги, которые Вы должны были получить гарантированно, почему-то задерживаются, возникают разные сложности. А многие в этом случае начинают еще больше волноваться о деньгах, еще больше усугубляют ситуацию. Вот так создается отрицательный эффект снежного кома – чем больше Вы боитесь чего-то, тем с большей вероятностью это происходит. 

  Следующий момент -  даже если денежный эгрегор и “слышит” Вашу просьбу прислать деньги на погашение долга, то не стремится ее выполнить. Почему? А Вы  послушайте, как звучит подобная просьба: «я хочу заработать денег, чтобы отдать долг своему кредитору»… «Я хочу денег, чтобы отдать их кредитору». Пардон, скажет эгрегор, ты хочешь денег для своего кредитора, так я исполню твою просьбу и сразу отдам их ему, избавив тебя от необходимости посредничества. Вот так! То есть на самом деле денежный эгрегор Вашу просьбу выполняет! И у Вашего кредитора будут хорошие доходы, вот только проблема – он не будет знать, что это ему дается в счет Вашего долга и будет продолжать требовать деньги с Вас, а Вы будете продолжать напрягаться по этому вопросу. То есть утечка Вашего денежного потока будет происходить в сторону кредитора по той причине, что Вы сами направили свой поток на него, думая, как бы в первую очередь заработать деньги для него. 
Поэтому нельзя просить денег у денежного эгрегора (бога, Вселенной) для кого – то.
  Даже если Вам нужно отдать долги, все равно

        Просить у Вселенной денег всегда нужно в первую очередь для себя! 
  А потом уже деньги, которые посланы для ВАС, ВЫ САМИ будете тратить на свои желания и частично на погашение своих долгов. Энергетический смысл этого в том, что таким образом Вы отдаете  кредитору именно наличные деньги (каковые у него и брали), а не перенаправляете на него свой денежный поток. Плюс не ущемляете на время отдачи долгов свои желания, что привело бы к неудовлетворенности – опустошению второй чакры, и проявилось бы в Вашем подсознательном нежелании работать вообще (зачем стараться для кого-то?).   
  Если Вы должны, перестаньте волноваться о долге и в первую очередь  направляйте деньги на свои личные нужды и деловые проекты. Не ограничивайте себя во всем, чтобы скорее отдать долг. Объективно Вы можете выделять на погашение долга не более 30% - и то в самом крайнем случае.

 Помните: деньги – энергия второй чакры, поэтому она идет к тем, кто не отказывает себе любимому в получении удовольствий! Деньги также связаны с третьей чакрой, поэтому они идут к  людям,  которые свои интересы и интересы дела ставят на первое место. Если человек предпочитает быстрее погасить долг из-за чувства неудобства перед кредитором, чем сделать вложение на развитие бизнеса, упуская выгодную возможность, он нарушает принцип третьей чакры. Если он отказывает себе в удовольствиях, радости жизни, чтобы быстрее вернуть долг кому- то, он нарушает принцип второй чакры. Деньги не будут идти к такому человеку.  

  Пример: Н. обратилась с просьбой привлечь удачу в бизнесе, увеличить доходы. Она занималась торговлей, была владелицей небольшого магазинчика. С ней был проведен обряд на привлечение удачи, она получила позитивную программу, и дела у нее пошли хорошо. Но вот через год она вновь приходит с денежной проблемой: доходы падают, и уже почти нет средств для закупа товара, то есть буквально нечего вложить в оборот. Куда же делись эти средства? Выяснилось следующее: Н. в свое время занимала деньги у нескольких знакомых для своего бизнеса. Она пустила эти деньги в дело, и они стали приносить ей прибыль. Торговля шла хорошо, и требовалось еще совсем немного времени, чтобы средств стало достаточно и на вложение в оборот, закупку товара, и появились бы излишки, которыми можно было бы погасить долги. Но вот одна из кредиторов неожиданно  потребовала возвратить ей долг. Нет, у нее не было какой – то первостепенной необходимости в этой сумме. Просто она захотела купить своему сыну отдельную квартиру. Это было не срочно, но Н. без всяких разговоров отдала ей деньги. Потому что у нее была большая проблема: она не могла никому отказать, плюс чувствовала свою повышенную ответственность перед другими. Она могла бы попросить отсрочку выплат, вложить эти деньги в расширение бизнеса, получить хорошую прибыль и спокойно отдать свой долг. Но она не сделала этого, нарушив принцип третьей чакры. И вот результат: узнав, что добрая Н. раздает деньги, все остальные кредиторы потянулись к ней рядами. Это было как эпидемия. Ведь Н. живет в маленьком городке, где информация распространяется быстро. И Н. никому не могла сказать “нет”. А поскольку свободных денег у нее не было, она стала изымать средства из оборота, что являлось чудовищной ошибкой. В итоге ей стало уже практически не на что закупать товар, а с кредиторами еще не со всеми расплатилась. Результат: и ей хуже стало, и кредиторам теперь придется долго ждать своих денег. 
  Нельзя нарушать принцип третьей чакры и отдавать другому деньги в ущерб своему делу! Ведь дело кормит Вас, и если вложить средства в его расширение, оно принесет Вам большую прибыль, и Вы спокойно рассчитаетесь со своими долгами без ущерба для дела.    

   Поэтому, если Вы должны деньги, главное – это не напрягаться по этому поводу, даже если Вас пытаются напрягать кредиторы. Это не значит, что Вам совсем не нужно возвращать долг. Но если Вы поведете себя правильно, не будете зацикливаться на долге, то деньги быстрее придут к Вам, и Вы сможете отдать долг. 

 Итак, сформулируем пятое правило работы с денежным потоком:
Не берите в долг вообще или берите не больше, 
чем можете себе позволить отдавать, не ущемляя свои потребности.

Правила одалживания денег.
  Если у Вас все же возникла срочная необходимость одолжить деньги, или Вы хотите купить вещь в кредит, то выполняйте следующие правила:

1. Рассчитывайте свои возможности, и не берите в долг такие суммы, которые будут Вас напрягать по поводу их возврата. Только сумма, о которой Вы не будете беспокоиться, может быть взята Вами в долг. Объективно, это такая сумма, чтобы Вам не пришлось отдавать более 30% своего дохода в месяц в счет ее возврата (оптимальный вариант – 10%).  

2. Учитывайте влияние лунных ритмов. Брать деньги в долг лучше всего на растущей луне, тогда они пойдут «в рост». И лучше брать их крупными купюрами, чтобы прибыль с них была соответствующая. Деньги, взятые в долг на убывающую луну, могут принести убытки, Вы можете начать терять деньги по эффекту снежного кома.     

3. Отдавать свой долг нужно, наоборот, на убывающую луну, и по возможности мелкими купюрами -  чтобы долг «убыл». Не отдавайте долг на растущую луну, это может привести к материальным потерям (к покупкам на растущую луну это не относится).       

4. Ни в коем случае не отдавайте деньги из дома после заката, и вообще старайтесь не отдавать долг после заката – деньги будут убывать! Даже если к Вам пришли с автоматом и под угрозой смерти заставляют отдать долг, скажите им, чтоб подождали до утра. Потому что Вы не хотите, избежав участи быть застреленным, умереть потом от нищеты и голода.

Магический метод избавления от долгов.

  Если все-таки случилось так, что Вы оказались в долгах, и Вас напрягают кредиторы, то обратитесь за помощью к магии. 

  Долговые хвосты – вещь неприятная, и они перебивают Ваш денежный поток. Тут главное – это расслабиться и не думать, что Вы должны, но как быть, если кредиторы напоминают? Для этого существует довольно простой магический метод, позволяющий отвлечь внимание кредиторов от Вас на некоторое время, а Вам – быстрее получить деньги на возврат долга. 

  На стареющую луну (22 – 28 лунные дни), и только на эту фазу, возьмите чистый листок  бумаги и напишите список людей или организаций, которым Вы должны деньги с указанием напротив каждого имени суммы Вашего долга.   Затем бумагу сожгите, внимательно наблюдая за тем, как она горит – это сгорают Ваши долги. Пепел выбросите на улицу. И можете с этого момента забыть о долгах.
  Такая манипуляция отвлекает внимание кредиторов, и у человека появляется больше времени спокойно набрать деньги на возврат долга. 

  Ни в коем случае не производите эту процедуру на растущую луну, а тем более, в новолуние. Эффект будет прямо противоположный!

Долговой хвост.
  А теперь мы поговорим о причине, по которой очень часто  происходит утечка денежного потока.  

  Мы уже рассмотрели причины утечки денег в случае, когда должны Вы. 

  Если же Вы одалживаете кому-то значительную для себя сумму, то неизбежно будет существовать долговой хвост  - энергетическая связь, через которую Вы будете терять свой денежный поток. Почему? 

  Если Вы просто дали деньги кому-то, не получив никакого энергетического эквивалента взамен, то создается канал утечки в одностороннем порядке денег из Вашего денежного потока этому человеку. И так будет продолжаться до тех пор, пока он не вернет Вам долг, тем самым отрубив связь с Вашим денежным потоком. А теперь представьте, что происходит, если долг не возвращается, что бывает очень часто! Вы просто подарите кому- то свой денежный поток, и не стоит потом удивляться, что деньги перестанут идти к Вам! 
  В большинстве случаев люди занимают деньги близким родственникам и друзьям, считая, что могут доверять им. И как раз близкие родственники и друзья чаще всего  не возвращают долги. А зачем, собственно, если они подсознательно чувствуют, что получили хорошую энергетическую подпитку, и теперь деньги будут идти к ним. А то, что у человека, давшего им деньги в долг, теперь дела будут идти плохо, их совсем не волнует. 
  Очень часто долг не возвращают не по причине отсутствия денег, а именно по нежеланию это делать, хотя у самих денег вполне достаточно. Опять же, это подсознательное чувствование, что таким образом они забирают денежный поток другого человека. Пример: женщина  дала крупную сумму денег, отложенную на квартиру, одному начальнику, с которым пересекалась по деловым вопросам. Она даже не спросила, зачем такому обеспеченному человеку, директору завода, для его уровня доходов ее “несчастные гроши”. Постеснялась отказать, да и твердо рассчитывала на возврат – он же миллионами ворочает, для него эта сумма не будет проблемой. Итог: он отказался возвращать деньги, посмеялся ей в лицо, а она ничего не могла сделать, так как человек он очень сильный и влиятельный. Женщина так и не смогла купить себе квартиру, заново такую сумму скопить ей сложно, так как после этого случая дела идут у нее неважно. 

  Но отказаться возвращать Вам деньги могут не только чужие люди, точно так же поступают и близкие родственники, таких примеров множество. Взявшие в долг и не отдавшие его живут в роскоши, приобретая за счет украденного денежного потока новые квартиры и машины, а “бедный родственник” так и ждет, пока они соизволят отдать ему теперь уже по их уровню доходов смешную сумму. Так работает денежный вампиризм.    

   Ситуация с не возвращенным Вам долгом усугубляется тем, что Вы переживаете и постоянно думаете об этом, чувствуя свою беспомощность что-то изменить. То есть Вы сами своими мыслями укрепляете энергетическую связь, направляя свою энергию и деньги на человека, не возвращающего Вам долг. Энергия следует за мыслью, и если Вы не можете прекратить переживать о чем-то, Вы будете терять энергию.  
  Если Вы уже попались, как избавиться от денежного вампира и вернуть свой поток?  

  Чтобы прекратить утечку денежного потока, следует обрубить энергетический долговой хвост. Это можно сделать двумя способами. 

     Первый способ: жестко потребовать возврата долга, применив к должнику-вампиру  необходимые меры. Проблема многих людей именно в том, что они не могут настоять на своем. “Это же мой родственник, друг, как же я могу с ним так поступить?”– думают они. А вот он может себе позволить откровенно смеяться над родственником или другом, который когда-то помог ему, может совершенно равнодушно взирать, как тот скатывается к нищете, и даже куска хлеба не подаст. Да, люди констатируют такой факт: обратившись за помощью к тем, кому они в свое время хорошо помогали и давали деньги в долг, в большинстве случаев они получали отказ! Так что решайте: хотите ли Вы кормить вампиров. Подобные ситуации – нарушение Космического Равновесия, причем нарушителями являются обе стороны! Потому что если Вы не примете мер к злорадствующему должнику, позволяя ему чувствовать себя безнаказанным за подобные действия, Вы тем самым способствуете его духовной деградации и толкаете к повторению  “удачных экспериментов” по безвозмездной экспроприации чужого денежного потока. А, преподав ему хороший урок, дав понять, что так с людьми поступать не следует, Вы заставите его пересмотреть свое поведение и в дальнейшем воздержаться от подобных поступков в отношении уже других людей.

   Второй способ. Бывают ситуации, когда, действительно, невозможно воздействовать никак на должника и можно только смириться с потерей денег. Такие ситуации – свидетельство Вашего кармического долга из прошлой жизни, который Вы оплачиваете в этой жизни. Может, Вы должны именно этому человеку, или просто Вы сами в прошлых жизнях поступали подобным образом со многими людьми, а этот человек сейчас является лишь исполнителем кармического правосудия. Ведь ничто плохое не происходит просто так – это урок для нас, и зло также честно играет свою роль во Вселенной, выполняя функцию искусителя или палача. В подобных ситуациях нужно лишь осознать смысл случившегося, принять как факт и просто забыть о долге, искренне простив должника. Даже просто забыть – это уже будет работать, так как Вы перестанете думать об этом и направлять на должника энергию, лелея еще надежды возврата долга в будущем. Осознали, что все кончено, эти деньги не вернуть, и забыли – тогда Ваш денежный поток вернется к Вам.
   Только не забудьте извлечь урок на будущее и больше не повторять подобных ошибок! Говорят, есть люди, которым вообще «по судьбе» категорически противопоказано давать деньги в долг кому- либо – 100% невозвращение гарантировано. Но статистика показывает - этого лучше не делать никому. Недаром ведь существует в народе поговорка о долгах: даешь руками, не выходишь ногами. Отсюда шестое правило работы с денежным потоком:

Не одалживайте денег вообще или одалживайте не больше, 

чем можете позволить себе потерять.
О щедром благодетеле и волках в овечьей шкуре.

  Если некоторые по доброте душевной готовы одалживать деньги направо и налево денежным вампирам, то есть и такие, которые вообще по собственному почину принимают на себя миссию великих благодетелей, своими средствами переводя других, более бедных, на более высокий уровень доходов и жизни. Что при этом происходит?

  Они так же создают канал утечки из своего денежного потока, как и в предыдущем пункте с одолженными деньгами, но тут изначально известно, что возврата денег не будет. Впрочем, человек, взявшийся кого – то облагодетельствовать, и не ждет никакого возврата. Им движет “искреннее желание помочь ближнему своему” (с точки зрения подсознания, конечно, им совсем другое движет, но сейчас не об этом). И забывает “благодетель”, что “благими намерениями устлана дорога в ад”.
   Что происходит далее, Вам уже из предыдущего пункта понятно. Так как человек-реципиент был беден, то есть своего денежного потока у него не было, просто происходит перенаправление денежного потока “щедрого благодетеля” на этого человека. 
   Как правило, “благодетель” осыпает человека суммами не на хлебушек, а позволяющими тому сразу перескочить на более высокий уровень жизни. И этим он сильно гневит денежный эгрегор – потому что подобные “скачки” противоречат идее постепенного,  эволюционного роста уровня человека, и санкции на них  денежный эгрегор не дает.  

    “Благодетель” не знает, потому не учитывает того факта, что если у человека сейчас вот такой вот уровень дохода, а не больше – на то есть объективные причины, и причины эти заключены в нем самом. Большинство людей, имеющих мало денег, и не прикладывают никаких усилий, чтобы их заработать больше!  Им проще ныть, жаловаться на судьбу и проклинать богатых людей и правительство за бутылкой, чем взять на себя ответственность за свою жизнь  и самим предпринимать реальные шаги для изменения своего положения. Они еще к этому не готовы, не созрели. Потому нельзя тащить их на более высокий уровень дохода, минуя тот этап, когда они проявят собственную инициативу и начнут сами прикладывать больше усилий к заработку больших денег. 
  Кроме того, большинство из этих “несчастных”, жалующихся на свою бедность и неустроенность в жизни, на самом деле – волки в овечьей шкуре. Они не могут радоваться успехам других, и даже если поздравляют более удачливого человека с успешной карьерой и полученной большой прибылью, то в душе испытывают зависть. Они завидуют даже собственным детям, как тем удается жить лучше, чем в свое время жили они. И пока они не проработают в себе такие негативные черты, как зависть, Вселенная и денежный эгрегор, в частности, не дает таким людям денег. Потому что до этих пор такие люди нечисты духовно и являются энергетическими вампирами. У них закрыты, загрязнены  собственные энергетические каналы, нет связи с Высшими Планами, поэтому энергию, а, следовательно, и деньги они могут только отнять у других людей. И главный их способ  для этого  – вызвать жалость. 
    Вот почему большинство людей, попавшихся на жалость, потом искренне недоумевают, почему вместо благодарности за свою помощь, они получают от таких “бедных – несчастных” только зло в ответ. Недоумевают, потому что не видели истинной сути данного человека, взявшись помогать ему. 
  А, получив свое, то  есть чужой денежный поток, вампир уже сбрасывает овечью шкуру. Давайте посмотрим, что ждет “щедрых благодетелей”, взявшихся  за свой счет тащить не готовых людей на более высокий уровень жизни и доходов не эволюционным, а революционным путем.  Вот несколько примеров.

 Пример 1.  В магазин взяли на работу продавщицу не как подходящего работника, а из жалости, что ей негде работать, а кушать хочется. Благодарность: она обворовывает хозяев.
Пример 2. В другом магазине не уволили продавца-алкоголика из жалости, итог – у него никто ничего не покупает, он постоянно обсчитывается, находясь в нетрезвом состоянии на работе, хозяин точки вместо прибыли несет одни убытки. 
 Пример 3. Удачливый бизнесмен с Кавказа принял в дело бедного родственника, пожалел, да и закон такой – своим помогать надо. Благодарность: тот навел на него порчу и отнял удачу, у бизнесмена закрылись несколько предприятий, дела пошли на убыль, а родственничек начал процветать. 
 Пример 4. Бывший заключенный, после освобождения удачно занявшийся бизнесом, узнав, что его сокамерник выходит на свободу, бросив отдых на юге, полетел к нему, потом привез с собой на юг, потом взял в свое дело и всячески помогал ему. Итог банален: тот так и не смог избавиться от своих наклонностей и обокрал благодетеля. 
  Пример 5. И, наконец, самый «классический пример благодарности»: история, рассказанная женщиной Л., семья которой стала жертвой помощи родственникам. Они приютили у себя брата мужа с его женой и дочерью. И даже не задумались, почему те сменили уже несколько городов проживания. 
  А сменили потому, что жена этого брата занималась черной магией, причиняла зло другим людям и так портила отношения со всеми, что на одном месте они долго не задерживались. Благодарность: «бедная родственница» навела на приютившую ее семью порчу, отняла удачу, за их счет купила себе квартиру, обставила ее, а у пострадавших дела стали идти все хуже. Но «бедная родственница» на этом не остановилась, пыталась отправить на тот свет мать Л., сделать алкоголиком ее мужа, и навести венец безбрачия на ее дочь.   Когда девушка готовилась выйти замуж,  предприимчивая тетка пригласила ее в гости и угостила заговоренной едой, содержащей мощную программу на одиночество. В итоге жених девушки бросил ее, бесследно исчез, а у дочери тетки, старше девушки на много лет и старой девы вдруг объявился богатый жених, и уже через месяц они поженились. 

  Вот всего лишь несколько примеров из массы подобных, но они хорошо отражают суть. Истинная помощь человеку – это не когда ему предлагают взять готовое, поощряя его лень, нежелание активных действий, нежелание думать, зависть, а когда его подталкивают к возможности измениться и зарабатывать деньги самому. 
  Сколько есть великовозрастных сынков, сидящих на шее у матери, которая не может им отказать и содержит, в итоге они так и не идут устраиваться на работу, спиваются. Разве такая мать пользу приносит своему сыну? Если человеку предоставлять готовое, у него не будет стимула к изменению, самосовершенствованию. Вот почему благими намерениями устлана дорога в ад. И вот почему за эту дорогу в ад, которую человек  так услужливо устилает другим своим благодетельствованием, ему приходится платить материальными потерями. Это не ответ злом на его добро, это ответ злом на его зло -  что посеешь, то и пожнешь. Помните: нельзя поддаваться на жалость, добро не бьет на жалость, это уловки только энергетических вампиров! Поэтому вместо того, чтобы бросаться выполнять все требования ноющих взрослых деток, ленивых братьев – сестер, бедных подружек и соседок, лучше своим отказом простимулируйте их к самостоятельному труду. Так Вы принесете пользу всем: им и себе. И седьмое правило работы с денежным потоком звучит так:
Нельзя  облагодетельствовать других.

Подведем теперь итоги и сформулируем  семь правил работы с  денежным потоком:

Семь правил работы с денежным потоком.

1.  Не “зажимайте” поток и не разбрасывайтесь деньгами. 
2. Заранее выделяйте деньги на необходимые расходы.

3. Вы всегда должны знать точно, сколько у Вас сейчас денег.
4. Не носите с собой без необходимости большие суммы денег.
5.  Не берите денег в долг вообще  или берите не больше, чем можете себе позволить отдавать, не ущемляя свои потребности.
6.  Не одалживайте денег вообще или одалживайте не больше, чем можете позволить себе потерять.

7.  Нельзя облагодетельствовать других. 
Упражнения.
 Следующие упражнения помогут Вам научиться работать с денежным потоком. 
1. Выявление избыточных трат и отказ от них. 

    Постарайтесь вспомнить все свои расходы за некий истекший период времени (прошлый месяц или хотя бы неделя – две). Распишите, сколько у Вас уходило на питание, сколько – на коммунальные расходы, сколько – на бытовые покупки и т.д. Затем проанализируйте, не являются ли какие-то покупки избыточными, ненужными. Например: Вы что-то купили, сама не зная зачем, что-то купили, а оно не используется, или используется настолько редко, что проще было позаимствовать у подруги, купили столько продуктов, что часть пропала. Подсчитайте, сколько Вы могли бы сэкономить, если бы не купили ненужные вещи. Твердо решите с сегодняшнего момента покупать только запланированные  и реально нужные Вам вещи. 

    Следующий момент: выявите периодические избыточные расходы, например: выписывание журнала, который не особо читается, покупка проездного, когда человек всего пару раз в месяц куда-то выезжает и т.п. 

  Найдя такие излишние статьи расходов, откажитесь от них с сегодняшнего момента. Подсчитайте, сколько денег освобождается, если убрать ненужные статьи расходов. 

2. Распределение целей в порядке приоритетности и реальной доступности.  

    Сначала составьте список всех вещей, которые Вы вообще хотите купить. Распределите их на группы. Отдельно – самые крупные покупки (типа квартира, машина.), далее средние (компьютер, бытовая техника, мебель,  верхняя одежда и т.п.) и, наконец,  все остальные “мелочи”.  Можно каждую из этих групп разбить еще на подгруппы по уровню цен. 

   Затем реально оцените свой текущий уровень доходов: на покупки какой группы Вы можете накопить средства в течение одного-пяти месяцев, с учетом ежемесячных необходимых расходов, и чтобы не приходилось сидеть на сухарях. Все покупки, цена которых превышает доступный уровень, занесите в список под названием “Перспектива”. Прочитайте его внимательно, представьте образ, как Вы в будущем покупаете эти вещи, почувствуйте уверенность: это у меня будет через некоторое время. И после этого уберите список куда-нибудь, Вы вернетесь к нему позже, когда повысившиеся доходы позволят покупать эти вещи. 

  Далее работайте с теми вещами, на которые Вам реально накопить деньги за один – пять месяцев при текущем уровне дохода. Рассортируйте эти вещи в порядке их необходимости для Вас. То, что нужно уже сейчас, что не может ждать – в начало списка. И далее по степени убывания срочности покупки. Реально оцените и четко обоснуйте для себя необходимость покупки той или иной вещи. 

   Затем беритесь за оставшуюся группу “мелких” покупок, выделите среди них опять же те, которые Вам более необходимы в ближайшее время. Их занесите в начало списка и далее остальные по мере убывания срочности покупки. 

   Наконец, хорошо подумайте и распределите доступные крупные цели и мелкие цели четко последовательно. То есть, что конкретно из крупных вещей будет являться Вашей целью №1, что – целью № 2 и т.д. Также и с более мелкими покупками: решите для себя, в какой точно последовательности Вы их будете приобретать.

 После выполнения этого задания у Вас должно получиться два плана: крупных покупок и мелких покупок, расписанные четко последовательно. И третий план – покупки в перспективе.     

3. Составление схемы распределения гарантированного дохода.  

   Это нужно делать тем, кто получает фиксированную сумму денег, то есть зарплату, когда Вам известно, что вот такую-то сумму Вы точно получите (иные возможные доходы пока не берем). 

   Вам  нужно заранее составить схему, как Вы будете распределять свою зарплату или иные  деньги, которые гарантированно придут к Вам в течение планируемого срока. 

   Возьмите для планирования стандартный срок – месяц. Если Вы получаете зарплату, например, раз в две недели или раз в два месяца, то можете взять для себя этот срок.   

   Конечно, если у Вас каждодневные поступления денег, то нет смысла составлять план только на день. Ориентируйтесь опять же на срок месяц, примерно зная, сколько Вы получите денег в этот период. 
  Если Вы пока не работаете, то за гарантированный доход возьмите те деньги, на которые Вы планируете жить в течение ближайшего месяца – прошлые накопления, помощь близких, пособие по безработице и т.п. 
  Если до очередной зарплаты осталось совсем немного ждать, то Ваш план начнет действовать с момента получения зарплаты. 
  Если Вы только недавно получили зарплату, то составьте план для оставшихся денег на текущий месяц. 
   Если же Вы уже умудрились все растратить, то составьте план для будущего месяца с момента получения следующей зарплаты. Но поскольку на что-то жить Вам придется до зарплаты (взять в долг, или Вы рассчитываете получить еще какие-то деньги), то составьте план расходов для этих денег, как Вы будете их тратить. 
   Для тех, кто пока не работает – план на ближайший месяц с настоящего момента. Для тех, кто получает ежедневный доход, получает деньги с клиентов, заказов в любое неизвестное заранее время – также план на ближайший месяц с настоящего момента, только траты будете осуществлять по мере поступления денег. 

   Сначала Вы должны выделить суммы на необходимые ежемесячные расходы – питание, оплата квартиры и т.п. А также включить сюда те расходы, которые срочные (например, срочно понадобилось купить лекарство). 

 Затем распределяете оставшуюся сумму на три категории: “мелкие” покупки, отложить на крупную покупку и отдача долгов (если таковые есть). Вы должны сразу решить, сколько средств с текущей зарплаты Вы отложите в счет накопления на крупную покупку, сколько отложите в счет погашения долгов, а сколько потратите на разные покупки – и сколько именно на каждую покупку. 

  В  итоге у Вас должен получиться четко расписанный план, как Вы будете тратить свою зарплату. И от  этого плана Вы не должны отклоняться. 

  Это упражнение очень полезно тем людям, которые никак не могут начать откладывать, сразу растрачивают всю зарплату, или, зная, что у них долги, опять же, не могут заставить себя откладывать на погашение долга. Они ждут, чтобы вся сумма им свалилась сразу, не хотят напрягаться, собирать по частям. Даже если у Вас такой проблемы нет, то все равно полезно составлять каждый месяц схему распределения зарплаты – это позволит  избежать излишних трат и сконцентрировать денежный поток, ускорить приобретение запланированных вещей.               

  Вот пример составления схемы распределения средств.   

   Мария получает 30 000 рублей. Она распределила свою зарплату следующим образом.

Необходимые ежемесячные расходы:

Оплата ком. услуг   600 рублей. 

Питание                  3 000 рублей.

Оплата за стоянку автомобиля   700 рублей.

Бензин            1300

Оплата за мобильный  телефон   1000 

Неотложные расходы, на которые нужны деньги в этом месяце:

Лечение зуба   400 рублей.

Ремонт автомобиля    1000 рублей. 

После учета необходимых расходов у Марии остается  22 000 рублей. У нее есть  долг – 20 000 рублей. Но она договорилась, что будет погашать его по частям. Также она копит на крупную покупку – новую шубу за 60 000 рублей. Необходимых мелких расходов у нее в этом месяце будет немного. Поэтому она распределяет оставшиеся деньги следующим образом.   

                   Отложить                      Отложить                       Разные  покупки

         на крупную покупку      на погашение кредита       

    10 000 рублей.                              7 000 рублей                новый костюм   3000 рублей   

                                                                                                сходить в театр   500 рублей 

                                                                                                 горшок для цветка   100 рублей

                                                                                              порошок стиральный   70 рублей

                                                                                                бумага туалетная       20 рублей 

                                                                                                          запас 1410 рублей

   Мария также может  подробно для себя расписать  список расходов на питание. Выделить те продукты, которые она закупит сразу  - запас на месяц. Подсчитать, сколько на это уйдет средств. А на остальные средства уже будет  покупать другие продукты, которые нельзя взять про запас.  

Напишите по данному образцу схему распределения своей зарплаты.

4. Следование плану расходов. 

  После составления плана расходов начинайте следовать ему, как только получите очередной гарантированный доход в ближайшие дни или с настоящего момента, если уже получили. Если до получения гарантированного дохода еще есть какое-то время, то составьте схему расходов для оставшихся на данный момент в Вашем распоряжении финансов. Производите покупки и траты этих финансов в строгом соответствии с составленным планом. 

5. Ведение учета доходов и расходов.

  Заведите тетрадь (или файл в компьютере), где фиксируйте все свои доходы и расходы. Подведите итог  в конце месяца (или иного срока, на который Вы заранее планировали доходы и расходы. Конечно, месяц – самый удобный срок. 

  Это упражнение поможет Вам не отклоняться от составленного плана и вести строгий учет своим финансам. 

Денежная Магия. 

Правила увеличения денежного потока.
Метод снежного кома.

   Теперь Вы знаете правила работы с денежным потоком, и пришло время поговорить о самом интересном – о магических способах привлечения денег. Но предупреждаю еще раз: эти способы работают только у тех, кто соблюдает семь заповедей богатства и правила работы с денежным потоком!
  В следующих семнадцати главах Вы узнаете о том, как эффективно  и кармически безопасно привлечь деньги с помощью методов Высшей Магии, опираясь на знание законов взаимодействия с денежным эгрегором. 
   Я расскажу Вам ряд магических правил, выполнение которых поможет Вам увеличивать свои доходы по принципу, который я назвала метод снежного кома – то есть постепенно все более и более наращивать уровень доходов.   

  Этот способ  не дает золотых гор за один день – тут я вынуждена разочаровать тех, кто мечтает, что на них свалится “все и сразу”. Но зато он может реально помочь создать все больший приток денег к Вам. А главное - позволяет всегда, что бы Вы не захотели приобрести,  получить на это от денежного эгрегора деньги. Ну что, заманчивая перспектива? Тогда начнем.   
Неразменный рубль.
     Подобное притягивается подобным – гласит известный закон. 
    Из этого закона вытекает народная мудрость: Деньги идут к деньгам. Поэтому и богатеет в геометрической прогрессии тот, кто уже богат, а бедному с огромным трудом дается увеличение своего дохода даже на небольшую сумму.    

   Обеспеченный человек богатеет еще больше за счет имеющегося у него денежного актива, который приносит еще больше денег. Сравните, какие проценты получите Вы со счета, на котором лежат сто долларов, и какие проценты получите Вы со счета, на котором лежат сто тысяч долларов. И для денежного эгрегора работать с богатым человеком более выгодно, т.к. через богатого человека происходит более интенсивный круговорот энергии. 
    “Но с чего же начать? – спросите Вы. - Если я не могу пока положить на счет круглую сумму или внести инвестиции в выгодное дело, как мне притягивать деньги?”  

   Начать можно с более простого варианта. Даже просто наличие у Вас на данный момент денег уже создает позитивный денежный баланс, который по принципу подобия будет притягивать новые деньги. Но, конечно, если Вы все эти деньги потратите, то Ваш позитивный баланс обнулится. Тогда не будет создаваться притяжения денег деньгами. Потому что деньги, которые призваны приносить Вам новые деньги (это деньги, вложенные в дело, положенные на счет) тем и отличаются, что Вы их не тратите на потребительские нужды, Вы их используете как “материнские” деньги, рождающие новые деньги. 

   Вывод: у Вас всегда должна быть сумма, которая будет использоваться Вами как магнит для привлечения новых денег. Этот принцип известен практически всем народам мира, и такая техника привлечения денег получила название неразменного рубля. Неразменным рублем также называли монету, которую заговаривали на привлечение денег и носили с собой повсюду.
   В качестве неразменного рубля используйте купюру достаточно крупного достоинства. Вы должны носить ее с собой в кошельке, но не тратить и не разменивать  - она призвана притягивать деньги. Носите ее в отдельном карманчике, чтобы не спутать с остальными деньгами. 
   Эта купюра может быть в рублях, долларах – главное, чтобы в Вашей стране данная валюта имела свободное хождение, не была устаревшей, изъятой уже из оборота.    
    Часто  в работе с неразменным рублем  рекомендуют периодически, например, раз в месяц, от этого рубля избавляться, т.е. тратить его, и заговаривать новый. Это способствует обновлению заряда на деньги. То же самое Вы можете практиковать со своей купюрой – периодически заменять ее на другую купюру, равного достоинства. А когда появится возможность – то перейти на купюру большего достоинства.  При этом желательно, избавляясь от старой купюры, отдать ее целиком, чтобы не брать сдачу. Делать это нужно только после того, как взяли в качестве неразменного рубля другую купюру, чтобы цикл не прерывался. 

  Периодичность определяется достоинством купюры. Так, если заговоренный пятак (пять рублей) рекомендуют обновлять раз в месяц, то купюру тысячного достоинства можно менять раз в полгода или раз в год, т.е. реже.

  Что касается заговоров на неразменный рубль, то бумажные купюры крупного достоинства не требуют никаких заговоров – они уже сами по себе имеют достаточную энергетику, чтобы стать магнитом для привлечения денег.    

  Итак, первый шаг в привлечении денег:

Создайте позитивный денежный баланс – “неразменный рубль”.
   Как только Вы заведете неразменный рубль, он начнет притягивать к Вам деньги.
Договор о возвращении денег эгрегору.
   Звучит интригующе? Думаете, надо будет подписать какой-то документ?  Нет, тут все намного проще.   
   Помните, мы говорили о том, что скупердяй раздражает денежный эгрегор именно тем, что копит деньги бесцельно, таким образом, изымая  из оборота энергию на длительное время без гарантии ее возращения. Отсюда денежный эгрегор, наученный “горьким опытом”, с недоверием смотрит на каждого желающего приобрести деньги, но не знающего, на что он их потратит.  Кроме того, если нет горячего желания (т.е. не вложена энергия второй чакры) что-то иметь, то человек не сделал вложение энергии в денежный эгрегор. А раз не сделал вложение  - то ничего и не получит.
 Именно поэтому  деньги идут хорошо только на конкретную цель! Хотеть просто денег как таковых нельзя! Если Вы будете думать: вот пусть Вселенная, Бог, денежный эгрегор пошлет мне больше денег, а я уж посмотрю, на что их потратить, то много денег Вам не придет. Ведь деньги – это энергия, которая должна протекать свободно. А Вы, получается, хотите «зажать» у себя это свободное протекание энергетического потока, копить деньги, копить, и непонятно, выпустите ли Вы этот поток когда-нибудь на свободу, или нет. А если нет, это будет нарушение равновесия во Вселенной. Поэтому Вселенной и денежному эгрегору нужны гарантии, что свободное протекание энергетического потока не будет Вами нарушено, и полученные деньги свободно протекут через Вас, будучи потраченными на конкретную вещь. 

  Следующий момент – нужно знать, сколько  конкретно денег потребуется Вам для осуществления Вашего желания. Для этого проведите предварительную разведку, узнайте, сколько стоит то, что Вам нужно. Конечно, цена на одно и то же может в разных местах колебаться в некоторых пределах. Но все же, если Вы знаете примерную цену, это лучше, чем совсем ничего не знать и думать, к примеру, что вещь стоит 10$, тогда как она стоит 100$! Точное определение требуемой суммы позволит Вам точнее настроиться на денежный эгрегор. Ведь деньги счет любят!
   Постановка  четкой цели формирует канал намерения – энергетический канал на тонком плане, истоком которого является Ваше желание  здесь и сейчас, а конечным пунктом – материализованное данное желание в будущем. По каналу намерения и потечет к поставленной цели энергия, и, соответственно, пойдут деньги на эту цель. Сила Вашего желания при этом будет служить магнитом, притягивающим денежную энергию, а четкая постановка цели, знание требуемой суммы проложит путь для энергии на формирование в будущем нужного события. Создание канала намерения обязательно, чтобы притянуть деньги. Сравните: или мощный поток воды течет по руслу реки, или вода просто растекается по полю.

   Поэтому не надо хотеть денег как таковых, надо хотеть всегда конкретные вещи, иметь четкую цель, на которую Вам нужны деньги! Вот и просите у Вселенной: телевизор, шубу, машину, поездку на курорт, посещение интересного семинара, открыть новое дело и т. д. А денежный эгрегор выделит Вам на это деньги.  

  Канал намерения можно сравнить с руслом реки, тогда приходящие на цель деньги – это вода в реке, а Ваше движение к цели – это передвижение по реке в лодке. Ваша задача  - поставить конкретную цель,  сформировав русло реки, по которому потечет денежный поток. А затем “плыть по ней в лодке” до намеченной цели. Да, именно плыть в лодке по реке – это ситуация, когда денег достаточно. Идти пешком по сухому руслу или пытаться плыть на лодке по полю – это уже бедность.

    Канал намерения создавать обязательно для создания притока денег. И это правило еще более подтверждает, что нельзя брать деньги в долг. Если Вы не создали канала намерения и не дождались прихода денег на поставленную цель, а приобрели что-то на чужие деньги, то деньги на эту цель задним числом от денежного эгрегора не придут. Таким образом, откуда Вы будете брать деньги на погашение долга – это уже неизвестно. Объективно – Вам придется выделять их из гарантированно приходящей к Вам в месяц прибыли или зарплаты. Потому что притянуть деньги сверх этого именно на возврат долга практически невозможно – это попытка притянуть деньги на уже сделанную покупку задним числом. А в нашем физическом мире закон  течения времени из прошлого в будущее, а не наоборот, никто не отменял.  

  Итак, еще один шаг к привлечению денег:

Поставьте четкую цель, на что Вам нужны деньги – 

выделите желание, которое хотите осуществить в первую очередь 

и определите требуемую сумму.
    После того, как Вы создали канал намерения, Вам начнут приходить деньги на поставленную цель. Приходить они будут тем быстрее, чем сильнее Ваше желание и чем конкретнее Вы сформулировали и ярче представили свою цель. 

  Приходящие деньги Вы будете накапливать до тех пор, пока не наберется нужная сумма. Как только нужная сумма наберется, Вы осуществите желание, на которое притягивали деньги. 
Погоня за двумя зайцами.
  Всем известна поговорка: за двумя зайцами погонишься – ни одного не поймаешь. 

Применительно к работе с денежным потоком “погоней за двумя зайцами” можно назвать попытки человека одновременно копить деньги на две цели, примерно равные по стоимости.    
 Особенно это касается крупных покупок, на которые Вам придется копить достаточно долго. 
   Давайте сравним, что происходит при попытке копить деньги на две крупные цели. Когда цель одна,  Вы формируете один канал намерения - одно мощное русло реки, по которому потечет энергия для осуществления Вашего желания. Если же целей несколько, то возникает несколько русел рек, и воде, т.е. энергии, будет непонятно, куда течь. Вы должны плыть в лодке до цели, но как Вы поплывете одновременно в нескольких направлениях? В этом случае Вы просто никуда не поплывете, ведь чтобы началось движение, Ваше сознание должно дать сигнал, выбрав только одно из направлений. Если выбора не происходит – движения нет. 

   Поэтому не стоит “гнаться за двумя зайцами”, пытаясь одновременно притягивать деньги, скажем, на квартиру и на автомобиль, примерно одинаковые по стоимости. Так деньги окажутся в роли буриданова осла, умершего с голоду перед двумя одинаковыми кучами сена. Они не пойдут ни на то, ни на другое, потому что нет канала, куда течь, деньги не могут создать его сами,  не могут сами решить, как им делиться.  Вы должны определить для себя: вот сейчас я в первую очередь куплю квартиру, а потом буду копить на автомобиль. То есть разнести эти две цели по времени, сделать не параллельными, а последовательными.
  Другое дело, если Вы копите на крупную покупку, скажем, 10 000$, то из поступающих на нее денег Вы можете взять 1 000$ на другую вещь. То есть брать на другие нужды часть из приходящих на глобальную цель денег можно, но в пределах до 20% от ожидаемой суммы. Естественно, во время накопления на крупную покупку, Вы можете тратить деньги на еду и необходимые бытовые потребности.

 Отсюда следующий шаг: 

Определите только одну главную цель на данный момент.
  После того, как Вы сделали однозначный выбор главной цели, Вы запускаете процесс привлечения денег на эту цель. 
Умру – но заначку не трону!
   Целью денежной магии является привлечение денег. Дополнительных. То есть сверх того, что Вы и так имеете. Поэтому целью нашей “Библии Ведьмы” является научить Вас привлекать именно дополнительные деньги – свою зарплату, уже обещанный гонорар или алименты от бывшего мужа Вы и так получите. А если даже с получением гарантированных денег возникла проблема, это значит, либо Вы зациклились на деньгах, деля шкуру неубитого медведя, к примеру, спешите быстрее отдать долг или что-то купить, либо это знак для Вас, что пора бы начать проявлять большую самостоятельную активность, чтобы не зависеть от других.   

   А чтобы привлекать больше денег, нужно не рассчитывать на то, что уже имеете (не воспринимать это, как деньги, которые можно потратить), иначе Вы застреваете в прошлом, о чем уже упоминалось в главе о счете денег. Нужно нацеливаться на приход новых денег для удовлетворения новых возникающих желаний.  
  Это значит, если у Вас имеется какая-то ранее накопленная на другое сумма, или уже распределенная зарплата, то Вы не должны брать деньги из этой суммы, если вдруг возникло новое желание. 

  Возникло новое желание – создавайте новый канал намерения, притягивайте новые деньги именно на это желание. 

  Решите для себя, что Вы будете делать эту покупку только с вновь поступивших денег, а уже имеющиеся деньги тратить не будете. Таким способом Вы заставите новые деньги прийти к Вам. Если же Вы будете тратить имеющиеся до возникновения желания накопления, то канала намерения не будет создано, новые деньги не придут, Вы просто растратите имеющийся запас, который предназначался на другое. 

     Примечание: уже имеющиеся деньги можно потратить, если изначально эта сумма не копилась для какой-то цели, а просто так пришла. Возможно, она как раз ждала этого случая, если Вы видите, что новое желание по сумме соответствует размеру имеющегося бесцельного накопления.  

   Если же сумма копилась на другое, то менять планы и тратить ее на новое желание не следует. Мы еще поговорим об этом в следующей главе.  

               Если  у Вас имеются бесцельные накопления, то даже лучшим вариантом, чем трата на потребительские нужды, будет пустить их в оборот, например, положить в банк под проценты или вложить в дело. 

  Итак, еще один шаг:

Твердо решите осуществить новое желание только с дополнительных денег, 

которые пришли после постановки новой цели.
 Как только Вы отказываетесь от траты уже имеющихся денег, перестаете воспринимать их как деньги, которые можно потратить, Вы запускаете процесс привлечения новых денег. 
О важности поддержания доверия. 
   Все мы знаем о том, как трудно восстановить один раз пошатнувшееся доверие. Человеку, который обманул, подвел, не выполнил свои обязательства, второй раз могут и не поверить и не захотеть иметь с ним дело. То же самое верно и в отношениях человека с денежным эгрегором. Если человек обманул эгрегор, не выполнил свои обязательства – второй раз эгрегор может ему  и не поверить. Чтобы всегда иметь деньги на свои нужды и желания, нужно соблюдать обещания, данные денежному эгрегору.     
   Это значит, что недопустима ситуация, когда копят деньги на что – то одно, а потом берут на другие нужды, скажем, половину от этой суммы, или вообще всю сумму тратят совсем на другое. Этим Вы грубо разрушаете сформированный канал намерения, расстраивая равновесие во Вселенной, и вносите хаос в работу денежного эгрегора, который для Вас же старался. “Извините, -  потом скажет Вам денежный эгрегор,  - я Вам выдал, сколько просили, а то, что Вам теперь не хватает на нужную покупку – сами виноваты, на другое потратили. А второй раз я Вам на одну и ту же покупку не дам”. 

   И дело тут не только в том, что эгрегор «обиделся» -  Вы сами таким образом нарушаете течение энергетического потока, разрушаете сформированный канал намерения. Представьте: текла река по своему руслу, вдруг еще одно сбоку прорыли и на сторону воду отвели. После этого она уже не потечет в изначальном направлении. Да и Вам в своей лодке в изначальное русло не вернуться, коль уже в другое уплыли. 

    Если Вы потратили деньги не на то, на что их запрашивали, это очень сильно перебивает Ваш денежный поток, потом долго будет невозможно сформировать новый канал намерения. Потому что деньги на цель пришли, были потрачены на другое, а цель осталась неосуществленной, пустое русло реки, по которому вода уже не потечет. Когда Вы доходите до точки Вашей цели, то есть нужная сумма пришла, Вы сделали покупку, то цель пройдена, остается позади, и Вы двигаетесь дальше. А неосуществленная  цель будет стоять на вашем пути, словно призрак, и Вы окажетесь в пустом русле реки в лодке – спрашивается, а как дальше плыть?

   Бывают, конечно, ситуации, когда  острая необходимость заставляет потратить отложенные деньги. Но такие ситуации всегда чувствуются человеком интуитивно.
  Одно из ощущений: деньги вроде бы накоплены, но внутренний голос просто вопит, что не надо их сейчас тратить, они вскоре понадобятся на другое. 
  Или такой признак: если цель определена, но деньги на нее не идут, значит, они понадобятся Вам на что – то другое, какая – то другая цель должна быть для Вас более значимой.  Вы ведь сами можете не знать, что ожидает Вас в ближайшем будущем, но Ваша интуиция будет давать Вам правильный совет, и к ее голосу всегда следует прислушиваться. 

    В остальных же случаях

Покупайте именно то, на что запрашивали деньги,

 не обманывайте денежный эгрегор.
 Каждая осуществленная по запросу покупка поднимает рейтинг доверия к Вам денежного эгрегора, и Вы можете рассчитывать на новые деньги. 
О желающих схитрить.
  Если обман эгрегора и покупка совсем не той вещи, на которую запрашивали деньги, встречается у людей, просто не знающих о том, что так делать нельзя, то среди тех, кто знает методы притяжки денег, о которых мы сейчас ведем речь, бывает другое нарушение. Они пытаются схитрить, запросив на покупку сумму, намного превышающую нужную для данной покупки, чтобы излишек потратить на покупку еще чего-нибудь.

    Зачем они это делают? Ведь, казалось бы, кто мешает последовательно осуществить разные запросы. Но хитрецы  пытаются сэкономить время, а также надеются обойти правило, что нельзя гнаться за двумя зайцами одновременно, или что нельзя копить деньги без цели. Они думают: “вот придет больше денег, я и запланированную вещь куплю, и еще деньги останутся, а я уж буду думать, что с ними сделать!”      
  Однако, не стоит пытаться обманывать денежный эгрегор, запрашивая деньги на покупку конкретной вещи с ба-альшим запасом, чтобы и на другое потратить! Что при этом происходит? Опыт показывает: часто в таких случаях покупка данной вещи обходится дороже! Сколько денег Вы запросили, именно в такую сумму и обойдется Вам покупка. Денежный эгрегор не обманешь!

   При создании канала намерения происходит соотнесение как энергетически равных запрашиваемой суммы с запрашиваемой целью, и только с ней одной. Вот Вам и приходит вещь, соответствующая по стоимости запрашиваемой сумме. 

   Кстати, другая хитрость тоже не сработает: если Вы запросите автомобиль за три рубля,  автомобиль за три рубля Вам не придет, потому что настоящего автомобиля, энергетически эквивалентного трем рублям, не существует в действительности. 

    Когда Вы накопили нужную сумму, с этого момента заметный денежный приток прекратится. То есть, он, конечно, не совсем прекратится, но изменение будет заметно. Этим человеку как будто денежный эгрегор говорит: “вот, пришла к тебе нужная сумма, теперь иди и купи, что хотел, освободи энергию денег, пусть течет дальше”. Действительно, может не быть никакой заметной прибыли, пока Вы не потратите эту накопленную сумму на что хотели, не освободитесь от нее. Это явление называется «денежная пробка». 

   Иногда бывает и такое: сумма еще не до конца накоплена, но денежный приток прекращается. Это сигнал о том, что на запрашиваемую Вами цель хватит и этих денег. Так что обманывать Вселенную, денежный эгрегор, запрашивая на желаемую покупку денег меньше, чтобы купить ее дешевле, смысла нет – денежный эгрегор сам Вам подскажет, если такое возможно, лишнего он с Вас не возьмет! 

   Ну а если приток денег прекратился, но на запрашиваемую вещь их точно не хватает – это признак, уже упоминавшийся выше, что сейчас для Вас более актуальна какая – то другая цель, на которую и должны быть Вами потрачены пришедшие деньги.  

  Отсюда такое правило:

Запрашивайте денег ровно столько, сколько нужно на покупку.

  Чем более точно Вы определите требуемую сумму, тем быстрее будут приходить деньги на поставленную цель. 
О том, как нищеброд  на “Мерседес” копил, и что из этого вышло.
   Сказочка: жил-был один нищеброд. Получал маленькую зарплату, но очень хотел купить “Мерседес” последней модели. И вот решил он по методу снежного кома на этот “Мерс” деньги притянуть. Копил все, копил, на меньшее (“Запорожец”, “Ока”…) даже не смотрел. “Ну как же – говорил он – есть же такая мудрость, что если просить совсем мало, то ничего не получишь вообще. Так что надо сразу крутой запрос ставить!”… Деньги к нему, конечно, приходили помаленьку, но пока он копил, цены успевали вырасти. Так всю жизнь он и копил…
   К чему это я? А к тому, что, если Вы, получая 100 долларов в месяц, сразу замахнетесь на покупку частного самолета, то ничего не выйдет, т.к. Ваш энергетический уровень еще не позволяет притягивать нужные суммы. Вы, конечно, можете копить на этот самолет пол жизни, отказывая себе во всем. Но никакого увеличения Ваших доходов такой подход не даст. 
  Потому что снежный ком растет постепенно, а не сразу! Замахнувшись сразу на нереальную цель, желая увеличить уровень доходов резко, Вы потерпите неудачу, будете считать, что данный метод не работает, и упустите возможность пользоваться его плодами. Тогда как постепенное увеличение уровня запросов приведет к тому, что Вы намного быстрее получите свой самолет. Ведь с каждой осуществленной целью Ваш уровень энергии повышается, и к следующей цели Вы переходите уже изначально с большими возможностями.
  Кстати, а как проверить, насколько запрос реален? Достаточно просто: представьте, что Вы получили свою вожделенную цель прямо сейчас. Ну, по крайней мере, в самое ближайшее время. Впишется ли эта вещь гармонично в Ваше имеющееся окружение?  Не потребует ли она от Вас сильно напрячься, резко изменить образ жизни, начать нести дополнительные расходы, к которым Вы не готовы, резко сменить круг общения и т.д.? 

  Например, женщина мечтает о норковой шубе. А куда она будет в ней ходить? В магазин за хлебом? Ездить в ней на метро на встречу со своей тетей Нюсей  - бедной пенсионеркой? Или раз в год надевать в театр (трясясь, как бы не украли в гардеробе)?   
Очевидно, у нее не тот круг общения и образ жизни, чтобы такая шуба реальна была ей  нужна. Более того, в своем кругу  в такой шубе она  рискует оказаться отверженной, т.к. подруги, может, и буду завидовать, но, скорее всего, либо тут же подумают, что она сильно разбогатела, и начнут просить взаймы большие суммы денег, либо сочтут ее зазнайкой, и прекратят с ней общение. А собиралась ли она менять круг общения? Что Вы – у нее и в мыслях этого не было! Она даже как-то не думала, как в ее социальном кругу будет смотреться норковая шуба, уместна ли она там. Так стоит ли в таком случае так долго копить на подобную вещь, отказывая себе в запросах, которые могли бы доставить реальное удовлетворение (в не тешили только гордыню – о, у меня это есть!)? 

 Конечно, иногда покупка какой-то вещи стимулирует изменить что-то в жизни, чтобы ее использовать. Например, сшила платье для выхода – найдется и повод, куда выйти. 

Подсознание же не может допустить, чтобы усилия и деньги были потрачены зря! Однако, на практике все же сначала приходят какие-то перемены в жизни человека, он чувствует их приближение неосознанно (или рассчитывает вполне сознательно), и в связи с этим у него возникает желание изменить свой имидж, появляются другие запросы и  т.д.  Но не наоборот! 

  Так что на самом деле нет нереальных целей или недоступных приобретений – есть то, что самому человеку не нужно. По крайней мере, на данный момент. 

  Отсюда такой шаг: 

Начните целеполагание с реальных запросов.

 Вы привлечете деньги на реальную цель, Ваш энергетический уровень возрастет, и так постепенно Вы сможете наращивать уровень своих запросов.   

Денежный ноль.
    Деньги идут на деньги, а на ноль денег, т.е. их отсутствие начать наращивать деньги очень сложно. Мы уже упоминали об этом неоднократно, в частности, именно для  того, чтобы всегда было, на что притягивать деньги, Вы и заводите неразменный рубль. Однако, неразменный рубль превращается уже в магнит для денег, из реального Вашего оборота денег он как бы исчезает. Поэтому остается еще вопрос о том, чтобы и реальные деньги, т.е. те, которые Вы можете потратить на свои нужды, всегда были в наличии. Составление плана распределения гарантированного дохода и следование ему снимает этот вопрос – Вы распределили зарплату  или гарантированно ожидаемую прибыль на необходимые нужды, следовательно, без денег Вы сидеть не будете, а уже дополнительные запросы будете осуществлять с дополнительных денег. 

 Однако в случае, если Вы не получаете фиксированную зарплату, Вы можете действовать по несколько иной схеме – просто притягивать прибыль на поставленную крупную цель, по мере поступления денег часть выделяя на необходимые расходы. И тут часто возникает соблазн, как только Вы скопили нужную для покупки сумму, сделать покупку, даже если при этом в кошельке не останется ни рубля. Мол, все равно же ко мне периодически поступают заказы – не сегодня, так завтра будет прибыль, как-нибудь протяну. Т.е. имеется в виду ситуация, когда у Вас совсем нет никакой заначки, денег на счете и т.п., которые можно было бы потратить
 ( неразменный рубль не считается – он неприкосновенен!). 
  Так вот, это делать весьма нежелательно. Я зафиксировала такое явление, которое назвала «денежный провал»: как правило, после крупной траты денег возникает такой период затишья день- два или даже больше, когда особых денежных поступлений нет. Это хорошо заметно, если Ваша работа предполагает ежедневное получение дохода, а не зарплату раз в месяц. Явление денежного провала объясняется тем, что после осуществления крупной покупки должно пройти какое-то время, чтобы Ваши чакры освободились от информации о прежнем канале намерения, уже осуществленной цели, и создался следующий канал намерения. Т.е. это время, необходимое для перестройки. Можно сказать, период отдыха.   

  Если Вы потратили все до копейки, в этом случае период денежного провала может затянуться. Потому что Вы начнете волноваться по поводу того, где же Вам взять деньги прямо сейчас, будете предпринимать попытки тут же создать каналы для притягивания денег, но ничего не получится – Вы еще не готовы.  

  Поэтому хотя бы небольшой запас денег на дни после крупной покупки должен оставаться. А иначе, что Вы будете делать? Побежите занимать деньги в долг? Это еще хуже, так как вместо ноля денег, Вы получите деньги со знаком минус. Возьмете деньги из ранее отложенной суммы, снимите со счета? Это уже лучше, но все же не нужно делать, если эту сумму Вы копили на что-то другое. Самый правильный вариант – раз уж так потратились, то какое-то время приготовьтесь посидеть “на хлебе и воде”, т.е. умерьте запросы, тогда не будете и волноваться по поводу того, где прямо сейчас взять деньги. В общем-то, основная проблема в таких случаях возникает от нетерпения: копили на одну крупную покупку, купили, и прямо тут же следующую хочется.  Так и перекрывается поступление денег, ведь нетерпение разрушает существующий ритм взаимодействия с внешней средой, сбивает с настройки на денежный эгрегор. 

  Волнение по поводу того, что не осталось денег на повседневные нужды, приводит еще к таким последствиям, как  привлечение неприятных ситуаций получения денег.  Денежный эгрегор  посылает деньги, но небольшие, зато требующие для получения во много раз больше усилий и нервов, чем, если бы Вы находились относительно получения денег в спокойном состоянии. Например, если Вы оказываете услуги, то к Вам может прийти клиент, который сделает заказ на небольшую сумму, зато поведет себя с Вами совершенно по-хамски, и за эти небольшие деньги будет требовать прыгать перед ним на задних лапках, да еще бурно выражать недовольство. Эта закономерность вытекает из глобального закона, что если человек начинает от чего-то зависеть (например, от денег), очень хотеть это получить, то внешняя среда начнет играть на его зависимости, потребует отказаться ради этого желания от других, чаще всего -  от желания уважительного отношения к своей персоне. На самом деле, конечно, в таких случаях не среда заставляет, а изначально сам человек не замечает, как, желая что-то получить, он начинает заискивать и поступаться своими интересами.   
     Поэтому, чтобы подобных ситуаций просто не возникало -  не спешите, как только вот – вот образовалась нужная сумма, бежать делать покупку, не оставив в кармане ни гроша. Подождите, когда еще немного денег придет, всегда оставляйте денежный запас.
  Отсюда еще один шаг:

Совершайте покупку, когда пришли деньги на цель + чуть больше, 

чтобы Вы не остались совсем без копейки.

 Таким образом, у Вас все время будут “деньги со знаком плюс”, обеспечивая беспрерывное притяжение денег.
Запускайте “снежный ком” – будет денег полный дом.

   А теперь пришло время поговорить о том, что такое, собственно говоря, метод снежного кома.  Вы уже сталкивались с понятием “эффект снежного кома”. Это когда, например, наличие денег притягивает еще больше денег по закону “деньги идут к деньгам”. А наличие долгов – денег “со знаком минус” – наоборот, способно спровоцировать денежные потери. 
   Метод снежного кома  заключается в непрерывной постановке целей, на которые нужны деньги. Удачно осуществленная притяжка денег на поставленную цель создает у Вас энергетический подъем, и, если сразу же поставить следующую цель, то образуется непрерывный поток привлечения денег.    

  Добились намеченной цели – сразу же приступайте к следующей цели, все время перед Вами должна быть конкретная материальная задача. Начиная с запросов более реальных по Вашим возможностям на сегодняшний момент, Вы постепенно повышаете уровень своих притязаний. 

   Такое непрерывное целеполагание образует позитивный эффект снежного кома. Удачное осуществление желания создает энергетический подъем, и к следующей цели Вы уже переходите с изначально высоким уровнем энергии, уже поставленным денежным потоком, Вам не надо начинать с нуля, а, следовательно, добиться этой цели Вам уже будет проще. И так от цели к цели будет происходить прогрессивное наращивание энергетического уровня. Поэтому это и  названо эффектом снежного кома. 

   Деньги идут к деньгам,  поэтому человеку богатому легче стать еще богаче и притягивать еще больше денег, чем человеку, начинающему с нуля. Ведь и снежный ком начинает расти с какого – то маленького комочка, а не с ничего! Если Вы, добившись одной цели, остановились на этом и прекратили на время заниматься целеполаганием, то энергетический подъем постепенно сглаживается, энергия стремится вернуться к изначальному уровню. И потом, когда Вы вновь поставите для себя задачу, Вам снова придется начинать с того же уровня. Поэтому не упускайте возможность! Непрерывная постановка целей дает возможность поддерживать высокий уровень энергии (а, следовательно, и доходов), и более того -  постепенно  повышать этот уровень. 

  Замечание: конечно, не нужно выдумывать следующую цель специально, если ничего не хочется. Однако, обычно с этим проблем не бывает, желания есть всегда, и Ваше дело – распределить желания изначально в порядке очередности, и после осуществления одного желания переходить к следующему в списке. По мере осуществления списка будут возникать и новые потребности, так что проблем со следующей целью не возникнет. 

  А если, действительно, Вы ощущаете, что удовлетворили все свои потребности, то это может быть знаком, что пора переходить к потребностям более высокого уровня.  

   Итак, следующий шаг: 

Добившись поставленной цели, ставьте следующую цель, 

не останавливайтесь на достигнутом!

О любителях ставить условия.
  Обращаясь к денежному эгрегору, человек формулирует свой запрос – что он хочет, и сколько на это желание по предварительным подсчетам понадобится денег. Вложил энергию своего желания в эгрегор, создал канал намерения конкретностью, точной ценой – а дальше все, начинается работа денежного эгрегора.     
  Однако, некоторые особо привередливые граждане на этом не останавливаются. Им не просто нужно столько-то денег – а чтоб еще эти деньги пришли к ним вот только таким путем, и никак иначе. Например, чтобы деньги пришли сразу целой суммой или только из конкретного источника.

  Казалось бы – какая тебе разница, откуда и как деньги придут? Но нет – вмешиваются различные установки, либо просто упрямство.

   А что же денежный эгрегор? Что Вы – он вовсе не обижается,  и принимает самые причудливые заявки. Только вот Вы должны понимать -  чем больше условий, тем дольше Вам придется ждать, пока во внешнем мире сложится именно такая совокупность условий. Потому что, чем больше условий события задано, тем больше энергии и времени потребуется на материализацию в физическом мире данного события.  

  И вовсе будет еще не факт, что именно такие условия будут самые оптимальные для Вас. Поэтому лучше довериться Вселенной и денежному эгрегору, чтобы деньги пришли к Вам самым гармоничным для Вас образом, а не ставить условий.   

   Пример: мужчина поставил себе целью купить телевизор за 700$, получая в месяц около 300$. Но проблема была в том, что откладывать деньги он не умел и не хотел, он хотел, чтобы эта сумма пришла к нему сразу. Не прождав и месяца, он решил, что метод для него не работает, и забыл об этом. Через шесть месяцев, когда он принял решение уволиться с работы, ему выплатили сразу 700$, и он на эту сумму и купил себе вожделенный телевизор. Так что Вселенная все – таки выполнила его просьбу, и даже на его условиях, то есть всю сумму сразу, вот только пришлось ждать! 
  Поэтому, работая на притяжку денег,   
Прекратите ставить условия, как и откуда должны прийти деньги.

 Чем меньше условий Вы зададите, тем быстрее придут деньги.

Что было раньше: доходы или расходы?
    Одна из заповедей успеха в денежной магии -  это любить себя, не отказывая себе любимому с том уровне удовольствий и отдыха, который позволит пополнять запасы потраченной энергии. 

   В связи с этим встает вопрос о качестве и уровне  того, что Вы для себя приобретаете. Поэтому Вы должны стремиться покупать себе любимому все самое лучшее! Если Вы будете думать: “мне не до жиру, быть бы живу, я на многое не претендую”, то вообще ничего не получите. Если Вы заявите денежному эгрегору, что готовы довольствоваться малым, Вы не получите и этого малого. 
 Именно об этом нищеброд в одной из предыдущих глав рассуждал, когда говорил, что если претендовать на малое, так вообще ничего не получишь. Только вот он это превратно понял, начав копить на “Мерседес”, по текущему уровню жизни оставаясь нищебродом.

  А как понять правильно? А правильно – не довольствоваться в текущей жизни тем, что объективно уже ниже Вашего уровня, потому удовлетворения не принесет. А если довольствоваться только тем, что вровень с Вашим уровнем, “тютелька в тютельку” – тоже роста не будет, будет стагнация на одном уровне.
  Чтобы вызвать рост доходов, сначала надо начать постепенно повышать уровень своих текущих запросов.  

  Потому что на самом деле доходы пропорциональны расходам, а не наоборот! То есть сначала научитесь тратить деньги как обеспеченный человек, тогда и получать их будете как обеспеченный человек, а не как нищий. 

  Обратите внимание: я подчеркиваю слово “текущие” запросы. Это не мифические цели через много лет, а то, что уже сейчас нужно Вам, на что Вы начинаете накопление и рассчитываете приобрести это в самое ближайшее время. 

  Вы сами своими текущими запросами и тратами показываете денежному эгрегору уровень доходов, на который Вы претендуете. Если женщина считает 300 рублей большими деньгами и не позволяет себе потратить столько на помаду, покупая помаду за 30 рублей, то когда она обращается к Вселенной  и денежному эгрегору с просьбой привлечь ей большие деньги, то ей приходит… правильно, не тысячи - миллионы, а рублей 200- 300! Она же именно такую сумму называет “большими деньгами”. А вот если она спокойно покупает помаду за 300 рублей, считая это суммой на мелкие расходы, а большими деньгами – не менее 10 000, то когда она обратится к денежному эгрегору с просьбой о больших деньгах, то и получит не менее 10 000. Ведь у каждого человека – своя Вселенная, которую он формирует своими мыслями, и Ваша Вселенная может брать информацию о том, что для Вас большие деньги только из Вашего собственного подсознания, и больше ниоткуда!    

   Итак, Ваши доходы определяются Вашими расходами и Вашими представлениями о том, что дорого, а что соответствует Вашему уровню. Обратите внимание: богатые люди ходят в магазины для богатых, а бедные удивляются: там же у них продукты дороже, чем в обычном магазине, зачем они переплачивают? А богатые правильно все делают. Они соответствуют своему уровню. Если они начнут бегать по рынкам, выгадывая копейки, то уровень их доходов начнет падать. 
  Помните: деньги – это энергия, которая должна протекать свободно, сколько приходит, столько и уходит. А если кто – то пытается обмануть денежный эгрегор, мечтая получать миллионы, а тратить гроши, то эгрегор, уж поверьте, не даст этого сделать. Потому что эгрегор «понимает»: если человек тратить много денег не собирается, но хочет получить их, значит, он собирается их просто складывать в чулок, нарушая свободное протекание энергии. Потому даст человеку ровно столько денег, сколько нужно на удовлетворение его скромных запросов. Не больше.   

   Помните: чтобы подключиться к эгрегору богатства, нужно почувствовать себя богатым, мыслить, как богатый человек, иметь соответствующие вкусы и потребности, и тратить соответствующие суммы. Тогда по принципу притяжения подобного подобным деньги придут к Вам. А на ощущении бедности и скромные запросы деньги не притягиваются. Чувствуя себя обеспеченным, уверенным человеком, желающим для себя всего только самого лучшего, Вы повышаете свой энергетический уровень и можете привлечь больше денег. 

   А если Вы уже имеете достаточно высокий уровень энергии, и можете претендовать на лучшее, чем то, что Вы запрашиваете, то наблюдения показывают: деньги на эту запрашиваемую цель даже не идут. Потому что подсознание человека говорит: нет, я хочу лучшего, такого мне не надо, это уже не принесет удовлетворения. Помните: намного легче привлечь деньги на вещь, которая Вам действительно нравится, даже если она дороже, чем на вещь, которая намного дешевле, но покупать ее Вы собрались только из желания сэкономить. 

  Но избегайте и другой крайности, о которой уже говорилось: получая 100 долларов в месяц, не замахивайтесь сразу на покупку самолета. Уровень доходов нужно повышать постепенно, создавая эффект снежного кома. А значит, и уровень запросов и расходов нужно начать повышать постепенно. 

   Запросы должны всегда быть чуть выше того уровня, какой Вы можете позволить себе на данный момент. В этом и заключается секрет успеха: они чуть выше, а не совсем нереальные. А далее создавайте эффект снежного кома. 

  Итак, еще один шаг:

Поднимите уровень запросов, если он был занижен, 
покупайте для себя все самое лучшее.
  Так Вы покажете денежному эгрегору, что уже готовы вложить больше энергии, 

значит, готовы к повышению уровня доходов.  

Не желай другому того, что не желаешь себе.
 Ведь то, что ты желал другим, к тебе же и вернется. В целом с этим все вроде бы все соглашаются. Но как доходит до конкретики, то люди не замечают, как начинают нарушать это правило. 
 Применительно к деньгам: если Вы не готовы отдавать на соответствующем уровне, так нечего удивляться тому, что окружающая среда, люди не готовы отдавать Вам. Сколько можно увидеть вокруг примеров, когда малообеспеченные люди жалуются на высокие цены за какие- то платные услуги, причем со злостью. Вот в чем одна из причин их бедности! 
  Вы скажите: “конечно, они жалуются, ведь у них мало денег”. Нет, здесь «мало денег» - это уже следствие, а причина - нежелание платить. Они в глубине души уверены, что им кто- то обязан, и при любом удобном случае вообще стремятся получить все бесплатно. То есть это самая элементарная жадность и хитрость. 
  Возможно, это и отголоски советского прошлого, когда были только бесплатная медицина, бесплатное образование и т. п. Тогда врачи, учителя вкалывали за фиксированную небольшую зарплату, потому что были обязаны. А за граждан  их труд оплачивало государство. В свою очередь, граждане вкалывали за гроши на государство. Но в частных учреждениях человеку уже приходится платить за услуги самому, и он возмущается, не желая учитывать, что государство – то частным предпринимателям ничего не платит, и поэтому они человеку ничем не обязаны. А также не желая учитывать тот факт, что он сам теперь получил возможность открыть свой частный бизнес, и получать больше, чем вкалывая на государство за гроши.  Ах, не можешь открыть свой бизнес, не желаешь больше усилий приложить, рисковать, думать? Тогда ты сам делаешь свой выбор, но возможность у тебя всегда есть. И если ты не хочешь или не можешь пользоваться этой возможностью, то это же не повод требовать, чтобы ее отняли и у других, всех уравняли и сделали одинаково нищими, чтоб никому не обидно было. 
  Особенно данное правило – готовность платить на соответствующем уровне нужно соблюдать тем, кто занимается работой с людьми, и чей заработок варьируется от того, сколько ему клиенты дадут. Если Вы будете возмущаться где- то ценами и искать дешевле, то Ваши потенциальные клиенты будут также возмущаться Вашими ценами, и пойдут искать, где дешевле. А если Вы будете готовы платить, тогда и люди без вопросов будут готовы платить Вам. Просто будут приходить и приносить Вам деньги, даже если Ваши цены будут выше, чем у всех Ваших конкурентов!  Если хотите получать (больше), будьте готовы отдавать (больше).  

 Можно сформулировать это и более простыми словами:

Прекратите жадничать, если хотите, чтобы платили Вам.

  Тогда денежный эгрегор увидит, что Вы готовы отдавать, Вы не собираетесь превращаться в скупердяя, который собирается зажать у себя свободное протекание денежной энергии. Значит, Вам можно доверять и посылать больше денег! 

Размер имеет значение!
  Представьте, что Вы собрались завести слона. Вы должны позаботиться  о жилье для него подходящего размера. В самом деле, не собираетесь же Вы держать его в обычной квартире?!  Там ему будет тесно! Так и с деньгами.

  Начнем  с того, что деньгам в принципе нужно жилье. Деньги очень не любят, когда их рассовывают по карманам и вообще, разбрасывают, где попало. Для них нужен «дом», куда они могли бы стремиться, то есть кошелек! Сравните: или Вы приглашаете человека в гости в конкретный дом, где его ждет теплый прием, или предлагаете ему шляться по улицам. 

   Деньги требуют четкого целеполагания, на что Вы хотите их тратить, то есть создания канала, русла реки, по которому они будут течь. И «дом» должен быть, куда им стекаться! Рассовывание денег по разным местам рассеивает денежный поток. Даже существует примета, что нельзя хранить деньги в двух кошельках – не будут водиться. А для больших денег нужен большой кошелек!  Это же естественно, Вы не посадите слона в маленькую коробочку. Большие деньги - это может быть всего одна купюра, но они энергетически большие. 

   Насколько верна примета, что нельзя хранить деньги в двух кошельках?  Это то же самое, что копить одновременно на две равнозначные цели. У денег возникает “комплекс буриданова осла”. Ну а если цели неравнозначны? Например, Вы копите на крупную покупку, а небольшую часть приходящих денег пускаете на необходимые бытовые расходы? Это уже другое дело. 

  Отсюда, хранить деньги в двух кошельках на самом деле можно, если Вы четко разграничите функцию этих кошельков. Можно, например, практиковать следующее: заведите большой кошелек (сумку, дипломат) для откладывания крупных сумм денег, которые Вы копите на крупные вещи. Во второй кошелек откладывайте суммы более мелкие на повседневные расходы. И, наконец, из этого кошелька берите по мере необходимости деньги на свои расходы уже  в третий кошелек, который носите с собой. Кстати, счет в банке способен играть роль большого кошелька, т.к. его размер практически неограничен. Если Вы заведете счет для накоплений на крупные цели, это тоже будет хорошо. Плюс по мере внесения денег на счет за время накопления еще и проценты нарастут.  
   Итак, следующий шаг:

Для больших денег заведите большой кошелек.

 Так Вы продемонстрируете свою готовность оказать теплый прием большим деньгам, и они лучше пойдут к Вам, т.к. есть, куда идти. 

Традиция пожертвований.

    Еще с древних времен существовала традиция десятины, когда десятую часть своих доходов нужно было принести в жертву богам или отдать на благотворительность. Часть прибыли обязательно жертвовать и сейчас, потому что человек живет во взаимодействии со всей Вселенной, и неизбежно использует, кроме собственной, энергию внешней среды, других людей для того же привлечения денег. 

  Поэтому Вы должны возвратить окружающей среде часть от пришедшего Вам дохода, то есть пожертвовать часть пришедшей энергии, чтобы баланс энергий возобновлялся. Если же Вы все потратите на себя, то Вы замкнете всю энергию на себя, ничего не дадите внешней среде, а это неправильно. В следующий раз она в ответ ничего не даст Вам. 

  Почему состоятельные люди занимаются меценатством, оказывают спонсорскую поддержку, жертвуют суммы на благотворительность? Вовсе не “по доброте душевной”, просто они совершенно правильно подсознательно чувствуют, что таким образом они поддерживают равновесие и обеспечивают себе прибыль в будущем. То есть, делая это, они в первую очередь заботятся о себе. И Вы должны позаботиться о себе. 

   Процедуру жертвования части дохода внешней Вселенной можно называть «сброс денег». Это можно сделать разными способами. Например, если у Вас изменятся предпочтения относительно цветов, стиля одежды и т. д., то те вещи, которые еще хорошие, но Вам уже не нравятся, не продавайте и не выбрасывайте, а отдайте бедным, или подарите кому – нибудь. Даже если Вы просто купите торт или конфеты и угостите своих знакомых, друзей, родственников, это уже пожертвование  части денег внешней Вселенной. Если Вы работаете с каким – то религиозным эгрегором и получаете от него помощь, то естественно, часть своих доходов Вы должны пожертвовать этому эгрегору. Если Вы призывали божество, дух с целью помочь Вам, Вы должны обязательно принести ему дар. Например, оставить фрукты, конфеты, монеты на перекрестке пеших дорог, или просто в каком- то месте. Их может взять кто угодно, и это будет означать, что божество приняло Ваш дар. При больших доходах, как уже упоминалось, сброс денег можно производить в виде меценатства, спонсорской помощи, пожертвований на благотворительность, в фонд охраны природы. 
  Что касается размера пожертвования, то это могут быть и стандартные 10%, но не обязательно - просто Вы интуитивно должны почувствовать, сколько нужно сейчас отдать. Не бойтесь ошибиться, интуиция Вас не обманет! 

   Важно и правильно подобрать время для процедуры пожертвования. Лучше всего делать пожертвование с пришедшей к Вам большой прибыли. Или, например, с зарплаты. Люди проделывают это даже неосознанно, когда, получив зарплату, идут и покупают бутылку, закуску, торт и угощают свою семью или друзей. Дар божеству лучше приносить, обращаясь к нему с просьбой или сразу же после получения желаемого. По лунному циклу самым лучшим временем для принесения даров считается 12-й лунный день. 

   К необходимости возвращать энергию внешней Вселенной относится и рекомендация не хранить дома слишком много вещей, особенно старых, не превращать дом в склад. От старых вещей нужно периодически избавляться. Они создают балласт, который тянет Вас в прошлое, приземляет и мешает прийти к Вам  новой свежей энергии. Купили новую мебель - отправьте старую на дачу, а если дачи нет, подарите ее нуждающимся. Недаром существуют традиции встречи Нового года во всем новом, избавление под Новый год от старых вещей. Новый год - точка переключения биоритмов, в которую нужно войти обновленным, избавившись от старой энергии.

    Многие спрашивают: а чем отличается пожертвование от облагодетельствования других? Мы говорили о даче денег в долг и желании облагодетельствовать других. Это не является сбросом денег, и приводит только к негативным последствиям! А отличается это по следующим признакам. При “сбросе денег” Вы сами решаете это сделать – никто Вас не вынуждает и не ловит на психологические ловушки. Следующее отличие – Вы делаете другим приятное, но не тянете их “за уши” своими деньгами на неподходящий пока для них более высокий уровень доходов. Третий момент – Вы не отказываетесь от своих интересов ради кого-то, Вы жертвуете лишь небольшую часть доходов. Вот, пожалуй, основные самые важные отличия. 
  Итак, еще один шаг:

Обязательно жертвуйте часть от поступающей прибыли.

 Так Вы возвращаете энергию внешней Вселенной, и сможете и далее пользоваться энергией внешней среды, других людей в помощь Вам в привлечении денег. 

“Дают – бери, бьют – беги”. 

Путь Инь.
    Практика показала - именно из-за игнорирования этой народной мудрости (особенно, ее первой части!) многие люди не могут повысить свои доходы. Они сами отказываются от денег, когда деньги буквально идут им в руки. 
    Вы скажите: да кто ж отказывается от денег?  На самом деле очень много людей отказывается от денег из-за ложных установок, что вот так–то получать деньги – правильно, а другим способом – неправильно. 
  Например, многим стеснение и внушенные с детства установки о “бескорыстности, честности, долге” и т.п.  мешают брать деньги, когда за какую- то помощь  им эти деньги предлагают. Спрашивается: а как это нарушает Вашу бескорыстность, Вы же не заставляли силой человека давать Вам деньги, наоборот, Вы ему помогли, а он теперь от всей души желает Вас отблагодарить? Зачем же ему отказывать?

   Часто можно услышать такое: “Нет, нет, не нужно мне денег за эту услугу. Иначе я потом не смогу больше никому бесплатно помочь!”  Напрашивается вывод: значит, ты себя заставляешь, скрипя зубами, другим без денег помогать. Но где же тут истинное желание просто помочь? Если, человеку, действительно деньги безразличны, то предложат ему – он возьмет. Не предложат – не возьмет. Какие проблемы? Проблемы только в самообмане. Зачем же люди себя заставляют отказываться от денег? А все потому что, хотят быть ”хорошими” в глазах кого-то или себя самого, следуя ложным внушенным установкам. 
  Более того, отказываясь от денег там, где они реально идут в руки (путь Инь, принятия),  т.е. отвергая тот источник, который предлагает денежный эгрегор, человек в других сферах впадает в обратную крайность. Начинает агрессивно  (недостаток Инь ведет к избытку Ян) требовать денег там, где они сами не идут. Ставить условия людям и денежному эгрегору. Т.е. ему не только денег дай, но еще и уважь его негативные установки. Например, хочет бедная учительница больше денег, молится об этом, а, идя по улице, и видя потерянные кем-то деньги, не поднимает их. Как же – ведь это плохо, нельзя! А потом приходит в школу и агитирует всех устроить забастовку с требованием поднять зарплату. Однако, если денежный эгрегор послал ей деньги именно таким образом, то уж наверное, эгрегору сверху виднее, какой способ в данный момент более реален! Эгрегор же видит, как можно достичь цели с минимальными затратами энергии. 
    Что касается “правильно” или “неправильно”, то во Вселенной нет неправильных способов получения денег – если к Вам идут деньги именно так, значит, этот способ лично для Вас – правильный.  

    Если Вы выиграли в лотерею или просто нашли деньги на улице, не отказывайтесь от них из-за ложной установки, что деньги достаются только тяжелым трудом. Не думайте, что эти деньги Вы получаете ни за что: так не бывает. Значит, Вы получили их за какое-то свое не окупленное прошлое вложение. 
   Не отказывайтесь от платы за свою помощь, услуги – если, к примеру, Вам как медсестре несут подарки за уход за больным, так это Вы получаете компенсацию за свою зарплату,  которая не окупает Ваших усилий. 
   Не отказывайтесь от найденных денег из соображений: “кто-то их потерял, как же я могу взять?” Если кто-то потерял деньги, причина – в нем самом, иначе такого бы не случилось. Возможно, он Вам кармически должен еще с прошлой жизни. Вы ведь не отнимали силой у него эти деньги (хотя на самом деле и в таких ситуациях  агрессора притягивает внутренняя причина со стороны самой жертвы!). 
  Поднимать с земли нельзя только мелочь, и вообще брать найденную где-то мелочь – часто на мелочь сводят болезни и несчастья, чтобы тот, кто ее подберет, забрал их себе. В крайнем случае, можно сказать: “деньги беру, а подклад оставляю”. Только после этого поднимать. А вот бумажные купюры, особенно крупного достоинства, брать можно. Никакие деньги нельзя поднимать только на территории кладбища ( нельзя брать у покойников).
   Если внешняя среда сама “подкидывает” Вам деньги – надо брать. Поговорка не даром придумана: дают – бери, бьют – беги. Многие считают – нельзя брать деньги таким-то способом, т.к. это не правильно, и за это последует наказание. Наказание может быть лишь в одном случае – если Вы сами будете так думать и испытывать чувство вины.   

   Если Вы хотите денег, то Вы должны быть внутренне готовы принять их из любого источника. Из любого, а не дифференцировать и не ставить условий: “я хочу денег, но вот пусть они придут ко мне только таким образом”. Денежному эгрегору лучше видно, откуда в данный момент прислать Вам деньги. Например, если Вы работаете в некоей конторе, оформляете некие документы, то не вздумайте отказываться от денег, когда клиент за Вашу оперативность в работе даст Вам деньги. И от взяток, естественно, не надо отказываться, и от подарков, только соблюдайте необходимые меры предосторожности, чтоб Вас не поймали (главной мерой предосторожности является отсутствие чувства вины). Кто- то в таких ситуациях смущается: “ой, да что Вы, мне же за это зарплату платят, я это по долгу службы делаю”. И останется  со своей маленькой  зарплатой, да еще и денежный эгрегор будет винить, мол, я же просила, просила у тебя денег, где же они?  Это напоминает анекдот про человека, который долго просил у бога богатства, потом начал винить его, что же бог не отзывается на его просьбу, и, наконец, услышал с неба голос: “я, конечно, бог, но ты бы догадался хоть лотерейный билет купить”. 

   Помните: денежный эгрегор слышит Вашу просьбу и будет предоставлять Вам возможности получить деньги, Ваша задача только не отказываться от этой возможности. Некоторым людям все дают на блюдечке с голубой каемочкой, а они взять не могут.    

   Учитесь принимать деньги, совершенно не задумываясь, а заслужили ли Вы их, просто берите, когда Вам дают.  

   Следующий шаг:

Прекратите отказываться от денег, которые сами идут в руки.

Будьте готовы принять деньги из любого источника, тогда деньги придут к Вам быстрее.    
“Чтобы рыбку съесть, надо в воду влезть”.
Путь Ян. 
   Итак, нужно быть готовым принять деньги из любых источников, не отказываться от денег. И если, избавляясь от ложных установок, Вы показываете свою готовность принять деньги, например, найденные или подаренные (путь Инь), то готовность принять деньги в виде дополнительных источников заработка Вы показываете своей готовностью приложить дополнительные усилия (путь Ян). 
  Если кто-то готов вкалывать за гроши, и этим нарушает Космическое Равновесие, то есть и такие, кто хочет, чтобы деньги сыпались с неба, не прикладывая к этому никаких усилий. Но чтобы получить деньги, надо сначала вложить энергию. 

   Если уж Вы запрашиваете у денежного эгрегора больше денег, если решили повысить уровень своих доходов, так будьте готовы к тому, что увеличение дохода может быть  за счет появления новых возможностей заработать. Появления большего числа заказов, клиентов, появления дополнительных подработок, новых предложений. И Вы должны быть готовы выполнить эту работу, не полениться приложить усилия. А еще лучше заранее показать денежному эгрегору, что Вы готовы.
  Как это можно сделать? Подсчитать, сколько в принципе еще времени Вы могли бы уделить дополнительной работе, в какие дни, часы. Естественно, не ущемляя себя в отдыхе, не заставляя становиться трудоголиком. Активизируя третью чакру, мы же не хотим нарушить принцип второй. Далее, подумайте над тем, какие еще виды товаров или услуг Вы можете предложить в своем бизнесе, не созрела ли уже какая-то идея для внедрения в производство и т.п. Имеется  в виду, не  “высасывать из пальца”  и не спешить – а реально созревшие идеи. Есть ли у Вас какие-то еще неиспользованные навыки, на которых Вы можете и хотите заработать? Или, может, Ваша повысившаяся квалификация позволяет претендовать на более высокую должность? У Вас есть некий товар – может, его можно было бы предложить вот туда? А все ли рекламные возможности испробованы? В общем, нужно начать проявлять собственную активность (вложить энергию третьей чакры) в поиске новых возможностей, тогда и денежный эгрегор начнет Вам помогать, понимая, что Вы больше вложите энергии, предоставь он Вам дополнительный источник заработка.  

  Представьте, что вокруг Вас  - целое море, полное рыбы. Это внешняя среда. А рыба – это возможности заработка. Но недаром говорят: чтобы рыбку съесть, надо в воду влезть. Т.е. вступить во взаимодействие с внешней средой и начать самому ловить рыбу. А, видя, что у Вас и удочка, и даже сеть имеется, денежный эгрегор начнет Вам посылать целые косяки жирной селедки.   

    Примечание: очень важно не настраиваться на что-то одно, только способы Инь или способы Ян. Ведь Инь и Ян должны находиться в гармонии, равновесии. И в каждый конкретный момент времени денежный эгрегор сам видит, какой способ Вам более подходит. Если Вы уже видите реальный источник увеличения дохода – то не сидите в ожидании, а действуйте. Если же никаких идей нет – то просто настройтесь на то, что деньги свалятся хоть с неба, если есть цели, на которые они нужны. 

  Часто приходится сталкиваться с тем, что человек не выбирает ни Ян-путь, ни Инь-путь. Т.е. он как упорный материалист не верит, что деньги могут откуда-то прийти неожиданно, пытается искать логические пути прихода денег. Но при этом логические же пути и отвергает. Например: “да нет, куда меня еще могут пригласить на работу!”  Отсюда не делает и никаких шагов по типу Ян. Т.е., например, и не пытается пройти собеседование, чтобы найти дополнительную работу. Так что, как видите, причиной бездействия является не только лень, но и неуверенность в себе. А причиной отвергания Инь-подхода – установки, что так нельзя, либо неверие в помощь Высших Сил.      

 Лишь человек, верящий и в себя, но и в чудо, не ленивый, но и  свободный от установок о необходимости трудоголизма откроет для себя все возможности получения денег.   

   Итак, еще один шаг:
Покажите готовность к выполнению дополнительной  работы, 

чтобы повысить уровень дохода.

 Как только денежный эгрегор увидит Вашу реальную готовность, он сразу пошлет Вам дополнительные источники заработка. 
На службе у Беса.

     Думаете, чтобы поступить на службу к Бесу, нужно подписать договор типа продажи души дьяволу, или устроиться в контору “Рога и Копыта”? Нет, все намного проще. И работать на Беса можно, даже не подозревая об этом. Достаточно работать БЕСплатно. 

     Что значит БЕС-платно?  Значит, платит Бес. Он платит Вам, а те, на кого Вы поработали бесплатно, платят Бесу.  Ну, чем они могут платить Бесу? Ясное дело – душой. А если точнее расшифровать это зловещее утверждение, то получится следующее. Если люди постоянно пользуются чужой помощью, услугами, даже не помышляя дать то-то взамен, а то и сами специально используют психологические ловушки (угрозы, лесть, жалость и т.п.), чтобы заставить других работать на себя бесплатно – они деградируют. Их сознание все больше и больше оказывается под контролем низших программ бессознательного (Беса!). Карма утяжеляется.  А коль Вы под нажимом этих людей соглашаетесь работать бесплатно, то Вы – вербовщик душ для Беса. 

  Чем же Бес в этом случае заплатит Вам?  Не обольщайтесь – вовсе не теми благами и богатствами, которые по сценарию якобы обещает Бес в обмен на душу. Это все сказки-страшилки, придуманные теми же, кто сочиняет мифы о вреде денег. Реально богатство Бесу не принадлежит, ведь Богатство - от слова Бог!  Потому богатство Бес может дать лишь тем, кто поставит Беса  (свое бессознательное) под контроль. Точнее даже, не Бес его даст, а Вы сами его возьмете, нейтрализовав Беса-стража. 

  А Бес может распоряжаться лишь тем, что находится в его владении.  Например, страхами и ложными установками. Вот Вы боитесь, что если, скажем, откажетесь кому-то что-то делать бесплатно, то этот человек Вас побьет. А Бес и говорит: “ну, ты помоги ему, а я сделаю так, что этого не случится!” И Вы довольны, да еще и радуетесь помощи своего спасителя – Беса. А что произошло реально?  Вас не побили не потому, что Вы сделали работу, а потому, что отключился Ваш страх, который и мог (только он!) на самом деле смоделировать соответствующее событие (синяк под глазом). Вот Бес и отключил Ваш страх, который он, Бес, на самом деле на Вас же и навел! Или еще вариант:  Вы работаете бесплатно, т.к. с детства слышали от родителей, как все уважают БЕСкорыстных людей, как это почетно и т.п. Бес подстрекает: “Давай, потрудись, за это, знаешь, как тебя зауважают!” И вот Вы довольны, тешите свою гордыню, видя знаки уважения (якобы!). А на самом деле установку, что уважают только БЕСкорыстных, устами родителей внедрил Вам Ваш же собственный Бес! Как он же нашептывает тем, на кого Вы вкалываете БЕСплатно, чтобы они изобразили уважение. Говорит им: “давайте, скажите этому лоху вот такие слова, и он будет готов на самый каторжный труд!”  Однако, к истинному самоуважению  Ваша гордыня не имеет отношения так же, как не имеет отношения к истинному уважению цирк, разыгрываемый любителями пользоваться чужим бесплатным трудом.  
  Видите – получается нечестная игра. Сначала Бес напускает на Вас страх или ложную установку, а потом за Вашу же энергию  и работу предлагает ее убрать. 

   Но можно сделать по-другому: сказать Бесу, что в его услугах не нуждаетесь. И самому убрать свой страх или установку. Вы можете это сделать! Конечно, на это придется затратить энергию, время, те же деньги на покупку литературы или посещение тренингов, консультации специалиста. Но так Вы решите проблему раз и навсегда, и не будете уже вынуждены вкалывать на Беса.

     Есть и еще один аспект: люди, работающие на Беса, нарушают законы Космического Равновесия. За это Вселенная их наказывает (в надежде, что образумятся) в том числе с помощью денежного эгрегора. Люди, работающие за бесплатно, замечают, что у них становится меньше денег даже не потому, что вот за эту услугу они денег не берут, а просто меньше их приходит даже из других возможных источников. 

   Задумайтесь над интересным фактом. Слова “бездушный”, “безмозглый”, “бесславный”, “бессильный” и  т.п. имеют негативный оттенок.  И только слова “бесплатный”, “бескорыстный” вдруг с чего-то стали носить позитивный характер. Это значит, слова “платный” и “корыстный” стали носить характер негативный. Не иначе, как кто-то постарался!  Конечно – те самые умники, которые создали мифы о вреде денег. Почему никто не внушил, что быть, например, бессильным, позитивно? 

Нет – это не выгодно умникам, бессильный не сможет вкалывать на них. А вот бескорыстный – это уже другое дело, есть смысл внедрять эту установку в подсознание людей. 

  С приставкой “бес” можно найти позитивное слово – например, “бесстрашный”. Оттого, что само слово страшный – негативно, относится к владениям Беса.  Бесстрашный – это тот, кто страшен для Беса. Потому что не уязвим для  наведенных Бесом страхов. Но слово “платный” не относится к владениям Беса!  Бес никому на самом деле не платит за работу  – он обманывает, лишь устраняя те помехи, которые сам же и создал. Потому слово “платный” никак негативным быть не может. С чего это дать энергию в обмен на вложенную энергию стало считаться плохим? Потому и слово “бесплатный” не может быть позитивным. Слово “корыстный” изначально означало негативное понятие. Вроде как это желание общаться не  просто так или делать что-то не  просто так, а, имея в виду, что-то получить взамен. Спрашивается: а что же здесь плохого? Почему, собственно, кто-то должен общаться с кем-то, ничего не получая взамен? Это противоречит закону равновесного обмена энергией. Другое дело, что скажем, человек считал, что на него тратят время в обмен на интересные беседы, а на самом деле нужны были его деньги. Т.е. словесные излияния он тратил зря. С другой стороны, его же слушали. И если бы не желание его гордыни быть самым умным, то он сразу бы заметил истинный мотив интереса к своей персоне. Так что и негативность понятия “корыстный”  весьма относительна. Когда мы говорим с негодованием: “оказалось, его интерес ко мне был корыстный!”, мы по сути дела имеем в виду следующее:  “как же так, оказалось, не все восхищаются моим блестящим умом (красотой и т.д.)?! Настолько, чтобы за это сделать все для меня! Безобразие!” Мы негодуем, что, оказывается, кому-то  бывает нужно что-то другое, кроме того, что мы сами им хотим навязать. Это как цыганки на базаре: бегут и кричат, не желает ли посмотреть человек дубленку, даже не задумываясь, а может, он за трусами пришел? Эту тему можно развивать и дальше, но мы вернемся к практике денежной магии. 
   Итак, как же не стать невольным работником Беса?

   Если, например,  Вы знаете, что за набор текста на компьютере везде берут деньги, так зачем же делать это бесплатно для кучи желающих родственников и друзей? Конечно, можно помогать иногда  или в обмен на ответные услуги. Но если они пользуются Вашей помощью постоянно, загружают большим объемом работы и ничего не дают взамен… Они так и будут идти к Вам нескончаемой вереницей, Вы будете часами сидеть у компьютера, тратя свое время и здоровье и не получая за это ничего. Люди будут пользоваться Вами, но уважать не будут, потому что люди никогда не уважают того, кто не способен ставить свой интерес на первое место, как бы он им не помогал. Использовать – да, но уважать – нет. Они могут изобразить мнимое уважение по наущению Беса. И то только для тех, кто на другие уловки (жалость, угрозы, шантаж, внушение чувства долга, вины и т.п.) не попадается.
    Если Вы не берете деньги за то, что стоит денег, Вы сами упускаете реальную возможность заработать, и нечего потом жаловаться. Не обязательно даже брать за свои услуги деньгами с друзей и родственников, Вы можете попросить оказать Вам ответную услугу. Тогда энергетическое равновесие все равно будет восстановлено, будет произведен равный энергетический обмен. А уж если Вы оказываете услуги посторонним людям, тогда тем более о бесплатности не может быть никакой речи. 

  Вас могут пытаться купить на разные психологические трюки, чтобы заставить оказать услугу бесплатно. 
 Один из них – жалость, любимая уловка энергетических вампиров: «Ой, помогите, мне так надо, так надо, а денег нет». Могут даже слезу пролить. Кому действительно надо, тот деньги найдет. А если человек не готов платить, то денег у него никогда не будет, и следует разъяснить ему это. Вы можете купиться на жалость и слезы, будете выполнять лошадиную работу, а «несчастный» спокойно пойдет кутить в ресторан, потому что на самом деле деньги у него есть, вот только зачем их тратить на то, что можно попытаться получить бесплатно? Да, такие люди всегда пытаются сначала получить бесплатно, а уж если не вышло, только тогда заплатят. 

  Следующий трюк – угрозы: «да Вы что, совсем с ума сошли, вот там- то берут за это втрое меньше!» «Пожалуйста, можете идти туда» - следует ответить на это. Потому что данный трюк рассчитан на то, что Вы с испугу сразу снизите свои цены. Как правило, здесь используется сравнение с другими. Например, скажут: «вот, профессор за репетиторство берет столько – то долларов в час, а Вы – обычная учительница, а цену почти такую загибаете». На это все тот же ответ: «а я никого не заставляю, можете искать дешевле». Ваши клиенты, которые готовы заплатить столько, сколько Вы запрашиваете,  всегда найдутся, уж будьте уверены, если Вы сами внутренне будете оценивать свои услуги на эту сумму.  

   Еще хороший трюк для получения услуг бесплатно – это попытки тешить Ваше тщеславие: «я же знаю, только Вы можете это сделать, Вы лучший специалист в этой области». Как говорится, «для того и служит лесть, чтоб без масла в ж. влезть».

  Вас также могут ловить на интерес и желание выгоды – предложить оплату в виде какой- то вещи или услуги совершенно для Вас бесполезной, выдавая это за нечто очень ценное, что Вам достанется ну почти задаром по сравнению с настоящей ценой. Например, какая-нибудь распространительница кремов для похудения, которые никто у нее не покупает, придет к Вам и будет красочно описывать, какая это полезная и хорошая вещь, и предложит этим залежалым товаром оплатить Ваши услуги. 

  Могут пытаться поймать на зависимость от чужого мнения: «а вот твоей маме будет очень приятно узнать, что у нее такая добрая дочь, что она помогла кому- то». Или:  «Петр Петрович будет очень разочарован Вашим отказом помочь мне, тем, какой Вы нечуткий человек». Но Вас кормит Ваше дело, а не мама и не уважаемый Вами Петр Петрович, поэтому оставаться без куска хлеба ради их одобрения не стоит. Тем более, как уже говорилось, никто не уважает и не любит людей, которые позволяют на себе ездить. Другое дело, если человек, действительно, пришел к Вам по направлению от Петра Петровича, который, Вы уверены, может быть для Вас весьма полезен, и за Вашу помощь данному  человеку может оказать Вам ответную услугу. Тогда можно пойти навстречу. Но только убедившись, что это действительно так, а не что это проходимец, прикрывающийся  знакомым Вам именем. Лучше всего позвонить самому Петру Петровичу и узнать все от него. 
  Итак, следующий шаг:

Прекратите делать бесплатно то, за что можно получить деньги или другую услугу.

   Так Вы прекратите работать на Беса и получите от денежного эгрегора причитающиеся Вам по праву деньги.

Миф о выгоде заниженной цены.

   Многие люди, особенно занимающиеся торговлей, имеют такое заблуждение: если сделать цены ниже, чем у всех конкурентов, то покупатель пойдет только к тебе. Но на практике получается парадоксальная ситуация: к нему, на самые низкие цены покупатель не идет, а в соседний магазин, где цены выше, валом валит. 

   Почему это происходит?

   Во-первых, у людей срабатывает подсознательная установка: «подозрительно дешево, значит, некачественно, а там дорого, значит лучше. Снижают цены – значит, никто у них ничего не покупает, дела плохо идут». Но покупатель не пойдет спасать торговца – неудачника. К неудачникам никто не идет. Все тянутся к преуспевающим и уверенным в себе. 
  Во-вторых, снижение цены ниже объективного уровня нарушает законы денежного эгрегора. А объективный уровень – это не цена, которая еле-еле окупает затраты, и не завышенная до небес, но такая, чтобы образующаяся прибыль давала Вам удовлетворение. Только на начальном уровне внедрения на рынок, когда не занята энергетически своя ниша, еще допустимо делать некий изначально невысокий  уровень цен. Чтобы вызвать первую волну интереса, а точнее даже – чтобы обрести собственную уверенность. Но для уже занявшего свое место бизнеса, в котором дела шли хорошо с имеющимися ценами, понижение цен проблемы не решит, а только усугубит. Потому что проблемы возникли по другой причине. Можно устраивать акции скидок, чтобы избавиться от остатков товара для замены на более свежий товар. Но если даже свежий товар в принципе не берут, то снижение цены не поможет. Тут надо искать реальную причину, почему  не берут товар (например, некачественная реклама, или Вам просто не подходит по энергетике торговать именно этим товаром, это не Ваше).   
   По законам равенства внутреннего и внешнего, насколько Вы сами оцените свои товары и услуги, так Вас будут ценить и окружающие. Понижение цен ниже объективного уровня как следствие ведет к снижению планки Ваших запросов и снижению Вашего энергетического уровня. И совершенно другой контингент будет привлекаться. Ведь люди более высокого уровня доходов не пойдут покупать за дешево, чтобы не понижать свой энергетический уровень.

  Помните: всегда есть люди, готовые заплатить Вам столько, сколько Вы запрашиваете, если Вы сами уверены в себе. Не бойтесь поднять цены, если видите, что они уже не соответствуют реальной обстановке, или что Ваш товар или услуга теперь более высокого качества. Покупатели не перестанут идти к Вам на более высокие цены, просто их контингент может смениться.    

   Хороший пример: Л. – владелица небольшого продуктового магазина. Чтобы привлечь покупателей, она делала цены все ниже и ниже. Хотела людям угодить, ведь “жизнь – то у них тяжелая, зарплаты маленькие, а кушать хочется”. В общем, думала не о себе, а все о других, надеясь, что они это оценят. В итоге, доходы практически уже не окупали затрат. Покупатели шли не к Л., а в соседний магазин, где цены были выше. У Л. В магазине продавались спиртные напитки на разлив. Она старалась закупать самую дешевую водку. Заходили местные алкаши, но прибыль от них была копеечная. На консультации ей были даны рекомендации поднять цены и уровень товара, обслуживания, и она стала выполнять их. Во- первых, сделала объективные цены, не себе в убыток, а так, чтобы и затраты окупались, и прибыль образовывалась. Во- вторых, вложила деньги на оформление интерьера в магазине, закупила более дорогие спиртные напитки. И вот результат: в магазин стали заходить уже не алкаши, а вполне приличные и состоятельные люди, и доходы Л. Стали расти. 

Изначально ошибочно ориентироваться на самый бедный контингент, при этом думая: 
 50$ за мою услугу для них дорого, сделаю-ка я цену 40$. 
Ошибочно потому, что если у человека нет 50$, у него нет и 40$. А у кого есть 50$, у того есть и 60$. 
Кому жалко 50$, тому и 40$ будет жалко.   

Если 50$ для человека – значительная сумма, на которую он месяц живет, то
понятно, что он и 40$ Вам не отдаст. А вот если для него это сумма на карманные расходы, тогда с него можно и 70$  взять. 

Вот такая простая арифметика. 

    Вывод: к какой группе по доходам Вы хотите принадлежать, на тот уровень Вы  и должны ориентировать цены на свои товары и услуги.   

   Ориентироваться на самый бедный контингент нет смысла. Это могут позволить себе только те, у кого низкая себестоимость продукции, и продукции этой выпускается много. Тогда они будут получать хорошую прибыль по принципу «с миру по нитке – голому рубашка».

   Себестоимость услуги, товара  зависит от уровня, качества этого товара или услуги.  Рассмотрю для примера моих коллег – людей, дающих  консультации с помощью мантических систем (карты, руны, астрология). Консультант работает с человеком по действительно важному для клиента вопросу, выходит на причины ситуации,  дает рекомендации. А другое дело, обычная гадалка, которая ради удовлетворения любопытства  клиента вытягивает карту и говорит человеку пару слов. Конечно, за первый вариант работы и цена соответствующая, а те “специалисты”, которые по второму принципу работают, берут по 50 рублей, и выстраиваются к ним очереди, как в Мавзолей. Но за 50 рублей человек соответственно и получает. А к некоторым и за 50 рублей не идут. И контингент в первом и втором варианте  разный. В итоге оказывается, что доходы получаются примерно одинаковые, просто работа идет на разных уровнях и с разными клиентами, в первом варианте берут качеством, а во втором – количеством. 

  Количество и качество – вот разница между ориентацией на бедный контингент, и на контингент более обеспеченный. Но если Вы ориентируетесь на контингент высокого уровня дохода, то имейте в виду, что и предложение Ваше должно этому уровню соответствовать. В примере с магазином -  оформите надлежащим образом интерьер, закупите товары хорошего качества. Если Вы рассчитываете оказывать услуги людям высокого уровня дохода, то снимите приличный офис, одевайтесь стильно и дорого, в общем, Вы должны соответствовать уровню Ваших клиентов, ведь подобное притягивается подобным!  

   Есть такие нарушители Космического Равновесия, которые не способны должным образом оценить свой труд, и готовы пахать как лошадь за гроши. Вот уж они привлекают вампиров, желающих получить все на халяву! Такие люди делают хуже в первую очередь для себя. Они устают, начинают болеть, страдают от безденежья. Кто –то считает, что они и своим коллегам- конкурентам жизнь портят, так как цену сбивают. Но тут на самом деле коллегам бояться нечего, потому что разный контингент будет идти к ним, и к желающим вкалывать за гроши. Все вампиры потянутся туда. Но рано или поздно денежный эгрегор просто перекроет вообще дорогу клиентов к такому человеку, и будет через болезни и несчастья заставлять его осознавать свою ошибку. 

   Пример: одна женщина, ясновидящая, целитель не могла должным образом оценить свой труд. Она бралась лечить серьезные болезни за символическую плату, а потом болела сама. Некоторым верила на слово и начинала работать без предоплаты, а они потом исчезали, вообще не заплатив ей. Люди к ней шли жесткие, энергетически очень грязные, трудные в общении. В ее жизни и жизни ее сына было много разных серьезных неприятностей, но она так и не могла решиться требовать с клиентов достойную оплату. Она раздавала деньги в долг всевозможным родственникам и знакомым, потом годами ожидая их возврата. А когда ей срочно потребовалось ехать в деловую  поездку, оказалось, что у нее не хватает денег, так как она их раздала в долг. Ей был дан совет: начать требовать возврата долгов с должников, чего она раньше не делала, а только терпеливо ждала. Когда она стала требовать возврата, деньги потихоньку стали ей возвращать. А если бы она не заговорила об этом, то должники и не пошевелились бы. Она так и не могла решиться поднять цены за свою работу, и вот после очередного случая работы за гроши у нее вдруг серьезно заболела рука, стала распухать и не шевелилась. Она лечила свою руку, но, поехав в сад, неожиданно травмировала опять эту же руку. И самое печальное в таких ситуациях, что когда происходит неравный энергетический обмен, энергетические  каналы человека начинают загрязняться и качество его работы становится хуже. И это касается любой профессии. Если Вы не берете достойную оплату за свой труд, качество Вашей работы неизбежно будет снижаться!     

   Итак, свой труд надо ценить по достоинству. И самое главное – это не только назначить высокую цену, но и внутренне быть уверенным, что только такой суммы и никак не меньше Вы достойны. А если внутренней уверенности не будет, то получится ситуация как с приводимой в пример целительницей. Не будучи внутри уверенной, она попыталась назвать клиентке цену выше, чем это она обычно делала (хотя, конечно, и эта новая сумма была втрое меньше, чем следовало бы запросить!). «Ты что, совсем охренела?!» - услышала взрослая женщина в ответ от молоденькой девицы.  
  Отсюда сделайте такой шаг:
Поднимите, если они были занижены, цены за свои товары, услуги. 

Достойно оцените свой труд и свою энергию.

 Поднимите цены до объективного уровня – и сразу покупатели, клиенты пойдут к Вам. Ощутите, что Вы достойны большей зарплаты – и сразу найдется соответствующее место работы. 

  Теперь сформулируем все шаги, которые помогут Вам увеличить Ваш денежный поток. Открою Вам секрет: пункты следующего алгоритма применимы не только к привлечению денег, но и к магическому достижению целей в любых сферах жизни. Так что самые смекалистые могут подумать и перевести это и на другие сферы. Ведь в магии есть общие законы. Итак… 
Алгоритм увеличения денежного потока.

1.  Создайте позитивный денежный баланс – “неразменный рубль”. 
2.    Поставьте четкую цель, на что Вам нужны деньги – 

выделите желание, которое хотите осуществить в первую очередь 

и определите требуемую сумму.
3.  Определите только одну главную цель на данный момент.
4.  Твердо решите осуществить новое желание только с дополнительных денег, которые пришли после постановки новой цели.
5.  Покупайте именно то, на что запрашивали деньги, не обманывайте денежный эгрегор.

6.  Запрашивайте денег ровно столько, сколько нужно на покупку. 

7.  Начните целеполагание с реальных запросов. 

8. Совершайте покупку, когда пришли деньги на цель + чуть больше, чтобы Вы не остались совсем без копейки.

9.  Добившись поставленной цели, ставьте следующую цель, не останавливайтесь на достигнутом!

10.  Прекратите ставить условия, как и откуда должны прийти деньги.

11.  Поднимите уровень запросов, если он был занижен, покупайте для себя все самое лучшее.

12.  Прекратите жадничать, если хотите, чтобы платили Вам.

13.  Для больших денег заведите большой кошелек. 

14.  Обязательно жертвуйте часть от поступающей прибыли.

15.  Прекратите отказываться от денег, которые сами идут в руки.

16.  Покажите готовность к выполнению дополнительной работы, чтобы повысить уровень дохода. 

17.  Прекратите делать бесплатно то, за что можно получить деньги или другую услугу.

06. Поднимите, если они были занижены, цены на свои товары, услуги. Достойно оцените свой труд и свою энергию.

Практика денежной магии.

1. Постановка  цели для привлечения денег, создание канала намерения.

Вы уже составили список целей, которые будете реализовывать с гарантированного дохода. Теперь Вам нужно определить цель, на которую Вы будете притягивать дополнительные деньги. Выберете цель, четко настройтесь на нее. Решите, что на данную цель Вы будете тратить только дополнительно пришедшие деньги, а не  расходовать имеющиеся. 

  Пока начните с не очень больших по стоимости целей.

   Примечание: если Вы получаете не фиксированную зарплату, а постоянно к Вам осуществляется приток денег, то Вам можно работать по другой схеме. Вам не нужно выделять гарантированный доход. Сразу поставьте крупную цель, на которую притягиваете деньги, а по мере накопления на крупную покупку небольшие суммы выделяйте на  текущие расходы. 

    Учтите все правила, когда будете определять цель для привлечения денег: 

· крупная цель должна быть одна;

· чем более четко Вы представляете запрашиваемую цель, ее параметры и точную цену, тем лучше. Заранее произведите разведку, сколько стоит то, что Вы хотите;

· не запрашивайте денег намного больше, чем нужно на покупку;

· не экономьте на себе любимом, стремитесь приобрести лучшее, вещь достойного качества, ни в коем случае не занижайте запросы, лучше чуть завышайте.

2. Накопление и покупка. 

Начинайте накапливать деньги, которые будут приходить к Вам после постановки  

  цели, на которую Вы их запрашивали. Когда наберется нужная сумма – делайте 

   покупку и ставьте следующую цель. Если сумма запрашивается не очень большая, то она может прийти к Вам вся сразу (например, Вам выдали премию как раз в размере стоимости поставленной цели).  

3. Большой кошелек для сбора денег. 

   Заведите специальный кошелек, копилку, куда Вы будете накапливать деньги на крупные покупки. Это не обязательно должен быть именно кошелек, это может быть и конверт, сумочка, дипломат. Сейф тоже подходит. Это может быть и счет в банке. 
4. Неразменный рубль. 

   Возьмите купюру достаточно крупного достоинства, которую Вы можете позволить себе сейчас отложить в качестве неразменного рубля. Это должна быть валюта, имеющая свободное хождение  в Вашей стране. Например, для России: пятьсот рублей, тысяча рублей, пятьдесят долларов, сто долларов, сто евро, пятьсот евро. Эту купюру либо носите с собой везде в кошельке  в отдельном кармане, либо храните эту купюру дома в том большом кошельке, куда Вы копите деньги на крупную покупку. 

   Неразменный рубль может заменить просто ношение всегда с собой в кошельке достаточного количества денег. Но эта сумма не должна вызывать дискомфорта.

5. Выявление и прекращение случаев бесплатной работы.

   Проанализируйте, не оказываете ли Вы бесплатно услуги, за которые могли бы брать деньги или ответную услугу. Имеется в виду, не когда Вы иногда помогаете друзьям, близким, а когда кто-то постоянно злоупотребляет Вашей помощью или заставляет помогать, не давая ничего взамен. Если таковые случаи имеются, выясните, на какую из психологических ловушек Вы попадаетесь. Примите меры для прекращения подобных ситуаций. Запрашивайте необходимую оплату или отказывайтесь работать бесплатно.  

6. Анализ ценового уровня. 

Проанализируйте, не назначаете ли Вы цену за свой товар или за свою работу ниже, чем  другие люди, торгующие тем же товаром или выполняющие ту же работу. Проведите сбор информации о ценах в Вашей сфере деятельности, об оплате за Ваш труд. На основании собранных данных сделайте выводы.    

      Если с Вашей стороны есть занижение цены, то повысьте цену до нужного уровня. 

7. Выявление неиспользуемых источников.  

   Проанализируйте, не отказываетесь ли Вы сами от каких-то  источников получения денег из ложных принципов. Если есть такие не используемые источники, то начните использовать их.

8.  Отказ от жадности и ложной экономии.

Проанализируйте, не было ли ситуаций, когда Вы осуждали высокие цены, хотели получить что-то дешево, когда из соображений экономии покупали некачественную вещь. Если таковые случаи были, то начинайте уже сейчас менять свой подход к тратам. Не покупайте дешевые вещи из ложной экономии, помните, что доходы будут пропорциональны расходам. Будьте готовы платить, чтобы платили Вам, уважайте труд других людей.

   При этом не впадайте в другую крайность: не покупайте за дорого дешевые вещи у спекулянтов, смотрите на качество. 

9. Готовность работать для повышения доходов. 

Проанализируйте, не отказываетесь ли Вы от каких-то источников заработка, потому что Вам не хочется прилагать лишних усилий, хотя нагрузка на основной работе и время позволяют. Если таковые источники на данный момент имеются, подключите их к числу своих денежных источников – начните делать шаги по освоению дополнительной работы.  

Магический алгоритм привлечения денег.
  Этот алгоритм поможет быстрее привлечь нужную сумму денег на конкретную поставленную цель. А также, если речь идет о покупке вещи, поможет материализовать вещь с нужными Вам параметрами. Он создает канал для привлечения денег с помощью ментального моделирования, поэтому начинать работу по привлечению денег с помощью этого алгоритма хорошо в 1-й лунный день Светильник, связанный с созданием ментальных моделей. 

  Также для быстрого прихода денег на новую цель подходит начало привлечения в фазу растущей луны. Что касается других лунных фаз, то начинать в них работу с алгоритмом, в принципе, не запрещается, вот только деньги могут привлекаться медленнее.    

 Начинать работу на других фазах можно, если эту цель Вы уже какое-то время и так имели в виду, то есть уже создавали канал намерения. Тогда работа с алгоритмом будет скорее продолжением или завершением процесса привлечения денег на эту цель. 

Алгоритм.

   Получить от денежного эгрегора деньги на поставленную цель и материализовать желаемую вещь Вам поможет использование следующего магического алгоритма. 

1. Определите для себя четкую цель, на что Вам сейчас в первую очередь необходимо привлечь деньги. 

2. Определите максимально точно требуемую сумму.

Для этого проведите предварительную разведку, походите по рынкам, магазинам узнайте уровень цен на желаемую Вами вещь. Если речь идет о поездке на курорт – узнайте стоимость билета, проживания на курорте и т.д. 

3. Возьмите чистый лист бумаги и на середине его:

· укажите требуемую сумму

· укажите цель, на которую нужна эта сумма

· напишите свое имя.

             Например:     150 000

                                     Норковая шуба, темно- коричневая, длинная

                                     Вере.

            Чем более определенно, с главными подробностями Вы опишете Вашу цель и   чем   точнее укажете сумму, тем будет лучше. Конечно, расписывать целые трактаты на этом листе бумаги не следует, но основные признаки нужной Вам вещи укажите. Это поможет Вам привлечь именно такую вещь.   

           Если Вы уже присмотрели нужную вещь в магазине (например, стиральная машина конкретной марки, и она есть в продаже), то  в принципе, Вы и так в уме будете держать именно эту конкретную вещь со всеми ее признаками. То есть подробное описание признаков вещи становится не критичным. А вот если конкретного экземпляра на примете еще нет, то нужно указать на Вашем листе бумаги все желаемые признаки вещи. Это поможет материализовать вещь с желаемыми признаками – она появится в продаже. 

        Работая с материализацией, следует соблюдать равновесие между реализмом и мечтой. Конечно, Вы можете материализовать даже самые немыслимые сочетания  признаков. Но вот ждать Вам может понадобиться дольше. Например, Вы можете запросить стиральную машину с какой-то функцией, которой еще нет у имеющихся моделей. Этим Вы пошлете во Вселенную запрос, и рано или поздно какая-то фирма выпустит желаемую Вами модель будущего. Срок тут зависит от Вашей способности к материализации и от фантастичности Вашего желания.   

       При фантастических запросах материализация может случиться не совсем так, как предполагалась. Например, одна женщина, проводя опыты с материализацией, решила материализовать… красный огурец. Она усиленно медитировала на этот образ. И вот через некоторое время, получив свежую газету, она увидела на первой странице крупными буквами название статьи: “Красный огурец”. Материализация красного огурца произошла, правда, не в съедобном виде. Впрочем, не исключено, что в это самое время где-то в лабораториях ученые селекционеры начали трудиться  над выведением сорта огурцов красного цвета… 

4. После того, как на листке указана цель, ее параметры, запрашиваемая сумма и Ваше имя, возьмите денежную купюру по возможности большого достоинства и заверните в этот листок. 

Если цена была указана в рублях, то и купюра должна быть в рублях (100, 500, 1000), а если в долларах – заворачиваете доллары. Эта купюра будет притягивать деньги, и ее Вам нельзя будет вынимать до получения нужной суммы, имейте это в виду.

5. Затем садитесь в медитацию, листок с купюрой прикладываете к области солнечного сплетения, накрываете ладонями. Вы почувствуете тепло, пропитывающее листок с Вашим желанием. 

6. В медитации Вы должны представлять загаданную вещь. Чем более точно Вы нарисуете ее образ, тем будет лучше, быстрее придут деньги. Например, не просто абстрактная норковая шуба, а именно темно- коричневая, длинная, расклешенная к низу, с большим воротником. Представляете, как Вы надеваете эту шубу, как сидите в новой машине, как смотрите телевизор, в общем, формируете ментальную картину того момента, когда желаемая вещь оказывается у Вас.

 Некоторые  оккультисты считают, что такой метод применим только для запрашивания денег на материальные цели. Но я пользовалась им и для привлечения денег, скажем,  на посещение семинара, поездку на мероприятие и т. П. Он прекрасно работает и для таких целей! Тут просто Вам необходимо представить себя на семинаре или мероприятии, нарисовать ментальную картину Вашего пребывания там. 

7. Время медитации – от 10 до 40 минут. Есть мнение, что чем дольше человек просидел в медитации, тем быстрее осуществится желание. Но опыт показывает, что и десятиминутная медитация дает отличные результаты, если четко нарисовать ментальную картину, вложить энергию.

8. Окончив медитацию, конвертик с купюрой убирают в потайное место. В последующие дни Вы можете вновь проделывать эту медитацию. Я, как правило, ограничиваюсь одной – двумя медитациями, здесь главное – запустить процесс и отпустить мыслеформу, не зацикливаться на ожидании результата. Хотя, конечно, если вещь очень дорогая, приходится проводить не одну медитацию, то есть вкладывать энергию не раз. 

Задержки с исполнением желания часто возникают по причине неопределенности цели. Если человек внутренне еще сам не уверен, что именно этого он хочет, то его колебания отражаются на окружающем пространстве, и не создается четкого канала намерения. Другая причина задержек  - неправильна была определена цена, человек исходил из изначально неверной информации, а вещь на самом деле стоит дороже.     

9. Вот, наконец, Вы накопили нужную сумму денег. Как правило, если речь шла о покупке вещи, то к этому моменту нужная Вам вещь имеется в продаже, и Вам остается только пойти и купить ее. Ну, иногда приходится чуть- чуть подождать, но, как правило, недолго. Пример: уже накопив нужную сумму на покупку машины, А. не чувствовала, что настал момент идти на автомобильный рынок, и гадание на картах показывало, что надо подождать. Где – то через две недели, заходя в квартиру, А. обнаружила, что к подошве ботинка прилипла какая – то маленькая картинка. На картинке была красная машина (именно красную А. и загадывала). Это был знак, и ей не пришлось несколько раз ездить на автомобильный рынок. В первое же свое посещение этого рынка она приобрела нужную ей красную машину. То есть внешняя среда сама даст Вам знак, когда нужная вещь окажется в нужном месте.  

10. После осуществления покупки Вы можете вынуть купюру из бумажки, бумажку с осуществленным желанием необходимо сжечь. 

11. Далее, не останавливайтесь на достигнутом, определяйте новое желание и действуйте по той же схеме. Помните: целеполагание должно быть непрерывным!

Практика работы с магическим алгоритмом.
   Начните с 1-го лунного дня (или просто на растущей луне)  работать по магическому алгоритму  привлечения денег на новую цель, если Вы уже осуществили желание, на которое запрашивали деньги, работая с правилами увеличения денежного потока. 

   Если же то желание еще не осуществлено, то примените алгоритм с полнолуния  (если накоплено где-то половина требуемой суммы) или на завершающей фазе луны (если осталось накопить совсем немного).  

Ведение учета дополнительных денег.
   Вы выполняли упражнение на ведение учета доходов и расходов своих гарантированных денег. То есть зарплаты или иных гарантированно приходящих к Вам средств, когда сумма заранее точно известна. 

 Сейчас Вы освоите еще одну схему, предназначенную уже для дополнительных денег, которые Вы привлекаете на свои цели с помощью магического алгоритма привлечения денег на поставленную цель и шагов по увеличению денежного потока. 

 Если Вы в принципе не имеете фиксированной зарплаты, а получаете не фиксированную заранее прибыль, то первая схема Вам даже и не понадобится. Она была призвана научить Вас планированию и более ответственному подходу к трате денег. Если Вы уверены, что уже умеете контролировать свои траты, то можете пользоваться только второй схемой, не выделяя никакой гарантированный доход. 

  Если же Вы имеете и зарплату, гарантированный доход, и притягиваете дополнительные деньги, то Вам пригодятся обе схемы. Только в этом случае Вам нужно запомнить: зарплата предназначена всего лишь для обеспечения Вам каких-то минимальных потребностей. Не стоит считать ее всеми своими деньгами! Настройтесь на то, что деньги для Вас – это те деньги, которые будут приходить по дополнительному запросу! То есть не ограничивайте себя рамками зарплаты, не ставьте сами себе потолок, распределяйте ее на необходимые нужды, а дальше забудьте про нее, настройтесь на привлечение дополнительных денег! 

  Ошибка большинства людей, работающих за фиксированную зарплату в том, что, думая об увеличении своих доходов, они  представляют одну возможность -  увеличение зарплаты. Так уж устроено мышление. Дальше они начинают рассуждать: а насколько реально для них сейчас получить это увеличение. И приходят к мысли, что нереально. Вот так они сами себе закрывают возможности получения денег. А мы уже говорили: не нужно ставить денежному эгрегору условия, как именно должны прийти деньги. Нужно только настроиться, поверить, что прийти они могут откуда угодно, и тогда, действительно, деньги будут поступать из самых неожиданных источников.  

  Схема учета дополнительных денег, которую Вы сейчас освоите, не простая, а магическая! Она тоже помогает привлекать деньги! Потому что:

1. В ней будут отражены Ваши запросы, т.е. денежный эгрегор будет видеть, что у Вас есть конкретные цели, на что Вам нужны деньги!

2. В ней будут фиксироваться поступающие дополнительные деньги, тем самым Ваша сила по привлечению денег будет возрастать, т.к., подобно тому, как черепа убитых противников придавали древнему воину силу, Вам силу будет придавать созерцание Ваших успехов в привлечении денег!  

3. В ней будет фиксироваться, какие желания из списка осуществлены, опять же, увеличивая тем самым Вашу уверенность – Вы будете видеть, что Ваши желания осуществляются! А денежный эгрегор будет видеть, что Вы соблюдаете правила свободного протекания денежного потока, не складываете деньги мертвым грузом в чулок, значит, Вы надежны, и Вам можно и дальше давать деньги!

Давайте рассмотрим, как составить схему. 

Как составить схему.
1. Заведите для этого файл в компьютере. Тетрадь тут уже не подойдет, т.к. некоторые части схемы будут динамически обновляться. 

2.  Назовите Ваш файл каким-то “денежным” именем. Например: “Деньги- 2004”, по году ведения учета. На следующий год обновите название или заведете новый файл. Напишите этот заголовок посередине жирными буквами на первой строке файла.  

3. Далее посередине напишите:  “Мои запросы на ближайшее время” или “Мои запросы на ближайшую перспективу”. При этом под “ближайшим временем” удобно подразумевать срок месяц-два. В этом столбике посередине Вам нужно будет перечислить, на что Вам нужны будут деньги в ближайшие месяц-два, и указать напротив каждого запроса сумму.  Здесь имеется в виду, конечно же, дополнительные деньги, т.е. оплата коммунальных услуг, продукты и т.п. здесь не указываются. Их Вы покупаете с гарантированного дохода. Если такового нет, то можно в целом указать сумму. Например: 10 000 на оплату квартиры, телефона, продукты. Расписывать здесь подробно эти расходы не надо. Их при желании Вы можете расписать в отдельном списке, по схеме распределения гарантированного дохода.

Примечание: вообще данный список предназначен для Ваших личных расходов. Но если Вы начинаете бизнес, то Вы можете написать еще в этот столбик запрашиваемые деньги на бизнес. Вы можете не писать расходы на бизнес в этот столбик и в этот список, если средства на бизнес и личные средства у Вас уже четко разделены. В обороте Вашего дела постоянно вращается определенная сумма, и Вы с нее осуществляете расходы на свой бизнес, плюс по необходимости или желанию добавляете в оборот средства от поступающей прибыли. Тогда Вы можете  иметь отдельный файл для запросов на нужды бизнеса. Чтоб вращающиеся в деле деньги привлекли Вам новые деньги на расширение бизнеса. Если же Вы находитесь только в стадии создания активов своего дела, и личные финансы с финансами на дело еще четко не разделены, то тогда имеет смысл в том же файле с личными запросами запрашивать деньги и на открытие, становление бизнеса. 

4. Далее в центре напишите заголовок “Необходимые ближайшие расходы”. Здесь Вы отметите несколько запросов,  которые Вам не просто желаемы, но необходимы. И  Вы хотите их осуществить именно с дополнительно пришедших денег (или в принципе можете только с них, если гарантированного дохода у Вас нет). Здесь можно, в том числе, указать необходимые ближайшие расходы на развитие своего дела. 

5. Далее переходим к самому учету прихода денег и осуществления желаний. Напишите посередине месяц, с которого Вы начинаете запись. Далее будут два столбца: слева – “Поступило денег”, справа – “Осуществлены желания” или “Реализованы запросы”. В левом столбике Вы будете указывать дату прихода денег, сумму, откуда, за что получены дополнительные деньги. В правом столбике – дату, какой запрос реализован, на какую сумму. 

Полученная схема будет выглядеть примерно так:

                                                               Деньги-2005.
Мои запросы на ближайшие перспективы
Ботинки  5000

Поездка в Египет 30 000

Новая блузка 1500

Бизнес: расширить ассортимент продукции    10 000

…

Необходимые ближайшие расходы 

Визит в салон красоты   1500

Бизнес: дать рекламу   2000

Январь.

Поступило денег.                                                                  Реализованы запросы. 

…….                                                                                           

06. 01.  3000 выиграла в конкурсе на вечеринке               08.01.  салон красоты 1500

12.01.   9 000 три заказа от клиентов                                   16.01.   блузка    1500                         

15. 01   6 000 два заказа от клиентов

17.01.  5 000 подарили на день рождения                         23.01.  реклама     2 000  

20.01.  12 000 четыре заказа от клиентов

22.01   1 000 найдено на улице

….

Этот список достаточно абстрактен, конечно, у каждого он будет свой. 

  На что тут обратить внимание?  Что  не обязательно все желания будут осуществлены в первый же месяц, если они и заносились, скажем, с расчетом на два месяца.  Например, поездка в Египет дамы из примера, очевидно, состоится в феврале, как ею и планировалось. Вы сами планируете, когда Вы хотите осуществить свое желание (разумеется, учитывая и реальное положение дел, постепенно повышая запросы, а, не ставя сразу нереальные, и учитывая, чтобы, когда деньги уже придут, не приходилось ждать  реализации запроса год по каким-то условиям). Помните об эффекте снежного кома!  Вы можете составить список желаний и с расчетом на один месяц. Тогда к концу месяца все Ваши желания будут осуществлены, и Вы перепишите список Ваших запросов в начале файла. То есть на самом деле “ближайшее время” Вы подбираете индивидуально по себе, это я по своему опыту рекомендую один, два месяца. А кому-то может подойти и другой срок. Тут надо найти оптимум именно для себя. Чтобы время не было слишком коротким – тогда Вам придется притягивать деньги и осуществлять запросы очень быстро, и тут надо соотнести суммы Ваших запросов – реально ли Вам при нынешней “раскрученности” Вашего “снежного кома” притянуть  деньги на эти запросы за это время. Время не должно быть и слишком длинным – чтобы не возникало застоя (типа “одна покупка в год”) – если, конечно, эта одна покупка не вилла на Канарах или “Мерседес” последней модели.

  Итак, первый столбик посередине будет Вами периодически переписываться. Желания, которые осуществлены, Вы сразу из него убираете, на их место пишите новые. А те, которые еще не осуществлены, оставляете в списке. Тут, опять же, надо помнить уже изученное Вами правило, что не стоит обманывать Вселенную – если делали какой-то запрос, Вам пришли на него деньги, то нужно осуществить этот запрос. Конечно, если Вы осуществляете желания по списку последовательно, то сложности с этим и не возникнет. Если при этом Вы пользуетесь магическим алгоритмом привлечения денег на конкретную цель, то точно будете знать, на что именно пришли деньги. 

 Более “высшим пилотажем” по притяжке денег является просто список из нескольких желаний, когда последовательность может и варьироваться. Тогда Вы уподобляетесь компьютеру, обрабатывающему одновременно несколько программ. Конечно, до этого уровня сначала надо дойти, потренировавшись на последовательной притяжке денег. А как в этом случае определяется,  на что именно пришли деньги, если запросов несколько? Очень просто – часто даже сама приходящая сумма подсказывает ответ, совпадая с  суммой на какой – то запрос из списка. А что является гарантией, что Вы осуществите все желания, на которые Вам пришли деньги? Ваш ответственный подход.  Потому что, пока желание, на которое пришли деньги, не осуществлено, программа висит в памяти Вашего компьютера. И нужно рано или поздно завершить ее работу, чтобы не препятствовать поступлению новых денег.    

 Вернемся к вилле на Канарах и “Мерседесу”. Что делать в случае, если у Вас крупный запрос, на который нужно копить много месяцев? Например, покупка автомобиля или квартиры. В таком случае нужно либо увеличить срок, под которым Вы понимаете в списке “ближайшее время”, и держать этот запрос в списке до его осуществления, параллельно занося и осуществляя более мелкие запросы. Либо запрашивать деньги на покупку по частям, решив для себя,  что каждый месяц Вы сможете привлекать и откладывать в счет крупной покупки такую-то сумму денег. Тогда каждый месяц Вы записываете на этот крупный запрос какую-то сумму, с пометкой, что это взнос за такой-то месяц. Например: накопление на квартиру, ноябрь -  20 000.  А почему даже в случае накопления на крупную покупку полгода или год мы называем это “ближайшим временем”? Это означает, что по своим энергетическим возможностям Вы уже сейчас можете начать процесс накопления на эту вещь и довести его до конца в указанный срок.

 Ваша схема будет постоянно динамически обновляться.  

 Вы переписываете столбик запросов каждый раз, когда осуществлены какие-то желания и возникли новые.  А желания в списке должны быть всегда, опустеть он не должен! Иначе потом Вам придется запускать снежный ком с начала. Поэтому не ждите, когда будут удовлетворены все желания из списка, чтобы внести новые. Удовлетворили одно желание – уже можете записывать новое. 

  Каждый месяц начинайте вести отчет по этому  новому месяцу. Ставьте каждый следующий месяц выше предыдущего, чтобы прошедшие месяцы смещались в конец файла, а текущий месяц находился всегда в начале файла после списка запросов. 

Практика работы со схемой учета дополнительных денег.
Начните вести учет  привлеченных денег  и осуществленных желаний. 

Причины материальных потерь. 

Как поддерживать и повышать уровень энергии.
  Итак, в главе “О яйцах в одной корзине” я уже упоминала о том, что потерять деньги, или быть обворованным Вы можете только в том случае, если у Вас имеются  определенные показатели, приводящие к материальным потерям.  
 Что же это за показатели такие? В этой главе мы рассмотрим все причины, которые могут привести к кражам, порче имущества в результате стихийных бедствий и несчастных случаев, потере имущества и денег, резкому падению уровня доходов, банкротству, разорению и т.п.  Если с Вами или с кем-то из Ваших знакомых случалось подобное, то теперь Вы сможете найти объяснение, а главное – исключить повторение таких инцидентов.   

      В целом причина материальных потерь заключается в том, что понизившийся энергетический уровень не позволяет человеку удерживать в своем владении имеющиеся деньги и ценности, поэтому они у него отнимаются. 
  Да, как видите, нет такого, что ценности даются денежным эгрегором человеку навечно. Мол, раз приобрел – теперь это навсегда твое, раз вышел на этот уровень доходов – то всегда будешь на нем. Нет, уровень доходов может не только расти, но и падать, если понизится энергетический уровень самого человека. 

   Отсюда, мы с вами будем говорить о том, от чего понижается энергетический уровень, и как этого избежать. А также и о том, как повысить энергетический уровень, чтобы не только избежать материальных потерь (это уж само собой), но и увеличивать денежный поток. 
Человек, пространство, время.
   Давайте для начала составим некоторое представление об  энергетических взаимодействиях  человека с Внешней Вселенной. 
  Человек не замкнут сам в себе и не генерирует энергию сам из себя – он является неотъемлемой частью Вселенной, проводником, через который прокачивается энергия. 

  Мы уже говорили о том, что, создавая канал намерения, человек прокладывает канал энергии во времени: из настоящего в будущее, а затем в каждый момент времени наполняет энергией  этот канал. Это распределение его энергии во времени. Энергия поступает к нему из Внешней Вселенной. Это его взаимодействие с пространством. Его энергия также тратится всегда в конкретном пространстве, его Личной Вселенной. 
  Личная Вселенная – это часть всей Вселенной, которая доступна восприятию человека на данный момент. Например, мы говорили о том, что нищеброд имеет свои представления о мире и его законах, и действует в соответствии с ними. Вселенной богатых он не видит. Т.е. он думает о них, но с точки зрения законов своей Вселенной. Потому реально со Вселенной богатых нищеброд не взаимодействует. Реально энергетически человек взаимодействует со своей Личной Вселенной, а не со всей, получает энергию из нее и направляет на нее же. 
  Может производиться вмешательство в жизнь человека энергии-информации из других Вселенных – по воле  людей более высокого энергетического уровня или надчеловеческих сил (эгрегоров, богов). В этом  случае человек считает, что в его жизнь вмешались роковые обстоятельства. Ему трудно “переварить” поступившую таким образом энергию, информацию, т.к. она из непонятной для него Вселенной. Он переживает кризис, стресс. Через это непонятная энергия может быть либо им усвоена и адаптирована, открыв ему видение другой Вселенной, в результате чего его личная Вселенная расширится. Либо эта энергия может надолго создать блок, парализовав жизнь человека.
  Приемом энергии от Внешней Вселенной и распределением энергии во  Внешней Вселенной  занимаются чакры – энергетические центры. Основных чакр семь. Человек – это проводник, имеющий два входа-выхода. Первая чакра принимает энергию Земли, энергию Инь. Через нее же происходит и выход, утилизация уже устаревшей энергии-информации. Седьмая чакра принимает энергию Космоса, энергию Ян. Через нее же происходит  контакт с Высшими Планами. Остальные чакры работают с полученной энергией в соответствии со своими качествами, а также отвечают за обмены энергией человек – человек, и направлением энергии в пространстве-времени.
 В процессе создания канала намерения и притягивании энергии на Ваше желание чакры играют следующую роль. Вторая чакра – накопитель, притягивает энергию на желание, третья чакра реализует ее в действиях, направленных на получение желаемого, т.е. распоряжается ею, расходует. А правильно ли она ею распорядится? Тут нужно указание сверху, от верхних чакр. Используя информацию о внешней среде пятой чакры, а также указания Свыше (связь с Тонкими Планами через седьмую),  шестая чакра принимает решение, вырабатывает стратегию, создает канал намерения. А четвертая чакра обеспечивает  связь между верхними и нижними чакрами, их слаженную работу. Пятая чакра в рамках стратегии, выработанной шестой чакрой дает указание о  конкретном шаге через четвертую в третью, а третья реализует этот шаг, используя энергию, накопленную второй. При этом задействуются и физические силы самого человека  - энергия первой чакры. После завершения процесса отработавшая программа выводится через первую чакру и сгорает в ядре Земли.
   Таким образом, говоря об энергетическом уровне человека, мы будем учитывать не только энергию его чакр на данный момент, но и способность гармоничного взаимодействия с Внешней Вселенной в пространстве и времени. Ведь, как Вы понимаете, если что-то нарушается в этом механизме взаимодействия, то энергия может не поступать человеку, тогда уровень энергии упадет.   
  Итак, от чего же понижается энергетический уровень, каковы могут быть нарушения взаимодействия человека с Внешней Вселенной в пространстве и времени? Есть несколько причин нарушений.

Причины падения энергетического уровня.
Причина 1 - Снизилась концентрация энергии в чакрах. 

   Энергия, приходящая внутрь проводника-человека, сама по себе там не задержится, если чакры не приложат особые усилия. Да, какой-то необходимый уровень ее будет оставаться, но чтобы повысить концентрацию, нужны дополнительные усилия, “на автомате” это не произойдет.   
  Для повышения энергетического уровня человека нужна концентрация энергии (напор реки, текущей по четкому руслу, больше, чем воды, растекающейся по полю).     
  Когда чакры активизируются? При умственной и физической активности, проявляемой в рамках гармоничного движения к поставленным жизненным целям. Тогда все чакры работают дружно для выполнения общей задачи, и вышестоящие чакры направляют нижестоящие.      
     Ваша энергия будет застаиваться и растекаться, если Вы ленитесь, бездействуете, не можете себя заставить действовать, надеетесь только на других. Или когда Вы попусту суетитесь, бездумно растрачивая энергию, действуете без ума, ломитесь в закрытые двери и крушите все вокруг, как слон в посудной лавке. 
    Первая ситуация – это проблема с третьей чакрой (нет сил себя заставить действовать). Второй (нет желаний, не удовлетворены, устали). Или четвертой (нет ощущения правильности – санкция “свыше” не дошла). 
  Вторая  ситуация –  проблемы с пятой чакрой (недостаток информации для решения). Шестой (не можете мыслить стратегически). Седьмой (интуиция молчит).      

   Отсюда: Вы должны быть активны, но разумно активны, совершать только полезные обдуманные действия, которые принесут  результат. 

Вот несколько рекомендаций по концентрации энергии чакр:

1. Чем больше Вы себя дисциплинируете, тем выше концентрация Вашей энергии.   

Составляя план, Вы тренируете шестую чакру (глобальные планы) и пятую (локальные решения), а, проявляя волю в выполнении пунктов этого плана – третью чакру.
2. Вы должны действовать самостоятельно, никогда не надеяться только на других, так Вы увеличиваете свой энергетический потенциал.  

 Самостоятельное действие – усиление третьей чакры. 

Примечание: Вы можете организовать других к действию – это тоже будет Ваше самостоятельное действие, но не в коем случае не сидеть и не ждать пассивно, пока  другие сами что – то сделают за Вас, и не выпрашивать помощи по каждому случаю, где вполне могли бы  справиться сами.

3. Вы должны сами принимать решения, думать самостоятельно, иметь  свое четкое мнение по всем вопросам, так Вы концентрируете свою ментальную энергию. 

  Вы не должны просить других решить за Вас, взять ответственность за решение, постоянно надоедая другим людям просьбами дать совет. Зависимость от мнения других людей, действия только по указке других  - это от нежелания иметь свое мнение, нежелания думать самому, то есть концентрировать свою ментальную энергию. 
  Конечно, интересоваться мнением других людей можно и нужно, ведь любой человек – не всезнайка, и в каких – то областях он может быть менее образован, и здесь лучше поинтересоваться мнением специалиста. Часто бывает полезно сравнить несколько разных точек зрения, узнать, как бы поступили разные люди в интересующей Вас ситуации. Но решающим должно стать собственное суждение, когда Вы проанализируете полученную информацию. Именно проанализируете, обдумаете, сравните со своими ощущениями, а не безоговорочно и сразу примите к исполнению. 

 Набор информации, разных точек зрения для анализа – усиление пятой чакры.

 Прогнозирование своего будущего с помощью полученной информации – усиление шестой чакры.

 Принятие решения на основе имеющейся нформации и в рамках глобальных планов – усиление пятой чакры.

4. Помогут повысить энергетический уровень правильное (индивидуально подобранное) питание, гармонизация психологического состояния, если перетрудились – отдых.  

  Не следует  бездумно растрачивать энергию своего физического тела,  злоупотребляя спиртным, доводить себя до болезней невниманием к здоровью (а главное, к своему психологическому состоянию, ведь причина всех болезней – психологическая), морить себя голодом или обжираться до смерти, протягивать ноги на работе, которая превышает Ваши физические возможности. 

Отдых поможет восполнить энергию первой и второй чакры, правильное питание  усилит  энергию этих чакр. Психологический  комфорт восстановит гармонию всех чакр. 

 Для психологической гармонии самое лучшее средство – относиться к жизни, как к игре, воспринимать все легче. Ведь сложность не в самой проблеме,  а в нашем отношении к ней. Можно из мухи делать слона, но лучше из слона – муху. 

5. Если Вы хотите повышать энергетический уровень, очень хорошо помогут спортивные занятия, танцы, и специальные практики работы с энергией, например, цигун, йога.  
   Танцы, спортивные занятия не только развивают физическое тело, наполняют Вас жизненной энергией, учат концентрации усилий (нижние чакры), но и заставляют концентрировать мысль, составлять стратегии и действовать в гармонии с внешней средой (верхние чакры). Как увлечение для души, возможность проявить себя – включают четвертую чакру. 
  Энергетические практики также развивают все чакры или конкретные. В Цигун, например, ведется работа не с чакрами, а с центрами, которые называются дан-тянь. Нижний дан-тянь расположен немного ниже пупка, в нем концентрирована энергия всех нижних чакр, жизненная сила человека, но в самой грубой форме. Средний дан-тянь содержит энергию уже более тонкого плана и находится в центре груди. И т.д., в более верхних центрах энергия становится все более тонкого плана. Практики Цигун (в переводе “работа энергии”) дают возможность набирать энергию Космоса, Земли, уравновешивать энергии Инь и Ян, переводить грубую энергию в более тонкую. И многое другое.     
6.   Общение с природой повышает энергетический уровень.
  Многие проблемы современного человека проистекают от оторванности от природы, от естественных ритмов и энергий. Кто-то не находит времени хоть раз в год погулять по лесу, выматываясь в марафоне заработка денег, как белка в колесе. В то же время, найди такой человек время для прогулки, его мысли пришли бы в порядок, успокоились, тонкие тела гармонизировались, он посмотрел бы на вещи по-другому  и увидел бы более здравое решение проблем. А может, и то, что проблема надумана и носит чисто психологический характер (заключается не в событиях, а в отношении к ним).  

 Пребывание на природе гармонизирует Ваши тонкие тела, уберет надуманные ложные проблемы и страхи, наполнит Вас энергией стихий: огня, воздуха, воды, земли. Связь с Землей обеспечит наполнение жизненной энергией через первую чакру.

7.  Подключение к Высшему. 
  Общение с Землей наполняет энергией через первую чакру, а с Высшими Планами – через седьмую. Медитации, молитвы, мантры, специальные обряды той религиозно-эзотерической традиции, которую Вы практикуете, обеспечит контакт с Высшим Планом. 

 Например, в традиции Каббалистической Магики есть замечательный ритуал Срединного Столпа для набора энергии. 

8.  Специальные талисманы.  

  Наконец, можно пользоваться и специальными талисманами для увеличения энергетического уровня. Заряд талисмана активирует Ваши чакры. Например, я предлагаю два талисмана: талисман под названием “Властелин Мира” – активирует нижние чакры, талисман “Дар Предвидения” – активирует верхние чакры. Узнать подробнее  об этих талисманах и заказать их можно на моем сайте http://www.themagic.ru в разделе “Магазин талисманов” в каталоге талисманов. 
Вернемся к причинам падения энергетического уровня. 

Причина 2 -  Нарушилось течение энергии во времени.

   Что мы понимаем под гармоничным течением энергии во времени?  Когда человек имеет  цели на будущее (т.е. создал канал намерения), при этом живет в реальном моменте времени (наполняет канал энергией), опираясь на имеющиеся ценности (обретенные в прошлом).      

К падению энергетического уровня  приводят следующие варианты нарушения течения энергии во времени.

1. Нет цели – энергия растекается.
     Мы знаем, что энергия из настоящего материализует цель в будущем,  идя по четко проложенным каналам намерения. А если у человека нет цели в жизни, если жизнь начинает представляться ему бессмысленной,  то у него нет каналов намерения,  и его энергетический уровень падает. 

         Если, к примеру, у Вас была одна мечта – купить квартиру, Вы много лет стремились к этому, работали, приобрели ее, и больше никаких желаний не осталось. Результат – Вы уже не знаете, для чего жить дальше. 

     Вот почему многие богатые  (да и не только богатые) люди начинают “беситься с жиру”, а то и вообще кончают жизнь самоубийством. Их желания были очень примитивны и ограничены, в основном, сводились к приобретению некоего набора материальных благ, и, получив это довольно быстро, они потеряли интерес к жизни. 

   В результате возникшего безразличия  энергетический уровень таких людей спадает, и они уже не могут удержать накопленные деньги и ценности.  

        Проблема на энергетическом уровне: энергия растекается, не идет в будущее. 

      Как этого избежать: цели и желания должны быть всегда. Позаботьтесь заранее о наличие целей на будущее. Надо, кроме материальных приобретений, иметь такие интересы, которые представляют неограниченные возможности для самореализации. Это творческое самовыражение, научные исследования, эзотерическое образование. Можно поставить себе глобальную цель. Например, защита окружающей среды, изменение мира, исследование тайн Вселенной. Тут Вам работы не на одну жизнь хватит!    

2. Времена сменились – энергия направляется в прошлое.
      Человек в своей жизни должен иметь внутреннюю опору. Те внутренние законы, которые им движут. Но не  все имеют свой внутренний стержень – большинство опирается на те законы, ту идеологию, на которой они воспитаны, выросли. А теперь представьте, что в обществе происходит кризис идей, смена идеологии, мировоззрения. Тысячи людей сразу остаются без всякой опоры. 
      Если, к примеру, Вы верили (имеется в виду, по-настоящему) в идеи коммунизма, и неплохо жили при советском строе, то когда этот строй ушел в прошлое, а на смену ему пришли новые идеи и новые правила, Вы какое-то время были в растерянности, не могли перестроиться на это новое. Вы постоянно вспоминали прошлое и пытались в новых условиях жить по–старому. Это значит – Вы направляли энергию в прошлое. А ведь у кого-то внутренней перестройки может так и не наступить – они до конца жизни будут направлять энергию в прошлое. Это уже зависит от личных показателей. А еще от возраста – чем старше человек, тем сложнее ему перестроиться. 

   Возьмем и более локальный пример – не смена общественного строя, а смена ситуации на рынке, появление новых технологий, изменение спроса-предложения.  Фирма, которая пытается работать старыми проверенными методами, торговать привычной продукцией, не замечая, что ситуация на рынке изменилась, направляет энергию в прошлое. Значит, неизбежно будет нести убытки.  

   Еще пример: разведенная жена или вдова, которая только вспоминает об ушедшем муже, не замечая никого вокруг, в результате остается одинокой. 

   В результате ностальгии, тоски по прошлому энергетический уровень в настоящий момент времени спадает, приводя к материальным потерям. 

      Проблема на энергетическом уровне: энергия направляется в прошлое. 

     Как этого избежать: нужно наблюдать за изменениями в среде и меняться вместе со средой, обновляться вместе с обновляемыми внешними условиями, не отставать от жизни. 

Иметь внутренние базовые ценности, которые не зависят от царящей в обществе идеологии, ситуации на рынке, наличия или отсутствия рядом партнера… 

3. Отмена цели – энергия застывает на месте.
      Иногда случаются такие очень неприятные ситуации, когда приходится ломать созданный канал намерения, т.к. цель оказывается ложной. Понятно, что причина этого в неких изначальных иллюзиях, иначе ложная цель и не возникла бы. Но все же энергетически эта ситуация очень тяжела.
      Например, некий мужчина видел для себя счастье только в семье, а когда жена бросила его (свидетельство того, что, пребывая в мечтах, он не замечал реальности), у него буквально исчезло всякое желание что – то делать, бизнес, естественно,  стал идти плохо. Вся его энергия как бы застыла, он не мог  сразу переключить ее на какую – либо другую цель, но и старая цель теперь не связана с его будущим, и направлять на нее энергию – значит, направлять ее в прошлое. В такие моменты человек напоминает компьютер: в нем была заложена четкая программа, но поскольку она не может быть выполнена, компьютер вообще завис. 

    Возьмем и более простой пример: Вы идете на работу, чтобы делать важное дело, но, поругавшись по дороге с кем- то, совершенно не можете сосредоточиться на деле. Это произошло потому, что с Вами случилось нечто, не вписывающееся в Ваше представление о том, как все сегодня должно было быть. 

   Энергия застывает, когда человек переживает сильный стресс, эмоциональное потрясение, душевный кризис. А случается такое в ситуациях, когда происходит нечто непредвиденное, не вписывающееся в планы. Как следствие – могут возникнуть материальные потери. 

 Проблема на энергетическом уровне: энергия застывает на месте.

   Как этого избежать: не уподобляться  зависшему компьютеру, предусматривать “выходы из программы”, если случится нечто непредвиденное. А для этого предусматривать несколько вариантов развития событий. Определяя свои приоритеты в жизни, не ставить все “на одну лошадь”, иметь несколько различных интересов, и не ставить все сферы своей жизни в зависимость от одной. Повышать психологическую устойчивость, спокойно воспринимать мелкие неприятные неожиданности просто как часть жизни, в которой бывает все, а не как личную трагедию, считая, что в жизни должно происходить только то, что Вы считаете хорошим.      

Причина3 – Нарушилась концентрация энергии в нужном пространстве.
    Мы знаем, что каждый человек живет в своей Личной Вселенной, со своими законами. Здесь возникают проблемы, когда человек строит эту Вселенную, не имея свободы выбора. 

   Например, ребенка с детства  воспитывали в духе одной религии или идеологии. В результате его представления о мире  ограничены,  и если в  кругу людей с подобными же представлениями он может существовать удачно, то, попав в иной социум, человек окажется белой вороной со всеми вытекающими последствиями. Находясь в одной Вселенной, он будет направлять энергию совсем в другую Вселенную. И для реальной Вселенной он будет человеком – невидимкой. Но деньги – то он собрался зарабатывать здесь и сейчас, а не в Иерусалиме времен рождества Христова и не в религиозной общине на юге США. 

   Нужно соответствовать законам реального времени и реального пространства, чтобы Ваша энергия не уходила в некие виртуальные миры. Реальная Вселенная  - это Вселенная большинства. Безусловно, и в нашем обществе может оказаться много людей, на сегодняшний день живущих по законам исключительно христианства, ислама или коммунизма, но это не законы большинства, не всеобщие законы. 

   Когда человек соответствует окружающей его Вселенной, он идет по пути наименьшего сопротивления, и его энергетические затраты меньше. Наоборот, среда поддерживает его. Не даром ведь и в животном мире  все стараются маскироваться под среду, это необходимо для выживания. Причем не только тем, кто боится быть съеденным, но хищникам в первую очередь, чтобы не умереть с голоду! А белая ворона, резко выделяющаяся своими взглядами из окружающей среды, вынуждена тратить большое количество энергии, преодолевая сопротивление среды, в результате энергетический уровень падает, и это резко ударяет по материальному положению. Да и с психологической точки зрения понятно, что среда не очень – то склонна поддерживать  и кормить чужака.
     Поэтому никогда нельзя ограничиваться рамками одной идеологии, религии, учения, становиться фанатиком. Так Вы создаете для себя очень узкую, локальную Вселенную, закрываете для себя доступ в другие Вселенные. Чем больше Вы изучите самых различных направлений, традиций, идей, тем больше Вы увидите, насколько на самом деле между ними много общего. И увидите универсальные законы, стоящие за всеми религиями. Когда человек начинает видеть за частным общее, смотреть на мир более широко, выходит из плена ложных (слишком узких) представлений о мире, его энергетический уровень сразу повышается, т.к. вместо локального охвата одной Вселенной, он охватывает все. 

   Кроме нахождения в слишком локальной Личной Вселенной к нарушениям по этому же пункту относится и пребывание в иллюзиях относительно реальной действительности, т.е. пребывание в некой виртуальной Вселенной вместо реальной. Это также сильно  понижает уровень энергии человека. Потому, что энергия человека направляется не в реальный, а в иллюзорный мир. А какие деньги он может с этого заработать? Правильно, только иллюзорные. И реальные деньги станут для него виртуальными, уплывут сквозь пальцы.

    Пример:  жертвы ограбления со стороны своих знакомых или родственников. А таких достаточно много из общего числа пострадавших от ограбления. Статистика по клиентам, обратившимся с просьбой помочь в расследовании краж, такова: очень маленький процент краж совершается случайными, незнакомыми людьми, без наводки. Но сам человек пребывает в иллюзиях, не замечая  истинного лица окружающих его людей, хотя их намерения совершенно очевидны. Например, если Вам стало известно про какого-то  своего знакомого, что он наркоман, сейчас сидит без денег с кучей долгов, и уже неоднократно был замечен в кражах, так стоит ли водить дружбу с подобным человеком и приглашать его в свой дом? Не нужно наивно надеяться, что он будет обворовывать всех, кроме Вас – для людей в таком положении не существует понятия дружбы, и вероятность, что они исправятся, ничтожно мала. Горбатого исправит могила. 

   Некоторые любят превращать квартиру в проходной двор, выпивать с первым встречным, а потом удивляются, что последнее из квартиры вынесли. Опять же, пьянство – попытка уйти от реальности в иллюзию. 

    Следующий пример – жертвы аферистов, мошенников. Они покупаются на обещания 1000% прибылей, легких денег, каких-то фантастических чудес (разбогатей за один день!). Всего того, чего не существует в реальности. Во всяком случае, для них не существует. Почему не для них? Да, богатые люди идут на рискованные сделки и вложения, если возможная прибыль очень заманчива. Но они в этом случае ясно отдают себе отчет во-первых, в реальных механизмах того, откуда возьмется столь большая прибыль. Например, люди, имеющие достаточные рычаги влияния, предлагают искусственно устроить падение акций какого-нибудь нефтяного концерна, чтобы их можно было скупить за низкую цену. Тут речь пойдет о миллионах и миллиардах долларов. Но и заплатить за это предлагается соответствующие суммы. Во-вторых, богатый ясно видит в этом случае  возможность потери денег – к примеру, эти люди из высших эшелонов власти могут не сдержать обещания, взять деньги, но не поделиться обещанными акциями. В этом случае богатый предусматривает  рычаги воздействия на недобросовестных партнеров. Например, имеет на них компромат с доказательствами сильнейших злоупотреблений своим положением в правительстве. А теперь сравните: бабка несет свои деньги в очередное “МММ”, купившись на обещание 1000% прибылей в месяц. Она хоть приблизительно представляет, за счет чего образуется для нее такая прибыль? Она имеет рычаги влияния на эту фирму или банк в случае невыполнения им обещаний?  Нет, эта святая наивность (или любительница легкой наживы?) даже не допускает мысли, что ее могут обмануть! Вот какова жажда денег! 1000% прибыли застилает глаза, отнимает последние остатки разума. А все потому, что таким людям легче поверить в существование  фантастического мира, гуманитарную помощь инопланетян и т.п., чем признать, что самому надо приложить усилия, чтобы что – то получить. Жертвы сект  - та же история, попытка убежать от реальности. Свалить на других  ответственность и заботу о своем благе.    

   За свои иллюзии и дурь в голове человек расплачивается материальными потерями. А причина ухода от реальности: он не желает брать на себя ответственность за свою жизнь, сам принимать решения, хочет, чтобы другие решили все за него, указали, что и как делать, а еще лучше – сделали бы все сами. А главное, чтобы было, кого обвинить. Например, нищий за бутылкой водки ругает государство и законы, которые не создают ему условия для работы, а самого за пьянку уволили. Убегая от реальности, человек бежит от самого себя, не желая видеть в зеркале истины омерзительную рожу. Он не хочет признать, что такова его личная Вселенная, такой он ее создал.  

       Причина 4 – Страх ограбления. 
   Получается парадоксальная ситуация: чтобы не бояться ограбления, нужно… не бояться ограбления! Да, это так. Любой страх отнимает энергию и делает Вас уязвимым. Страх блокирует соответствующую чакру, уровень энергии падает, и происходит то, что обычно происходит с человеком с низкой энергетикой по данной чакре. Т.е. фактически человек сам себе  создает то, чего боится. Человек, боящийся потери денег, блокирует свою вторую  чакру, тем самым, понижая уровень как раз той энергии, которая необходима для привлечения и удержания денег.  
   Обратите внимание: очень часто жертвами краж становятся люди совсем не богатые, у которых воры забирают какие – то смешные суммы и старое барахло. Эти люди сами привлекают воров мыслями о возможности быть ограбленными. И не только мыслями, но  и действиями. В квартире ничего ценного нет, а они ставят железные двери. Как это воспринимать внешней среде – не иначе, как вызов. Известно: агрессия и страх  имеют сходные вибрации. Внешняя среда воспринимает страх человека как агрессию по отношению к себе и принимает адекватные меры.

   Запомните: страх ограбления привлекает воров! Бабушки трясутся, идя на базар, что у них вытащат кошелек с их грошами, в какие только немыслимые места не прячут деньги, как только не изощряются. А в результате у них, простите, даже из задницы деньги вытащат. А человек, который в себе уверен, который даже и не думает о возможности ограбления, может спокойно носить деньги в сумке. 

   Конечно, какие – то меры предосторожности принимать нужно, но разумные, а не развивать паранойю на почве страха быть ограбленным, не впадать в панику. Такие страхи, неуверенность сами по себе могут служить признаком низкого уровня энергии. Человек подсознательно чувствует себя незащищенным из-за низкого уровня энергии, отсюда и возникают страхи, сомнения. Но эти же страхи еще больше понижают уровень энергии.

  Выход из замкнутого круга только один – волевым усилием пресечь страхи и заняться повышением энергетического уровня методами, перечисленными выше.  А самое главное – прекратить держаться за свои материальные блага и деньги, трястись над ними, как курица над яйцом. Ведь, кто так не держится за деньги, у того и не возникает страха их потерять.  
  Главная защита может идти только изнутри, от самого человека. С низким уровнем энергии можно ставить хоть стальные двери, ходить хоть с десятком охранников – все равно ограбят и убьют. Так лучше деньги, которые тратятся на внешние, видимые средства защиты, пустить на обретение внутренней защиты (психотренинги, методики повышения уровня энергии и уверенности) и на скрытые средства (например, можно иметь талисман на защиту имущества). Это то, что не бросается в глаза, раздражая окружающих, но дает реальную защиту. 
   Вкратце можно еще раз описать образ жизни, способствующий повышению уровня энергии: не допускать негативных фантазий, находиться в спокойном, уравновешенном состоянии духа, больше двигаться физически, бывать на природе, выполнять работу, которая доставляет Вам удовлетворение, и находить время для своих увлечений, хобби. Но и ответственно  выполнять даже не очень приятную обязательную на данный момент работу. Строить планы на будущее, предпринимая конкретные шаги по их осуществлению.  Заниматься специальными энергетическими практиками, подключаться к Высшим Планам через религиозно-эзотерические традиции. Если хотя бы часть из этого списка выполняется – уровень энергии будет повышаться, а страхи будут отступать.    
       Причина5 – Нарушено равновесие в энергетическом обмене: человек взял меньше, чем дал.
  Мы рассмотрели нарушения течения энергии в самом человеке, нарушения течения энергии во времени, а также нарушения течения энергии в пространстве. Теперь поговорим о нарушениях в обмене человек-человек.     
  Это все та же рассмотренная уже неоднократно в нашей “Библии” ситуация с благотворительностью “бедным родственникам”, в результате которой создается энергетический канал утечки энергии и денег, и как частный случай последствий этого, те же самые родственники человека обворовывают. Это один из вариантов. 
     Следующий вариант - если Вы постесняетесь взять достойную оплату за свой труд, вложите энергии больше, чем получите денег, на тонком плане Ваша энергия будет утекать, а на физическом плане с ней будут уходить  деньги, в частности, могут быть отобраны ворами. Пример: несколько лет назад такой случай произошел с одной моей знакомой целительницей. Ей пришла информация, что теперь обряд снятия порчи должен стоить не 300 рублей, как раньше, а 800 рублей. Но одну женщину она решила принять еще по старой цене. Проведя, как обычно, ритуал на снятие порчи, целительница почувствовала головную боль – уже знак нарушения. Обычно такого не происходило. Причем сама целительница знала, что такое бывает только с теми ее коллегами, кто берет порчу клиента на себя в результате слишком низкого гонорара. Но уже было ничего не изменить. Она закончила работу, сунула в кошелек эти 300 рублей и поехала из офиса домой. Автобус попался на удивление полный. Целительница  находилась в каком-то странном состоянии, что практически не замечала   происходившего вокруг. Только дойдя до дома, она обнаружила, что из сумки исчез кошелек  - очевидно, его вытащили в автобусе, чего никогда не случалось. Причем она сама вспомнила, что практически не закрыла сумку, т.е. сама подсознательно оставила кошелек на виду. Конечно, ее потеря была невелика: те 300 рублей, плюс еще какие-то небольшие деньги и кошелек, который уже был старый и нуждался в замене. Подсчитав общую сумму убытка (включая стоимость старого кошелька), целительница обнаружила, что она составляет…800 рублей. Та самая сумма, которую она должна была взять за свою работу. Вот так с тонкого плана пришел сигнал:  сегодня ты потеряла  800 рублей. Взяв сумму меньше, целительница приняла порчу клиентки на себя, а затем отдала ее ворам вместе со старым кошельком и деньгами в нем. Отдав деньги, взятые за снятие той порчи, она отдала и порчу. Однако, если бы она взяла правильный гонорар, этого всего не произошло бы, Вселенная дала бы ей достаточно энергии для полного уничтожения порчи клиентки, а не для передачи ее дальше как эстафетной палочки.        
Причина 6 – Нарушено равновесие в энергетическом обмене: человек взял больше, чем дал. 
      Если одни теряют деньги от того, что недооценивают свои энергетические затраты, но другие – оттого, что переоценивают. Когда человек берет оплату за свой труд намного больше, чем реально вложил энергии, это также приводит к потере денег. Потому что, если он “нахапал” слишком много денег, не подкрепив это соответствующим вложением энергии, не отработав, то он, получается,  взял взаймы энергию у денежного эгрегора. Но долги эгрегору придется отдавать – эгрегор не обманешь. У должника будет изыматься энергия, либо излишек денег,  взятый сверх реальных энергетических затрат. А в самом тяжелом случае за “нахапанные”  деньги придется расплатиться жизнью. Даже так. Особенно, если человек для получения этих денег заигрывал с криминалом или серьезными оккультными вещами. Поскольку мне проще приводить примеры из сфер, близких к моей сфере деятельности, то расскажу еще про одну даму, занимавшуюся духовными практиками. Она называла себя “мать мира” (никак не меньше) и бралась работать с самыми тяжелыми кармическими случаями, запрашивая по тем временам большие суммы. Все бы ничего, но реально она не могла развязать кармические узлы, с которыми работала, потому, принимая эти деньги, она просто брала проблемы своих клиентов на себя. В какой-то момент  уровень негативной энергии достиг критической отметки, и эта женщина умерла. Не стоит брать на себя больше своих реальных возможностей – ни полномочий,  ни титулов, ни денег. Титулов тоже, потому что они обязывают человека энергетически соответствовать. Как говорят: “назвался груздем – полезай в кузовок”. А иначе такой титул рано или поздно начнет “сжирать” своего хозяина. Так что выражение “тяжела шапка Мономаха” имеет скрытый смысл именно в этом ключе, а не в том,  что она по весу тяжела. Этот же смысл несет выражение “бремя власти”, “бремя ответственности”. 
    Следующий момент из этой же серии: если Вы обещали кому – то заплатить за труд, за услуги, но обманули и не заплатили, то потеряете потом намного больше. 

Показательный пример (опять же из знакомой мне сферы): одна женщина воспользовалась услугами астролога, но не заплатила ей. А работа была проведена большая, энергии на эту клиентку потрачено много. И вот эта клиентка встречает группу цыганок на улице, те подвергают ее гипнозу, она под гипнозом ведет их к себе домой, и они вывозят у нее из квартиры все, всю мебель, обстановку ПОЛНОСТЬЮ среди бела дня. Т.е. она становится жертвой спланированной акции ограбления. Хотя лично ее никто в жертву не намечал, но подвернулась цыганам именно она. А почему? Потому что на тонком плане не ней висел долг, который она не хотела отдавать. Самое интересное, догадайтесь, к кому она после этого тут же побежала? Да, к женщине-астрологу, которой была должна! Но не чтобы вернуть ей долг, нет! А чтобы та помогла ей найти воров, опять же, в долг! “Да… - рассказывала после этого астролог – вот смотрела я на нее – абсолютно ничего человек не понял. Интересно, что случится с ней дальше?”  Как видите, законы Космического Правосудия работают неумолимо. Если Вы кого-то обманули и не заплатили за реальную помощь, услугу – Вы потеряете потом намного больше. Если Вас обманули и не заплатили за реальную помощь, услугу – хитрецы потеряют намного больше. Однако, в последнем случае я все же рекомендую во избежание недоразумений просто либо брать деньги сразу, либо предусматривать какие-то меры воздействия на должника. Иначе не оказывайте услугу, не продавайте товар. Ведь многие люди не расплачиваются даже не потому, что сознательно хотят обмануть (хотя и такие есть), а потому, что все время откладывают оплату, предпочитая потратить приходящие деньги на свои нужды. Помните, мы уже говорили о том, что подсознание человека сопротивляется тому, чтобы платить за то, что он уже получил, когда манят еще неосуществленные желания. И вот человек начинает рассуждать: “ну, ничего не случится - подождут моей оплаты”. Или: “а вот я вспоминаю – и не очень то мне все это понравилось (помогло)” (хотя сначала рассыпался в благодарностях!). Потому лучше “утром – деньги, а вечером -  стулья”.   

     Как видно из приведенного примера, нарушенное энергетическое равновесие по деньгам  восстанавливается с помощью людей, которые даже не подозревают о своей “миссии”, а преследуют свои цели. Тут надо сказать несколько слов о роли криминала. В советские времена государство сажало расхитителей и взяточников с конфискацией имущества, а теперь функцию Космического Правосудия больше выполняют обычные бандиты. Вор крадет у вора. Воры тоже нужны, они выполняют свою задачу по восстановлению энергетического равновесия. Не можешь энергетически удержать такое количество собственности  - отдай. Если кто – то все время только берет, копит, а процент Внешней Вселенной не отдает – у него также будет изыматься часть в принудительном порядке. Если кто – то привык только брать у других, но не хочет ничего за это отдавать, его заставят отдать.

        Если говорить о ворах, то по большому счету денежному эгрегору абсолютно безразлично, каким способом человек получает деньги, даже хоть ворует, если кому – то по закону равновесия суждено быть ограбленным, его собственность перейдет к вору, и равновесие восстановится. Вор тоже тратит энергию на “дело”, ему требуется сообразительность, хитрость, ум, особые навыки. Другое дело, что воры не являются какими – то привилегированными представителями Космического Правосудия. Да, они выполняют грязную работу Вселенской налоговой полиции, но на свой страх и риск. Если вор попался – значит, такой он специалист в своем деле, некачественно сработал, и Высшие Силы его защищать не будут (только личный ангел-хранитель, счастливая звезда, талисман и т.п.). Вор может быстро получить большую сумму денег, скажем, ограбив банк, совершив крупную кражу. Такую сумму, за которую другим нужно отработать годы. Но если он попадется, он будет расплачиваться этими же годами своей свободы. И украденным может даже не успеть воспользоваться. 

   У воров есть свой эгрегор, который им покровительствует. И работает он по принципу страхования. Удачливый вор получает большой куш, и ничего за это не платит. А неудачливый вор не получает ничего, расплачиваясь годами свободы, а то и жизнью. То есть удачу одних воров по сути оплачивают своей свободой другие воры, и в целом сохраняется равновесие.   

Причина 7 – Освобождение от старого.       
  Это причина материальных потерь менее распространена, но все же встречается. Некоторые люди любят копить у себя дома старое барахло, всякий ненужный хлам, никак не желая расставаться с энергетикой прошлого и создавая застой энергетического потока. Это является следствием внутреннего нежелания меняться.  Жизнь таких людей превращается в бессмысленное существование. И тут Высшие Силы оказывают им большую услугу, если посылают воров или устраивают пожар. Таким способом Вселенная дает людям возможность трансформации, дает им шанс задуматься и начать жизнь заново. Но далеко не всем такая услуга оказывается! А еще меньше тех, кто способен такую помощь оценить и сделать для себя правильные выводы. Например, один мужчина безуспешно пытался убедить своих пожилых родителей, что не стоит превращать квартиру в склад старых вещей, их нужно выбросить. Его родители не только копили свое старье, но и подбирали какие-то ненужные вещи на улице и тащили их в дом. Одна комната в трехкомнатной квартире полностью была превращена в склад старого барахла. Зато на предложение сына разменять квартиру, чтобы улучшить его жилищные условия, родители отвечали дружным отказом. Еще бы – некуда будет старье складывать! И вот результат – к ним забрались воры, вынесли телевизор, еще какие-то вещи. Сын сказал, что это закономерный итог жажды накопления старых вещей, и что это может повториться, если не избавиться от хлама. Однако, родители, похоже, не поняли смысла случившегося. Конечно, есть истинные ценности, антикварные предметы искусства, предметы исторической ценности, фамильные драгоценности, стоимость которых с годами только растет. Но, согласитесь, к ним не относятся поношенные, изъеденные молью вещи, сломанная устаревшая техника и т.п.     
   Еще один вариант материальных потерь по этой же причине: человек сам подсознательно желает избавиться от надоевшей вещи, но не находит реального предлога или не решается на новые затраты. И его подсознание создает ситуацию, когда эту вещь ему испортят, украдут, или она потеряется. Например, одна девушка рассказала такую историю: она подумывала о приобретении новой шубы, но никак не могла решиться, вроде и старая еще ничего, хотя много лет ношена. И вот она ехала в автобусе, и у нее порезали хулиганы шубу сзади на спине, так что пришлось покупать новую – с заплаткой носить уже не то. Более глубокая причина таких ситуаций – запрет человека самому себе иметь несколько вещей (несколько шуб, несколько лаков для ногтей, несколько автомобилей…) одновременно, установка, что нужно сначала до дыр износить одну вещь, а потом уже можно покупать другую. Эта установка внедряется воспитанием в бедной или скупой семье, в результате, став взрослым и даже имея возможность купить одновременно много вещей, человек не может психологически себе этого позволить, потому его подсознание выделывает вот такой хитрый ход с порчей или потерей вещи. Кстати, Вам упражнение: подумайте, что происходит с партнерами человека, который имеет установку о невозможности иметь несколько партнеров (мужей, жен) одновременно…  
  Итак, мы рассмотрели возможные причины материальных потерь. Если они имеют место в Вашей жизни, то никакие  железные двери и сигнализация не защитят от Вас ограбления или пожара, никакие попытки сэкономить не удержат уровень доходов от падения. С другой стороны, если этих причин в Вашей жизни нет, то Вы можете хоть с открытой дверью жить, а большие деньги носить в авоське  – воры к Вам не зайдут и на Ваше имущество не позарятся. 

   Есть еще причина – она больше относится к общему падению уровня доходов, чем к кражам или порче имущества. Сейчас мы рассмотрим и ее. 

Причина 8 – Переход на более высокий этап развития.
  Да, как ни странно, но есть и  такая причина материальных потерь. Часто переход на более высокий этап развития и трансформация личности человека сопровождается понижением материального уровня. 
   На самом деле это вполне закономерно. Вы становитесь другим человеком, значит, Вас теперь должны окружать другие вещи. Но Вам требуется время сначала для внутренней перестройки, а затем и для осознания своей новой личности и ее новых потребностей. В этот переходный период каналы намерения на прежние, привычные цели не создаются, т.к. Вам уже это не нужно, энергия желания не идет денежному эгрегору. А на новые цели каналы намерения также не могут быть созданы, ведь Вы еще не знаете, каковы Ваши новые цели и желания.
  Любые значительные перемены требуют больших энергетических затрат, можно сказать, определенной жертвы, поэтому на время материальный уровень может понизиться. Например, чтобы переехать из маленького городка в столицу, человек продает свою трехкомнатную квартиру  в маленьком городе и покупает однокомнатную квартиру в столице. Конечно, при этом он теряет две комнаты. Но зато жизнь в крупном городе открывает для него большие возможности для самореализации (если он знает, что хочет реализовывать, есть цели), а значит, и для заработка.  В результате через какое-то время он снова сможет иметь трехкомнатную квартиру, но это будет уже другая квартира, более высокого энергетического уровня. Т.к. крупный город по сравнению с более маленьким городом – это всегда место более высокого энергетического уровня. Или, например, человек продает свой небольшой бизнес, чтобы устроиться на работу в более крупном городе или другой стране, и в перспективе открыть там более крупный бизнес, который будет приносить доходы уже другого уровня. Он жертвует малым, чтобы приобрести большее, но его жертва окупится в будущем.

  Примечание: конечно, при любом переходе есть доля риска. Никто не гарантирует успех тебе в другом городе или другой стране. Никто. Если ты сам себе его не гарантировал! Почему толпы иммигрантов возвращаются назад разочарованными – они были наслышаны, что вот в такой-то стране или городе куча возможностей для заработка. И устремлялись туда, представляя, что эти возможности сами свалятся к ним в руки. А с чего бы где-то возникли такие райские условия? Очередной миф для пребывающих в иллюзиях о легких деньгах (т.е. направляющих энергию в мечты, в виртуальную Вселенную вместо реальной). Они не подумали о том, что да, возможностей то больше, но по закону Равновесия это значит, что и усилий придется приложить больше, и борьба за лакомый кусок жестче! К тому же, придется что-то изменить и в своем мировоззрении. Ведь человек едет в другую среду, другую Вселенную, а в чужой монастырь со своим законом, как известно, не ходят. 
Те люди, кому не удалось удачно закрепиться на новом месте – это те, кто шли в чужой монастырь со своим законом, либо те, кто не желали (или не знали, что нужно) прилагать усилия (больше усилий, чем раньше), мечтали о халяве. А иногда и то, и другое вместе.   

  Очень важную роль играет энергетический резонанс места и человека. Если человек удачно жил на одном месте, значит, его энергетика находилась в резонансе с энергетикой этого города, страны. И вот он переезжает на другое место, и еще неизвестно, насколько гармонично его энергетика будет сочетаться с энергетикой нового места жительства. Если не очень гармонично – то нужно определить, в чем дисгармония и по возможности подкорректировать. Но для этого нужно будет изменить что-то в себе. Либо же отказаться и вернуться назад. А лучше заранее все просчитать. Как? С помощью астрологии, а еще лучше на этот вопрос ответит карта совместимости человека с городом или страной, которую можно вычислить с помощью нумерологики Лунных Карт. Эта карта сразу покажет возможные плюсы и минусы, трудности на пути, что нужно учесть, что изменить в себе, чтобы удачно прижиться на новом месте.     
   Переезд в больший город или более развитую страну – это всегда шаг на более высокий уровень, это нужно понимать. Если этот шаг является следствием уже произошедшего перехода на следующий этап развития, в новую Личную Вселенную –  он проходит гармонично, и дается легко. Если человек только чувствует необходимость перехода – то шаг дается труднее, т.к. перемены личности идут в процессе внешних перемен, новая Личная Вселенная выстраивается под влиянием Внешней Вселенной. Если же человек просто надумывает себе, что он якобы готов к переходу, видит только внешнюю сторону (о, в той стране зарабатывают больше!), но не видит внутренней стороны (но там и менталитет другой), то он столкнется с максимальными трудностями, максимальным несовпадением его Личной Вселенной и Вселенной нового места. Впрочем, у него еще и тут остается шанс измениться под давлением внешней среды. 
Итак, перечислим еще раз причины падения энергетического уровня, приводящие к материальным потерям.

Причины материальных потерь.
1. Низкий уровень концентрации энергии человека из-за лени, отсутствия самодисциплины, несамостоятельности, невнимания к своему физическому и психологическому состоянию.

2. Энергия растекается, направляется в прошлое или застывает на месте в результате отсутствия целей в жизни, тоски по прошлому, крушения надежд и ожиданий.  

3. Энергия направляется не в то пространство из-за иллюзорных или слишком ограниченных представлений о мире. 
4. Страх материальных потерь, ограбления приводит к падению энергетического уровня.

5. Нарушение равновесия: человек взял меньше, чем дал.

6. Нарушение равновесия: человек взял больше, чем дал.

7. Необходимость освободиться от старых вещей. 

8. Переход на более высокий этап развития сопровождается материальными жертвами.

Чернуха в денежной магии. 

Сглаз, отнятие удачи, порча на безденежье.
    Мы с вами рассмотрели причины материальных потерь, зависящие от самого человека. Вам, наверное, интересно узнать: а есть ли такие причины материальных потерь, как сглаз и порча? 
  Я уже упоминала в самом начале о том, что существуют  черномагические способы увеличения денежного потока – отнятие его у других.  Есть еще и такой вариант образования утечки денежного потока – когда специально наведена порча с целью отнять у человека удачу и деньги, перенаправить его энергетический поток на другое лицо. Или просто наводится безденежье, перекрываются энергетические каналы человека. В результате доходы резко падают, человек постоянно подвергается ограблениям и т.д. 

   Как часто именно порча становится причиной материальных проблем? Тут я вынуждена, наверное, разочаровать многих: вовсе не так уж и часто, как бы кому-то хотелось думать. Хотелось – потому что намного проще свалить всю ответственность на другое лицо. Многие люди, у которых начались материальные проблемы, склонны сразу подозревать порчу. А на деле в 90% случаев будут иметь место причины, зависящие от самого человека, которые мы рассмотрели в предыдущей главе. В некоторых книгах и в газетах специально раздуваются масштабы якобы имеющей место и тут и там порчи, доходя до паранойи. Например, читаешь такое в книге: “обязательно (!) выходите ночью из дома и поверяйте, не горит ли в подвале свет – если да, то этот подвал облюбовал черный колдун для наведения порчи (Ну да, для чего ж еще? Причем именно на Вас – на кого же еще?)”.  А может, там бомжи ночуют или наркоманы? Или какую-то трубу прорвало, и кто-то срочно пошел чинить аварию? А теперь представьте, на них набрасывается начитавшаяся подобных книг тетя, размахивая иконой и крестом метр на метр, с криками: “изыди, сатана!”  Для чего пишется такая ересь? Либо чтобы сделать себе дешевую популярность на этой теме, либо с умыслом превратить население в стадо параноиков, которые только и будут выискивать по подвалам колдунов,  отвлекаясь от реальных причин своих проблем. Например, не будут задумываться о том, как “скорешались царь со жрецом”,  и  как пудрят всем мозги, чтобы заставить всех на себя пахать за гроши. А также такое пишут и просто от невежества – те, кто сами не знают правил работы с денежным потоком, и что материальные потери связаны с падением энергетического уровня. Вот им и не приходит в голову никаких причин, кроме порчи. 
  Да, черная магия имеет место в больших масштабах. Но не так, как сообщается к подобной литературе – что якобы какой-то колдун целенаправленно проводит обряд. Нет, реальную опасность представляет неосознанная черная магия и неосознанный денежный вампиризм. Когда родители (школа, государство, религия) воспитывают ребенка в духе негативного отношения к деньгам – это черная магия, они закладывают ребенку программу на неудачи и бедность. Когда воспитывают в духе, что деньги - это все, это также черная магия, они закладывают ребенку программу на проблемы и с деньгами, и в других сферах жизни из-за денег. Когда Ваш родственник или знакомый берет деньги в долг и не отдает – это денежный вампиризм. Когда великовозрастный  сынок или престарелые родители требуют удовлетворить их непомерные прихоти, внушая, что родитель или ребенок им обязан – это денежный вампиризм. Если кто-то только пользуется чужой помощью, не желая палец о палец ударить, чтобы самому заработать достаточно денег – это денежный вампиризм.    

  Отсюда, прежде чем подозревать наличие целенаправленной порчи у себя или другого человека, проверьте сначала наличие неосознанного денежного вампиризма (проверьте, соблюдаете ли Вы правила работы с денежным потоком) и причин материальных потерь, связанных с падением энергетического уровня. Только если Вы уверены, что из этих списков Вы все правила соблюдаете, но почему-то резко пошли денежные потери и упали доходы, можно говорить о целенаправленно наведенной порче или сглазе. И то, всякая внешняя порча имеет внутреннюю причину – у человека должна быть “ахиллесова пята” – какая-то установка, зависимость, страх, благодаря которому негативный заряд смог проникнуть в его ауру.  То есть по существу человек сам  на себя наводит порчу изнутри, а уж внешняя порча является лишь следствием. Воистину, нет большего врага для человека, чем он сам, и самое большое зло человек причиняет себе сам!   

  Давайте теперь подробнее поговорим о сглазе и порче, и о тех внутренних установках, которые становятся ахиллесовой пятой человека, эту самую порчу и сглаз к нему привлекая. 
  Сглаз – это нарушение энергетики человека в результате зависти. Сглаз относится к неосознанному воздействию, т.к. производивший его человек может вовсе и не иметь целенаправленных намерений навредить жертве, просто его энергия зависти столь сильна, что это само собой происходит. Все знают, что сглаз происходит в том случае, если человека похвалили, в душе сильно завидуя. После этого человек может заболеть, либо у него дела станут идти хуже, он потеряет то, за что его хвалили.  Рассмотрим подробнее механизм срабатывания сглаза, что происходит на тонком плане.

Механизм сглаза.
 Чтобы понять механизм срабатывания сглаза, рассмотрим, в каком энергетическом состоянии прибывает тот, кто может сглазить, и тот, кого могут сглазить, то есть потенциальный вампир и жертва. 

  Говорят “белая зависть”. Или: “черная зависть”. Первая считается безопасной и вполне допустимой, а вторая приводит к сглазу. Чем они отличаются? Белая зависть – человек видит что-то у другого человека, восхищается этим, но желания добиваться этого самому у него нет, или возможности нет. Но у него нет и желания отнять это у другого человека. То есть он не выстраивает ни энергетического обмена с тонкими планами, внешней средой по этому поводу, ни с конкретными людьми. Мы уже говорили о том, что желание является магнитом для притяжения энергии. Нет желания – энергия и не идет. Другое дело – черная зависть. Тут человек видит что-то у другого человека, восхищается этим, желания добиваться этого самому у него нет… Но! Зато у него есть огромное желание получить это и подсознательная мысль о том, что он достоин этого больше, чем тот счастливчик, которому просто неожиданно повезло. А если он чувствует, что у него в любом случае нет возможности это получить – то у него все равно возникает подсознательная мысль, что пусть тогда и у счастливчика этого не будет, т.к. тот получил это незаслуженно, случайно. Таким образом, включается сильное желание, правда, с отрицательным зарядом. Тут выстраивается взаимодействие не человек  - тонкие планы, человек – внешняя среда, а человек – человек. Завистник силой  своего желания приготовился перетянуть  энергию другого человека на себя.  

  А что же потенциальная жертва?  Всегда ли зависть приведет к сглазу? Нет, далеко не всегда. Завистники могут оказаться бессильны. Чтобы сглаз произошел, должны еще сработать ответные условия со стороны жертвы. Взять можно лишь то, что само “плохо лежит” и не охраняется. Человек не охраняет свой успех в двух случаях: либо когда сам подсознательно считает, что его недостоин, либо когда переключает внимание на другое. Человек может не видеть реальной связи полученного успеха с приложением своих усилий, ему будет казаться, что, действительно, это лишь случайность, начнут посещать мысли, что он не заслужил это. И вот появляется вампир, который как бы говорит: “так отдай мне, я достоин!” И человек сам отдает. У вампира работает желание обладания, а у жертвы – сомнения. Так кому в этом случае энергия отдаст предпочтение: тому, кто готов принять ее, “открыл все двери”, или тому, кто сомневается и не пускает энергию, говорит, что надо сначала разобраться?   

Да, не всегда Вы можете отследить, какими своими усилиями, и за какие заслуги Вы что–то получили. Но будьте уверены: если Вы это получили, значит, заслужили. Надо доверять Высшим Силам – просто так никому ничего не дают. Вера в законы Космического Равновесия и готовность принять то, что дается – вот Ваша защита от сглаза. 
  Вторая причина – переключение внимания. Вспомним басню о вороне и лисе: “ворона каркнула во все воронье горло, сыр выпал, и с ним была плутовка такова”.  А на что попалась ворона? На лесть, на свою гордыню. Вот так и люди попадаются на свою гордыню. Когда их начинают сильно расхваливать, их внимание переключается  с предмета,  за который их хвалят, на переживание, какие они великие и т.п. Человек пребывает в радостной эйфории от того факта, что хвалят ЕГО, не замечая, что хвалят не его, а то, чем он сейчас обладает. И оставляет энергию собственно сферы успеха, соответствующей чакры без присмотра. Чем и воспользуется вампир, перетянув эту энергию на себя. Как выглядит, если человек впадает в эйфорию от комплиментов: как будто бы успех в данной сфере был для него не целью, а средством, чтобы завладеть всеобщим вниманием и восхищением. Например, женщину подруги расхваливают за то, какай у нее хороший муж. Она вся сияет от гордости, причем точно так же она сияла бы, если бы ее похвалили за красоту или что-либо еще. Т.е. главное – хвалят ЕЕ. А ведь на самом деле, это она думает, что хвалят ее – подруги хвалят ее мужа, ее платье, внешность, а на нее как личность им глубоко наплевать.  Получается, сказали бы человеку, что он сможет удовлетворить гордыню другим способом, он бы согласился, успех именно в данной сфере для него непринципиален. А вот вампир хочет именно иметь данный успех. Потому энергия выбирает того, что кого именно она является целью – вампира. Обычно вампир, желающий отнять энергию по нижним чакрам, переводит внимание жертвы на верхние, и наоборот. Отсюда рекомендация: не поддаваться на лесть и не переходить с истинного предмета восхищения на свою персону. Например, кто-то говорит: “О! Тебе удается так выгодно продавать этот товар!” Не надо при этом думать: “О да,  Я - великий, раз мне удается продавать так выгодно этот товар, а все эти козлы-конкуренты  рядом не стояли!”  Правильный подход  - это констатировать факт, что да, это очень хорошо так выгодно продавать этот товар. Т.е. просто выразить согласие с вампиром, приведя его в замешательство, т.к. он ожидал увидеть раздувшееся эго, а этого не произошло. А свое личное величие с этим никак не связывать и не сравнивать себя ни с кем, что этим Вы стали кого-то лучше, выше. Тут же можно перейти и к контратаке, не дающей возможности вампиру поймать Вас на сомнение, что Вы достойны. Осознать внутри себя, какие объективные обстоятельства, Ваши собственные усилия привели к этой удаче. Что Вы всегда сможете это повторить. Сказать вампиру: “Но это и стоило мне немалых усилий, такое легко не дается. Нужно учесть законы рынка, я прочитал перед этим несколько книг по искусству продаж, мы делали двадцать неудачных  проб рекламы, прежде чем нашли нужный вариант… “  Это также не понравится вампиру, т.к. ударит по его убеждению, что Вы незаслуженно имеете этот успех. А ведь именно это убеждение наряду с сильным желанием обладания  Вашим успехом является оружием вампира-завистника. Если же вампир будет продолжать напирать на то, что это якобы Вам просто повезло, то можно сделать еще такой ход.  Сказать: “да, возможно, есть какие-то силы, которые помогли мне, я верю в Высшие Силы и принимаю то, что они дают мне. Если они решили наградить меня успехом – я принимаю это. Если же они решат послать неудачу – что ж, я тоже с этим смирюсь, потому что думаю, Высшим Силам виднее, как правильно ”. При этом Вы и сами должны настроиться на доверие Высшим Силам. Таким образом, Вы переключаете свое внимание с вампира на Высшие Силы, и контакт человек-человек исчезает. Если после этого вампир будет возмущаться уже решением Высших Сил, считая, что бог несправедлив, это будут уже его проблемы. И он этим выдаст себя, т.к. еще минуту назад поздравлял Вас с успехом, а сейчас заявляет, что Вы успеха недостойны. Он, конечно, может, как самое крайнее средство, навязать Вам теософский спор, мол, а ты сам-то как считаешь, справедливо ли такое решение бога. Но Вы можете сказать, мол, не знаю, но с богом спорить не буду. Тем более, Вы и сами понимаете, что такое решение справедливо, т.к. завистник просто сам не хочет прилагать усилий к достижению того, чему завидует. Но об этом ему тоже говорить не надо – зря потратите время и силы, не поймет и просто обидится. 
Применяя все эти приемы, Вы разбиваете все попытки сглаза, т.к. показываете завистнику несостоятельность всех его убеждений. Когда Вы просто соглашаетесь с вампиром   в восхищении чем-то, убирая свое эго, Вы разбиваете его установку, что обладание этим сделает человека более значимым, что Вы смотрите на других свысока. Когда Вы говорите, скольких усилий стоил этот успех, Вы разбиваете установку завистника, что успех достается случайно, незаслуженно. Когда Вы говорите о согласии с волей Высших Сил, Вы разбиваете установку о том, что человек может манипулировать Космическим Правосудием. 
  Еще можно рекомендовать такие приемы пресечения сглаза: заявить вампиру, что он и сам может этого достичь. Например, вампир говорит: “о, какой у тебя роскошный автомобиль, не то, что моя развалюха!”  Можно сказать ему: “так ты тоже можешь себе купить такой, если задашься целью – было бы желание!” Этим Вы переводите вампира на совершенно невыгодную для него территорию, игру на чужом поле. Ведь у него и в мыслях не было задаваться желанием и что-то предпринимать, он хотел притягивать чужое, включая отрицательный полюс по второй чакре, а Вы его на третью переводите, на самостоятельные действия. Почему многие люди не могут употребить такой, казалось бы, простой прием? Потому что их гордыню тешит мысль: “да, у меня есть такой автомобиль, а вот у тебя развалюха, и пусть у тебя она такой и будет, иначе на чьем же фоне я буду выделяться?!”  Вот за эту гордыню им и приходится потом расплачиваться. 

  И, наконец, самое сильное средство от сглаза.  Если Вы вовремя не среагировали, или вампир очень силен и давит на Вас своей личностью, Вы чувствуете, что Вас уже начинают посещать страхи и сомнения по поводу того, чему позавидовали, то… начните  сами завидовать вампиру в чем-то. В чем? Если хорошо подумаете, то найдете. Это лишит его преимущества отрицательного полюса энергии. Известно, что положительная энергии будет тянуться к отрицательной. Пребывая только в положительном полюсе (ощущении, что у Вас все уже есть и лучше всех), Вы неизбежно становитесь уязвимы для отрицательного полюса.  Если же Вы сами найдете, в чем у Вас отрицательный полюс энергии, чего недостает Вам, но это есть у вампира, а Вы хотели бы это иметь, то Вы запустите другой механизм взаимодействия. Особенно, если озвучите свою зависть вампиру, начнете ему льстить. Вампир или поддастся на лесть, и вот уже Вы возьмете ситуацию под контроль, либо вампир начнет нервничать, выдав свои намерения. В любом случае. Ну, теперь Вы сами можете ответить на вопрос, почему же люди не пользуются этим средством от сглаза. “Как же, мне кому-то завидовать?! – думают они – У меня есть все, это мне все должны завидовать!”  Вот так они это “все” и теряют. 
  Конечно, если Вас уже не цепляют за гордыню или сомнения чужие восхваления, то Вам не нужно и никаких специальных приемов против сглаза – Вы можете просто машинально кивать головой, соглашаясь с комплиментами вампира, но реально просто пропускать их мимо ушей.  

  Подводя итоги, можно сказать: люди сами хотят, чтобы им завидовали, потому и подвергаются сглазу. Особенно в этом плане уязвимы те, кто скрывает от самого себя свое желание, чтобы ему завидовали, вытесняя его в подсознание.  Кому не нужна чужая зависть, тот ее и не притянет. 
Механизм порчи, отнятия удачи.
   В отличие от сглаза, который не планируется и является плодом зависти, порча – это спланированное магическое действие. Человек, который наводит порчу, делает это целенаправленно. И если при сглазе решающую роль играет энергия зависти, т.е. энергия желания что-то иметь, но с отрицательным полюсом – отнять у других, и весь процесс происходит бессознательно, то у порчи несколько иная схема. Наводящий порчу с целью отнять удачу отдает себе отчет в своих намерениях, потому бессознательно его энергия уже подействовать не может. Надо ее направить – произвести специальный обряд, действие. Плюс подключить поддержку энергии внешней среды, используя нужное время для действия, т.е. привлекая энергию планет, используя энергию стихий, сущностей тонкого плана (демонов, лярв), религиозных эгрегоров, покойников, магических предметов и т.д. 
  Итак, порча – это нарушение энергетики в результате целенаправленного негативного энергоинформационного  воздействия. 
  В книге “Библия Ведьмы. Тайны любовной магии”  уже говорилось о том, что магическое воздействие на человека – это внедрение с помощью заряда энергии нужной информации в ауру объекта воздействия. Чтобы осуществить воздействие, необходимо установить контакт с объектом на тонком плане. 

  Контакт может быть либо непосредственный, человек-человек, как, например, в случае привязки через секс в любовной магии. Либо используется носитель энергетики объекта (его вещи, фото…), либо носитель энергетики воздействующего подбрасывается объекту (заговоренный подарок и т.п.). Эти самые способы контакта верны для всех типов воздействия, в том числе и для наведения порчи с целью отнять удачу, перенаправить на себя чужой денежный поток. 
  И вот сейчас мы с вами рассмотрим самые распространенные способы отнятия чужой удачи:

   1. Через взятие у потенциальной жертвы того, что символизирует основу ее благополучия.

   2. Через подбрасывание жертве заговоренного предмета, на который сведены чьи-то неудачи, безденежье, предмета, содержащего негативную программу.

  Еще с древних времен в народе существовала примета: нельзя ничего давать из дома три дня после того, как народился приплод скота или пришла какая-то еще прибыль, удача. Потому что, отдавая что-то в эти дни, хозяин рисковал отдать свою удачу. Между тем, вампиры, желающие отнять чужую удачу, именно в эти дни специально норовили наведаться в гости и попросить в хозяев хлеба, щепотку соли, денег в долг. Ну, про деньги в долг мы уже говорили – давая их в любой день, Вы отдаете часть от своего потока, и если эта часть большая, то Вы рискуете вообще без потока остаться. А вот хлеб и соль просят именно по той причине, что они символизируют жизненную основу  – это то, без чего человек не может прожить, основное питание. На соль вообще очень много магических процедур делается, т.к. соль – оккультный символ стихии земли, несет энергетику земли. Когда у предпринимателя идет прибыль, у крестьянина  - приплод скота, то это уже не вопрос выживания – он уже думает не о хлебе, а о хлебе с маслом. Значит, уровень его внимания перемещается выше того уровня, на котором находится базовая опора выживания. Значит, уровень базовой опоры остается в этот момент без присмотра. В самом деле, когда у человека такой праздник, он даже не задумается и не пожалеет для ближнего какого-то кусочка хлеба. Но этот кусочек – камень из фундамента, при изъятии которого разрушается все здание. В прошлой главе мы уже говорили о том, что одна из причин сглаза – оставление энергии без присмотра, т.к. внимание переключено на другой уровень, другую чакру. Этим и пользуется вампир. Почему он не просит хозяина поделиться с ним прибылью, отдать, скажем, одного поросенка из приплода 10 поросят? Потому, что, во-первых, это будет слишком жирно – хозяин ему просто откажет.  Во-вторых, внимание хозяина в этот момент находится на этом же уровне, значит, энергия защищена. А вот когда вампир просит кусочек хлеба, он в этот момент может забрать намного больше – саму основу благополучия человека, т.е. перетягивает его энергетический, денежный поток на себя. В результате в следующий раз приплод скота, прибыль будет уже у вампира, он начнет процветать, а жертва постепенно разорится и потеряет все. 
   Отсюда совет: будьте внимательны всегда, а особенно в дни большой удачи к тому, не просит ли у Вас кто хлеба или соли. Или что-то еще такое, что отдаче не подлежит, т.к. будет съедено, использовано. Лучше отказать в такой просьбе, особенно, если этот человек приходит уже не первый раз. Спрашивается: а почему у него самого основного нет в доме - хлеба, он что – совсем нищий или ему так лень в магазин выйти? А ответ так и звучит: да, у него, действительно, нет самого основного – своего денежного потока. Вот за этим он и приходит. 
  Рассмотрим теперь второй вариант: подбрасывание объекту заговоренной вещи, чтобы отнять его удачу и перевести свои неудачи на него. Это может быть  все та же заговоренная соль, которую сыплют под порог, может быть заговоренная земля с кладбища, подбрасываемая в офис, цветок с кладбища, встроенный незаметно в икебану, повешенную в офисе или дома. А может быть и что-то съедобное, что заговаривается и скармливается жертве. Например, в главе “О волках в овечьей шкуре” я рассказывала о “доброй тетушке”, которая пригласила племянницу в гости, когда та готовилась выйти замуж. Угостив ее заговоренной грушей, тетя перевела ее энергетику на свою дочь – некрасивую старую деву. И вот жених девушки бросил ее и исчез бесследно, а у старой девы в считанные дни объявился богатый жених, и через месяц она уже вышла замуж. Вот так работает перевод энергии через заговоренный предмет.  

  На что обратить внимание, чтобы не стать жертвой подобной порчи? Ведь не отказываться же от любых подарков и угощений, подозревая каждого в колдовстве.

Нет, есть очень четкий признак опасности, на который люди сами не обращают внимание. Это резкий контраст между потенциальной жертвой и потенциальным донором по одному признаку. Т.е. образование разности потенциалов: заряд плюс и заряд минус. В приведенном примере: девушка готовится выйти замуж, а ее приглашают в гости в дом, где живет старая дева. Не девушка, у которой партнеров еще пока нет, т.к. она очень молода. Не девушка, у которой партнеры есть, хоть она и не замужем. Не разведенная и даже не вдова. Т.е. не те женщины, у которых мужчины могут быть, были или есть. У них есть энергия привлечения мужчин, т.е. она тоже со знаком плюс, хоть ее может и меньше, она как-то искажена или пока не используется. Потому они не представляют такой опасности, как та, у которой этой энергии вообще нет, т.е. имеется отрицательный полюс, готовый поглотить положительный заряд. Может быть, у Вашей подруги и нет мужа, но она и не хочет быть замужем, или пока не готова. В этом случае будет чувствоваться, что ее внимание направлено на другой уровень, она не опасна. А вампира выдает именно то, что его внимание направлено напрямую на то, что у Вас есть, он хочет это иметь, но сам не может. Аналогично с деньгами: если Вы удачливы в плане денег, а Вас вдруг приглашает в гости родственник, у которого нет денег, но по нему видно, что он “себе на уме” и ложные установки о вреде денег ему “по барабану”, то стоит задуматься – зачем? Кстати, именно это обстоятельство также часто выдает вампира: он вдруг начинает проявлять к Вам интерес, когда у Вас дела пошли хорошо, желает встретиться без конкретного повода. Оно и понятно: раньше было взять нечего, потому интерес он и не проявлял. А предмета встречи конкретного, как правило, не называется, и из приглашения вампира не следует, что он настроен на  длительные отношения, т.к. ему нужна всего одна или несколько встреч, чтобы сделать свое “черное дело”. Также вампира, отнимающего чужой денежный поток выдает то,  что когда деньги у него все же появляются, то кто-то из окружения в этот момент разоряется, теряет деньги.
  Подводя итоги, скажем несколько слов об “ахиллесовой пяте” – внутренних причинах самого человека, по которым он может стать жертвой порчи и отнятия удачи. Это все то же оставление энергии без внимания – человек витает в облаках, умиляясь самим собой, вот какой он добрый, что в дни своей удачи находит время пожалеть менее удачливого ближнего. Исходит снисходительной жалостью  к вампиру и тихой гордостью собой. А вампиру чихать на чье-то самолюбование и жалость к нему  – он сам возьмет то, что ему надо. Часто чувствуется и то, что человек не пытается удерживать свое благосостояние, прибывая в иллюзиях, что он “белый и пушистый”, значит, и вокруг все такие, бояться нечего. Тут ему мешает установка видения мира (в первую очередь – себя!) через розовые очки. Он сам подсознательно отрицает в себе любые желания зависти, зла, потому не может признать, что они могут проявляться у других людей в его окружении. 
  Отсюда: будьте внимательнее и не оставляйте без присмотра свой материальный успех,  впадая в умиление или гордость собой. Тогда никакие колдуны, желающие отнять Ваш денежный поток, не смогут к нему присоединиться – этот уровень будет надежно защищен.     
Виновата ли во всем карма?

Причины неудач и низких заработков.

  Мы уже говорили о том, что нищеброд, имеющий низкие заработки, сам виноват в своем положении, потому не стоит попадаться на жалость к нему и облагодетельствовать – лучше объяснить ему причины его положения. Конечно, не факт, что он с Вами согласится. Но, по крайней мере, Вы сделаете все от себя зависящее, чтобы ему помочь правильным способом.     
  В этой главе мы обозначим простыми словами основные причины карьерных неудач и бедности, чтобы можно было назвать эти причины  человеку, и ему было понятно, о чем речь. Мы уже говорили, что несоблюдение заповедей богатства и правил работы с денежным потоком ведет к бедности.  Переформулируем еще раз эти причины, но несколько иными словами, чтобы можно было их называть человеку как понятные причины его неудач, не загружая его сложными вещами, требующими глубокого осмысления. Нет, можно то же самое сказать и по-простому.  
  В этой же главе мы коснемся и вопроса кармы: определяет ли все только она, или же у человека есть свободный выбор, и если да, то в чем он заключается.  
  Итак, одни люди делают успешную карьеру, поднимаются по социальной лестнице и зарабатывают все больше денег, мы считаем их удачливыми. Другие же всю жизнь проработают на рядовой должности за грошовую зарплату, или постоянно меняют места работы, нигде долго не задерживаясь, влачат полунищенское существование, в общем, считаются неудачниками. В чем же разница между этими группами людей, в чем причины неудач? Существует ли кармическая причина того, что человеку в этой жизни не дано добиться успеха? 

     Да, кармическая причина существует. Если человек в прошлой жизни нарушал космическое равновесие, злоупотреблял властью, богатством, силой, то в этой жизни ему труднее получить все это. 

   Но не стоит списывать все на карму! Да, кармическая проблема приносится еще из прошлых жизней, и в результате ее наличия внешняя среда будет менее благосклонна к человеку и ему придется преодолевать больше препятствий на пути к удаче. Но наличие кармической проблемы прежде всего значит, что у человека с детства формируются определенные шаблоны поведения, принесенные еще из прошлых воплощений, подсознательные установки, которые не дают ему вести себя правильно. То есть внутреннее состояние человека и формирует те внешние препятствия, которые мешают ему добиться успеха, сделать карьеру, заработать много денег. Человек продолжает вести себя стандартным образом, как в прошлых жизнях, и этим притягивает повторяющиеся кармические ситуации. Эти ситуации – испытание и одновременно шанс для него. Что требуется от человека в этих случаях? Он должен осознать, в чем его ошибка, в чем неправильно его поведение, он должен изменить себя, свои представления о мире и начать действовать по-другому. Тогда кармический узел будет развязан и путь в удаче открыт. И такие ситуации больше не повторятся в его жизни. Если же осознания и изменения не происходит, то жизнь человека так и будет идти по накатанной колее, снова и снова будут всплывать одни и те же проблемы. То есть неудачник так и останется неудачником, бедный останется бедным, и они будут виноваты в этом сами.  

      Большинство людей низкого социального статуса и уровня доходов винят в этом кого угодно: судьбу, бога, черта, правительство, законы, новых русских, евреев, американцев и китайцев, родителей, жену, тещу, злого начальника, и даже соседа, но только не себя. 

     На самом же деле, если человек не может обеспечить себе нормальный уровень  достатка, на это есть объективные причины, и причины эти заключены в нем самом. 

1. Человек просто не хочет делать карьеру и быть богатым!

Все люди, которые добились чего- то в жизни, проявляли осознанное желание к этому. Как правило, еще с детства они знали, кем хотят быть, в какой сфере реализовывать себя, и чего они хотят от жизни добиться. Мы уже говорили, что четкая  постановка цели формирует канал намерения, тогда желание осуществляется быстро. Это первый принцип магии: научиться желать. Если человек не хочет, или хочет недостаточно сильно, то он ничего и не получает.  

 Если, например, мужчину устраивает спартанский образ жизни, ковры, хрусталь и бриллианты нужны жене,  а не ему, то жене его «пилить» бесполезно – не пойдет он крутиться в бизнесе 24 часа в сутки. Конечно, привязанность к жене и страх потерять ее может заставить его пошевелиться. Или, если ему в принципе  близка идея служения для пользы другого человека. А вот если ему все равно, с кем жить, или он не жаждет принести радость другим, тогда этот номер не пройдет. Что делать в таких случаях? Да ничего. Если не хочет человек больше денег, то и не надо его заставлять. Проблемы просто нет. Если это Ваш муж, а денег хотите Вы – тогда зарабатывайте их сами. Или предложите ему что-то, что его заинтересует, в обмен на его большую активность в заработке денег. Но только не внушайте ему, что он сам должен хотеть больше денег.  
    Реально большую проблему представляет ситуация, когда  желания у человека есть, но они подавляются. Когда человек сознательно и не считает, что деньги – это плохо, но подсознательно на него действуют родительские установки еще с тех времен, когда родители-идиоты внушали ему в детстве, что деньги – зло, все богатые – воры, только бедный может быть честным и т.п. Сами горбатились на государство за копейки, и ребенку уготовили ту же участь. В этом случае требуется  серьезная психологическая работа с человеком,  ведь он может сознательно не разделять родительских убеждений, стремиться к хорошей жизни, но записанные на подсознании  установки будут создавать препятствия, и он потерпит неудачу. К тому же, не учил никто его, что делать, как себя вести, чтобы стать богатым. 

2. Лень.

   Элементарная лень и нежелание работать являются на самом деле одной из главных причин нахождения человека на низших ступенях социальной лестницы. Особенно у нас, в России. 

   Большинство из тех, кто жалуется на невозможные условия в стране, которые якобы не дают человеку заработать, просто лентяи, которые ждут, что им все принесут на блюдечке с голубой каемочкой. Здесь также нарушается еще один магический принцип: принцип действия. То есть желать- то человек уже научился, а вот что- то делать, действовать, проявлять активность он не хочет.

  Люди, которые не боятся работать, жили и живут обеспеченно во все времена и в любой стране. А лентяю хочется денег, но лень шевелиться, чтобы дело собственное открывать, это же какую активность проявить надо! А, работая на “дядю”, жалуется, что не ценят его. А за что ж ценить, если он только и думает, как от работы увильнуть, реальной пользы ”дяде” не приносит? “Дядя” ведь не дурак, коль свое дело открыл, он инертность такого работника сразу видит. Лентяй мечтает о виллах и “Мерседесах”, но не хочет и пальцем пошевелить. Жаждет легких денег или жизни за чужой счет. Такие люди, как правило, любят фантазировать о выигрыше в лотерею или внезапном обнаружении скончавшейся американской тетушки. В прошлой жизни этим людям богатства доставались легко, как правило, по наследству, им не приходилось работать, чтобы обеспечивать себя. И они бесцельно растрачивали полученные деньги. И в этой жизни они пытаются поступить таким же образом, вот только богатства им денежный эгрегор не дал и не даст, потому что их кармическая задача – научиться зарабатывать деньги самому, а не надеяться на других.  

3. Причина третья (и самая, на мой взгляд, безнадежная) – отсутствие мозгов.

  Не в прямом смысле, конечно – у каждого человека в черепе есть некая субстанция с извилинами.  А у кого-то, как говорят, с одной извилиной, и та прямая. Вот как раз о них  и идет речь. Может быть более легкая форма проблемы -  отсутствие сообразительности. И тяжелая форма -   обыкновенный идиотизм. Так же, как и лень, эта причина является главной причиной отсутствия успеха в жизни. 

  Опять же, причина, очень характерная для России. Потому что только в русских сказках Иван- дурак становится царем, дуракам счастье, и Емеля щуку ловит, которая все его желания исполняет. В общем, явно проигрывается тема, как дурак, поймав конька- горбунка (щуку, золотую рыбку, жар- птицу – возможны варианты),   становится царем, получает власть и богатство. Только вот в сказках тайный смысл есть – там дурак, это не тот дурак, который идиот, а тот, чья степень сообразительности как раз намного превышает степень сообразительности окружающих его людей, потому они и считают его дураком, что просто не в силах понять его гениальность. Но народ непосвященный начинает сказки понимать напрямую: счастье достается безмозглым идиотам. Но это не так! Как сказала однажды одна женщина- эзотерик: «Денег нет у двух категорий людей – у дураков и у лентяев. Чем больше дури в голове, тем больше дырок в кармане».    

  Что мы понимаем  под отсутствием ума? Это и низкий интеллектуальный уровень, и отсутствие сообразительности, отсутствие собственных идей, и загрязнение ума разными бредовыми идеями, религиозной, мистической, политической, философской мишурой. Пример: приходит мужчина с жалобой на отсутствие денег и заявляет сразу, что он – великий колдун, о чем ему сообщила некая ясновидящая, и он теперь выполняет миссию борьбы со злом, что должен обойти десять магов, получить от каждого силу, а потом состоится решающая битва с силами тьмы. Какие деньги могут быть у человека с такими «дырками в голове»? Можете представить его серьезным бизнесменом или хотя бы ответственным наемным работником? Да, и он себя тоже не представляет. В его представлении он – уже великий маг, потому деньги должны ему сыпаться сами с неба. Но почему-то не сыплются. Вот это он и пришел узнать: почему не сыплются? Какие-то там, наверное, на небе неполадки. 
  Даже отсутствие нужного образования не так страшно. Если есть сообразительность, человек очень быстро начнет ориентироваться в деле, а восполнить пробелы в образовании никогда не поздно. Очень много крупных бизнесменов вообще имеют несколько классов образования. Но у них есть чутье на деньги и житейский опыт. Для удачи в бизнесе нужна не столько теоретическая образованность, сколько умение ориентироваться в реальной жизни. Можно быть профессором философии и ничего не понимать в вопросах торговли.

   Итак, под умом мы понимаем сообразительность и наличие своих идей. Если такового ума нет, на обеспеченную жизнь рассчитывать не придется. Только человек «с мозгами» способен ориентироваться в мире бизнеса, открыть свое дело или иметь перспективу роста в уже существующем деле, т.к. полезен. Ценят инициативных, кто подает идеи, а тупые исполнители- чернорабочие никогда много не получают. Потому, что много их.  Всегда  замену можно найти. А вот хорошему, уникальному специалисту – уже сложнее. Думаете, киллер – тупой исполнитель, а получает много? Тут еще какое соображение требуется! И точный расчет, и творческий подход. А то “хлопнет” не того, самого потом “хлопнут”, на этом карьера бесславно и закончится. 
Вот и четвертая причина: 

4. Нежелание рисковать.
Стремление иметь пусть гроши, но гарантированные. Это отчасти отголоски совкового воспитания, когда независимо от качества работы получали за отработанные часы свои копейки, и от личности человека это зависит. Но серьезного бизнеса без риска и первоначальных вложений капитала не бывает! 

5. Человек занимается не своим делом.
   Тоже часто встречающаяся причина. Например, отец-военный заставил сына продолжать семейную традицию, а у того нет к этому ни данных, ни желания. Естественно, на карьерный рост и высокий заработок рассчитывать не приходится. То же самое в любой сфере. Но тут можно еще все исправить, если человека переориентировать на более подходящую ему деятельность. 

  Для человека очень важно заниматься тем делом, которое является его призванием, к которому у него есть способности и желание. Как правило, еще в детстве возникают определенные предпочтения. И сама жизнь будет направлять человека по верному пути, главное только не сопротивляться, не упускать шанс, слушать свою интуицию и следовать своим желаниям, а не навязанным извне. 

6. Отсутствие нужных связей и неумение завязывать их. 

  Часто человек с высшим образованием не может найти себе работу, а бывший “зек” c  тремя классами прекрасно устраивается в бизнес – ему “кореша” помогли. Не имей сто рублей, а имей сто друзей! Хорошие, денежные места в рекламе не нуждаются, туда своих людей предпочитают набирать. Серьезный бизнес немыслим без умения устанавливать нужные связи, находить нужных партнеров. 

И, наконец, седьмая причина – психологическая.

7. Человек не уверен в себе, в своих способностях. 

  Результат – его, грамотного специалиста, ценят меньше, чем самоуверенного наглого выскочку. Но здесь можно все исправить, если  изменить самооценку человека. Он должен осознать, что не нужно предъявлять к себе завышенные требования, лучше пусть учится предъявлять свои требования работодателю. Запомните: работодатель не упустит случая воспользоваться неуверенностью работника, чтобы платить ему меньше, чем следует! 

Нищие и лже-нищие.

   Итак, теперь Вы знаете объективные причины бедности и уже можете объяснить все про нищих сами. 

  Когда человек докатился до края бедности, стал бомжем и побирушкой, это значит, он на протяжении нескольких жизней упорно не желал меняться, все более усугублял свою карму. У него загрязнены энергетические каналы, и очиститься он может только путем страданий и лишений, прожив жизнь в грязи, тяжелых условиях и надеясь лишь на крохи хлеба, которые ему подадут. Если взять такого человека, умыть, накормить и поместить в шикарные условия, очень скоро он эти условия превратит в помойку, он и во дворце будет вести себя как бомж. Потому что все зависит от человека. Он мог бы, приложив усилия, даже нищенскую каморку содержать в чистоте, создать там уют, пойти искать себе любую, даже самую тяжелую работу, чтобы только самому зарабатывать на хлеб. Но большинство нищих – это опустившиеся люди, которые сами не хотят прикладывать усилий по изменению своей жизни, не хотят работать, не хотят содержать свое жилище в чистоте. Так они усугубляют свою карму. Правда в том, что если уж человек за маленькой комнатенкой ухаживать не может, то за большей квартирой и подавно, поэтому Внешняя Вселенная и не позволяет ему улучшить жилищные условия. Если его уровня энергии не хватает  даже на скромное жилище и на самую простую работу, то большее ему не светит. 

   Деньги – это энергия, чем выше энергетический уровень человека, тем больше денег и материальных благ он может к себе притянуть и удержать. Нищие, бомжи – люди с низким энергетическим уровнем. Они могли бы повышать его путем самодисциплины, труда, оптимистического отношения к жизни, стремления изменить свою жизнь и совершения конкретных шагов для этого. А для начала – принять те условия, которые у них есть, поблагодарить Вселенную, Бога, Высшие Силы за эти условия, но не смиряться с ними и не ждать, пока кто – то или что – то поможет изменить их, а начать самому улучшать эти условия. Но они только жалуются на жизнь, погружаются в иллюзии путем пьянства, считают, что им кто – то должен,  и палец о палец не ударят. Им  дается возможность для отработки кармы, но они ею не пользуются. А бывает, что и другие не дают им ею пользоваться. Подавая нищим, Вы делаете для них не благо, а зло, лишая их возможности меняться. Если бы им перестали подавать, у них был бы стимул искать работу.

      Нищие как люди низкого энергетического уровня  используют все тот же психологический прием вампиров: бьют на жалость. И многие попадаются, подают им, не зная того, что 99% нищих на улицах – это никакие не нищие. Это хорошо поставленный бизнес на людской жалости. А потом этот «нищий» или «калека» вечером спокойно встанет и поедет в свой шикарный загородный дом. Ну, даже если и не он сам, то его «крыша», начальство, которая всем этим делом заведует и таких вот «нищих» по разным точкам рассаживает, а потом спокойно «навар» с них собирает. 

  Из той же оперы, когда ходят в транспорте и просят помощи, пожертвований различных. Но главное, посмотрите, кто обычно подает нищим – люди, которые сами у черты бедности. А эти нищие в сто раз богаче тех, кто подает им, и в день зарабатывают столько, сколько подающие им не заработают и за месяц. Поэтому обеспеченные люди таким подавать не будут, потому что прекрасно знают всю суть происходящего. А подают нищим люди сами небогатые, которые потому и небогатые, что живут в иллюзорном мире и не понимают, что творится вокруг, не знают законов, существующих в окружающем мире, попадаются на жалость и всяческие другие психологические ловушки аферистов и мошенников. 

  Обливаясь слезами жалости, добрая тетенька подает деньги сидящей в грязи завернутой в тряпки женщине южной национальности с таким же грязным младенцем. И не задумается, во- первых, а зачем она, собственно, сюда ехала со своей родины, если знала, что здесь ей жить будет не на что, да еще и бедного ребенка с собой тащила? Во- вторых, а почему это она сидит месяцами на одном месте, и на работу даже не пытается устроиться? В- третьих, почему это заботливая мать своего ребенка и в холодную погоду раздетым держит и грязным? И, наконец, действительно, а почему это она все время грязная и в каких – то тряпках? А ответы на эти вопросы очень просты: она вовсе не бомж, а приехала сюда с мужем и родственниками. Пока мужчины на базаре торгуют, женщины попрошайничают. А работать она и не пытается устроиться, зачем ей это, если больше выпросить можно. В тряпки и грязь она наряжается, чтобы более жалкий вид был. И детей для такого бизнеса нещадно используют, голыми на морозе держат, специально калеками делают, чтобы вызывать Вашу  жалость. Конечно, не своих детей, а краденых или купленных, от которых собственные матери отказываются и за гроши продают. Да и своих детей им не жалко – умрет, еще целая орава останется.  

Выигрыши в лотерею, клады, наследства 

и другие подарки Фортуны.

      Выигрыши в лотереи, в азартные игры, получение наследства и нахождение кладов называют подарком фортуны, удачей, некой милостью богов, дарованной человеку. Считается, что человеку повезло: он получил некую сумму денег  просто так. И многие стремятся стать таким счастливчиком, чтобы, не работая, получить большие деньги. Одни участвуют в различных играх, другие ходят в казино, третьи ищут клады, а четвертые настойчиво выискивают богатых американских дядюшек. Все они надеются на удачу, счастливую звезду, как правило, имеют какой – то свой талисман для везения, ходят по колдунам с просьбой предсказать выигрышные комбинации или этот самый выигрыш им наколдовать. Все они хотят знать секрет капризной Фортуны. 

      А на самом деле, все то, что люди считают счастливой случайностью, есть совершенно четкая закономерность. Что такое Колесо Фортуны? Это колесо Кармы. Человек никогда ничего не получает просто так. Он получает за свои вложения и заслуги прошлых жизней. Поэтому, кому суждено выиграть, то выиграет, даже не прикладывая к этому особых усилий. Денежный эгрегор сам найдет средство, как вернуть человеку деньги, недополученные им в прошлых жизнях, вознаградить за какие – то заслуги. Часто совершенно случайно человек что – то выигрывает. А кто специально пытается подстраивать и высчитывать выигрыши, играет в азартные игры не ради игры, азарта, а из желания, не приложив никаких усилий, получить деньги, тому навряд ли улыбнется Фортуна. Вспомните печальный конец “Пиковой Дамы”. Не имея истинной страсти к игре, такой человек  не вносит энергетический вклад в эгрегор игры, азарта, но желает им попользоваться, т.е. обмануть эгрегор. Но эгрегор, тем более игры, обмануть не так-то просто: он сам обманет такого халявщика, оставив его ни с чем.   
 Итак, как же определить, удачливый человек или нет? А очень просто, даже по его характеру. 

      Неудачник 1  - это инертный флегматичный тип “тютя – мутя”, пребывающий в мечтах о легких больших деньгах, но совершенно оторванный от реальности и ничего не делающий. 

    Неудачник 2 – мрачный, озлобленный, вечно всем недовольный, завистливый пессимист, считающий, что ему все должны, агрессивно пытающийся что – то отвоевать у судьбы, вместо того, чтобы работать, тратящий энергию на попытки нарушить Космическое Равновесие и получить то, что не заслуживает. 

   Неудачник 3 – скрытный, тихий, уповающий только на сверхъестественные силы. Он втайне варит зелье из комаров, ходит голый по кладбищу, ест дохлых мышей, и проделывает с собой любые безумные манипуляции из книг по магии, имея 100% уверенность, что деньги получают только таким путем, а не за работу. 

   Первый пребывает в бесплотных мечтах, другой с пеной у рта что – то всем доказывает, а третий варится в своем идиотизме. Удача обходит стороной таких людей. Если в этой жизни они ведут себя таким образом, у них нет позитивных кармических наработок, нет понимания. 

   В противоположность этим трем неудачникам поставим три типа удачливых людей.   

   Удачливый человек 1 – радостный, оптимистичный, всегда довольный жизнью, какие бы сюрпризы она ему не подкидывала. Ведь если человек не готов к неприятным неожиданностям, он не готов и к неожиданной удаче. Он принимает жизнь такой, как она есть, без разочарований и обиды на судьбу. Но всегда надеется на лучшее, и сам стремится к этому лучшему. 

  Удачливый человек 2 – это игрок, для которого смысл игры в  самой игре, а не в выигрыше. Его вдохновляет сам процесс игры, а не только получение результата. Ведь если бы игроку просто так принесли и дали деньги, ему было бы неинтересно. И жизнь для него  - творческий процесс, игра, а не расписанное по пунктам унылое существование. 

  Удачливый человек 3 – активный, энергичный, решительный, уверенный в себе. Он четко знает, чего хочет, надеется на себя, а не на манну небесную, не боится упорного труда для достижения поставленных целей. Но он не идет напролом – он умеет совершать нужные действия в нужный момент.           

     Отсюда совет: не надейтесь на выигрыши, клады, наследства и т.п. Надейтесь на себя и будьте уверены, что своим умом, талантом, трудом Вы всегда сможете заработать деньги. А если Вам что – то причитается за прошлые жизни, то обходите Вы хоть за километр казино, киоски с лотерейными билетами и торчащие из земли древние сундуки, уж поверьте, денежный эгрегор найдет возможность выдать Вам Ваш выигрыш. Конечно, если у Вас есть интерес и азарт, то Вы можете играть в игры, лотереи. Если это не превращается в манию и не разоряет Ваш бюджет, то почему бы и нет?  

Роль некоторых знаков Зодиака в достижении богатства. 

 В самом начале я уже упоминала о связи некоторых знаков Зодиака со второй и третьей чакрой. Давайте подробнее рассмотрим, как соотносятся знаки Зодиака и чакры, и какова будет роль каждого знака в процессе обогащения.  

  Хочу сразу отметить, что отношение знака к чакре не означает привязку людей, рожденных под этим знаком лишь к этой чакре. Это было бы так лишь в том случае, если бы все планеты человека собрались в одном знаке. Есть много других показателей, кроме положения Солнца (знаком Зодиака человека по рождению считается знак, в котором расположено Солнце на момент рождения). Нужно посмотреть все планеты: какие планеты расположены в каком знаке, их качество, чтобы определить, какие задатки от рождения у человека по каждой чакре.  
  Говоря о соответствии знака Зодиака чакре, мы имеем в виду,  какие знаки наиболее близки по своему принципу и свойствам со свойствами данной чакры. И каждому человеку, вне зависимости от того, под каким знаком он родился, нужно развивать и гармонизировать качества всех знаков и всех чакр. Иначе возникнут проблемы, которые мы с вами далее рассмотрим.   

  Итак, вернемся к самым значимым чакрам с точки зрения привлечения денег. Это вторая и третья чакра. 

  Со второй чакрой связаны знаки Тельца и Рака. Причем Телец представляет восходящий поток от первой чакры ко второй, а Рак представляет нисходящий поток от третьей чакры ко второй. 

   Первая чакра отвечает за физическое выживание человека, жизненную энергию. 

   Рассмотрим  движение от первой ко второй чакре, знак Тельца. Это умение, используя собственные жизненные силы, получать за это материальные блага. Способность их заработать собственным трудом, своей энергией. Наемный сотрудник, человек, работающий сам на себя, или жизнь за счет обеспеченного мужа, жены, любовника. А как собственно вторая чакра – это умение накапливать.   

  Движение от третьей чакры ко второй и знак Рака – умение, используя свою волю, получать материальные блага. Т.е. речь идет уже о предпринимателе, на которого работают другие люди. А собственно вторая чакра здесь – умение привлечь деньги и защитить накопленные средства.   

  Мы видим связь этапов Рака и Тельца. Накопив внутренние ресурсы (освоив, например, какую-то профессию), человек находит источник получения денег (где его способности или предлагаемый им товар пользуется спросом). И обратная связь: человек убеждается, что никто не отберет у него деньги, и тогда спокойно начинает эти деньги копить. 

  А что будет в ситуации, если у человека избыток качества знака Рака, но недостаток качеств Тельца? У него есть энергия притяжения денег и защиты своей собственности, но нет способности накопления и заработка своими ресурсами. Он, например, может долго пытаться заставить или упросить что-то сделать другого человека, не желая сделать сам (хотя в некоторых случаях это может оказаться проще). Попадает в зависимость от других людей, которые могут сделать то, что не может (а, скорее всего, из-за лени не хочет) сделать сам.  Ленится повышать свою квалификацию. Ему не придет в голову мысль наращивать деньги. Получил  зарплату,  сохранил до момента задуманной покупки, и хорошо.  Это может быть ситуация, когда бизнесмен не заинтересован в увеличении оборотов своего дела – как работает, так пусть и работает. Другой вариант: так могут поступить в отношении него самого. Начальник не будет поощрять его инициативы увеличить прибыль предприятия (от чего он бы получил повышение личной прибыли) -  ведь для этого понадобятся дополнительные затраты. А еще он сам может поощрять лень других людей, делая все за них, только чтобы держать их от себя в зависимости. 

  Если, наоборот, избыток качеств Тельца, но недостаток качеств Рака, то человек может упорно пытаться скапливать гроши в чулке, заработанные тяжелым трудом, вместо того, чтобы задуматься о притяжении денег другим путем. Например, что ему пора нанять помощников, чем одному делать всю работу, или что ему пора сделать себе громкую рекламу и вывести свой индивидуальный подпольный бизнес на официальный уровень. Не видит более легких путей привлечения денег, когда они сами идут к нему в руки. Нежелание нанимать сотрудников отчасти объясняется страхом, что он не сможет защитить свои средства, если будет привлекать других людей к работе. Что они могут его обворовать. И эти страхи не беспочвенны: он может стать жертвой собственной семьи. Например, копил долго человек деньги, а тут приехал сын и выпросил эти деньги на свои нужды, или просто выкрал. Или бывшая жена, узнав о доходах, потребовала алименты. Нежелание делать рекламу своему бизнесу объясняется небеспочвенным страхом, что им тут же заинтересуется рэкет или налоговая инспекция. 

  С третьей чакрой связаны знаки Овна и Льва. Причем Овен представляет восходящий поток от второй чакры к третьей, а Лев – нисходящий поток от четвертой чакры к третьей.

  Движение от второй чакры к третьей и знак Овна – это умение, задействовав все свои накопленные ресурсы, создать актив, который будет затем приносить прибыль. Предприниматель на стадии создания собственного нового дела.  Вложение средств в дело. Обретение лидерства за счет собственных ресурсов (по заслугам). Как видите, есть связь между этапом Овна и этапом Рака – чтобы пользоваться плодами созданного дела, надо сначала его создать, вложить энергию. 

 А теперь представьте ситуацию, что у человека избыток качеств Рака, но недостаток качеств Овна. Отсюда, этап создания, вложения энергии как бы отсутствует, а сразу идет этап потребления. Вывод: данный человек предпочтет “пристраиваться на готовенькое”, т.е. находить источник, где он обретет некоторую власть и сразу сможет пользоваться плодами этого источника. В негативном варианте – это просто кражи или откровенный вампиризм, иждивенческая позиция. Если это начальник – выжимание последних соков из сотрудников, непомерные требования, не создав им должные условия работы; задержки зарплаты, выплата мизерной зарплаты. Если же человек не хочет видеть в себе такие склонности, отрицает их, и лишь потому не обнаруживает явно, то так могут поступить с ним самим. Т.е. он попадет в лапы начальника, который будет задерживать зарплату и требовать работы в неподготовленных условиях. Или будет кормить кучку паразитов, пристроившихся к нему как к  кормушке, даже если у него мало денег.  

  Другой вариант: избыток качеств Овна, недостаток качеств Рака. Здесь, наоборот, человек рискнет и вложит все средства в дело, но может прогореть, т.к. нет энергии сохранения и привлечения денег. Дело не будет приносить прибыль. Или все время человек каким-то образом будет лишаться денег (то рэкет отобрал, то сам в казино проиграл). А может и сам оказаться в роли такого рэкетира-грабителя или организатора “интересных способов изъятия денег у населения”, за что рано или поздно поплатится свободой или нарвется на более крутого грабителя. 

 Если качества Овна избыточны, но недостаточно качеств Тельца, то человек не сможет скопить в состояние плоды своего дела. Всю приходящую прибыль он будет тут же тратить на те или иные нужды. Также здесь возможны попытки начать заниматься делом, которое ему не по силам, не соотнесение своих возможностей с претензиями. Например, возьмет в долг большую сумму денег, считая, что может отдать, а объективно – не может. И вот уже за ним гоняются разъяренные кредиторы. Вариант: он сам может оказаться в роли такого обманутого кредитора, вложив деньги в чье-то “перспективное” дело, попавшись на ничем не обоснованные ожидания успеха. 

 Если избыточны качества Тельца, но недостаточно качеств Овна, то это будет бесцельное накопление денег и страх сделать решительный шаг по их реализации. Например, у человека есть возможность вложить накопленные деньги в дело или в банк, чтобы росли проценты, но он боится риска, потому упускает выгодные возможности. А то и еще хуже: он просто боится потратить деньги даже на желаемые покупки. И превращается в скупердяя, хранящего деньги в чулке. А если он отрицает и себе такие наклонности, не проявляя потому их явно, то так будут поступать в отношении него самого. Например, он безуспешно будет уговаривать потенциальных спонсоров вложить деньги в его проект или своего богатого дядюшку купить ему нужную вещь. Они скорее унесут деньги с собой в могилу, чем отдадут ему.     

 Четвертая чакра отвечает за познание себя. Нахождение дела по душе, которое и является кармической задачей человека. Ощущение своего внутреннего желания заниматься каким-то делом. 

 Движение от четвертой чакры к третьей и знак Льва – это обретение власти, проявление активности, воли после обретения уверенности в себе, чувствования, что ты здесь на своем месте, выполняешь свою задачу, что именно этого ты хочешь. Человек не может себя заставить работать с истинным энтузиазмом без желания в неинтересном для него деле, которое он не ощущает своим. 

  Здесь мы видим связь этапов Льва и Овна.  Сначала у человека рождается желание заниматься каким-то делом и уверенность в себе, а потом уж он с энтузиазмом вкладывает свои силы в это дело. 

  Теперь представьте, что качества  Овна проявлен у человека избыточно, а Льва -  не достаточно. Желание еще не родилось, а человек уже бросается заниматься каким-то делом. В итоге может обнаружиться, что это ему было вовсе не надо, а его порыв был необдуманный или навеян влиянием извне. Он бросает дело,  потратив силы и время зря (может быть, и годы жизни), или же не может в силу обстоятельств и взятых обязательств бросить эту работу, это дело, и  вынужден безрадостно заниматься нелюбимым делом, угасая от этого буквально на глазах. Это может быть и ситуация, когда внешние силы принуждают человека заниматься тем, чем он не хочет. Например, родители заставляют ребенка осваивать какую-то специальность против его желания. Обратная сторона медали: такой человек сам может заставлять других людей заниматься нелюбимым делом, применяя насилие. 

  Обратная ситуация: качества  Льва проявлены избыточно, а Овна -  не достаточно. Человек уверен в себе, своем желании заниматься этим делом, но сам проявлять волю и обретать власть  не хочет или не может. Или ему это не нужно. Например, это сын богатого папы, которому управление компанией досталось по наследству. Но могут быть и негативные проявления: не умея добиваться власти, даже получив управление по наследству, человек может его потерять. Человек раздувается от мании величия, считает, что все должны и так признать его без его усилий, что он – избранный гений, но никому это доказывать не надо – и так очевидно. Что ему должны платить огромные деньги только за одно то, что он есть в этом мире. И влачит гордую нищету, испытывая комплекс непризнанного гения. Обратный вариант – он может сам отбирать власть и других, пользуясь их уверенностью, что на их священные права никто не посягнет. Устраивает интригу с использованием своих связей с влиятельными людьми, чтобы выжить начальника с его места и занять его кресло. Пользуясь своим положением, устраняет конкурентов, хоть те объективно готовы вложить больше усилий в дело. Держится изо всех сил за свои посты, хотя реальной пользы на них не приносит, но не отдаст другим.  

  Если качества Льва проявлены избыточно, а качеств Рака не достает, это может быть ситуация творческого человека, который не может продать свои даже гениальные шедевры. А если кто-то более коммерчески опытный возьмется их продавать, так этот коммерсант гения и обворует. Или будет ситуация, когда в семье близкие все деньги будут тянуть на себя, а щедрый гений не сможет им отказать. А может, это вообще человек, который так зависит от своей гордыни, что готов работать не за деньги, а лишь за комплименты и признание его значимости. И находятся хитрецы, которые напевают ему дифирамбы и используют его, играя на его желании ощутить свою значимость. Впрочем, он сам может вести себя подобным образом с другими, т.е. ловить их на лесть, чтобы заставить на себя работать, становиться коммерческим агентом какого-нибудь гениального, но не практичного лоха и платить лоху один процент от его, лоха, продажи, а лоху напевать, мол, выручка маленькая и т.п.  

 Если качества Рака в избытке,  а качеств Льва не достает, то человек привлекать деньги может, но у него будет постоянная неуверенность, мысль, что он их не достоин. В итоге либо он сам может отказываться от денег, которые идут в руки, занижать свои запросы к работодателю, клиенту, занижать цены на свой товар. Или другие люди будут внушать ему эти мысли. Подождут, пока он притянет деньги, а потом говорят: спасибо, что притянул нам наши деньги! И забирают эти деньги себе. Возможны и постоянные варианты недовольных покупателей, требующих вернуть деньги. Клиенты, внушающие, что ты, мол, по своей квалификации еще не можешь запрашивать такой гонорар за свою услугу. И т.п. Не исключено, что это результат желания его самого вести себя подобным образом, когда он обращается к кому-то за товаром или услугой. Предъявляет претензии, только чтобы вернуть свои деньги. Или беззастенчиво обирает других людей, приписывая себе их заслуги (а, значит, и заработанные деньги).   

  Если качества Льва в избытке, а качеств Тельца не достаточно, то в негативе возможно беспочвенное приписывание себе каких-то способностей. Такой человек будет считать, что он или его товар стоит больших денег, тогда как реально он этой суммы не стоит. Понятно, какие здесь возможны конфликты. Попытки собирать с других подати только “по праву своего рождения, несения высокой миссии”.  Попытки продать по завышенной цене товар, который этого не стоит. При этом еще может быть применение силы и агрессии, буквально навязывание покупателю товара по завышенной цене. Или, если это сын влиятельного человека, его родители могут заставить принять куда-то на работу своего сынка и платить приличную зарплату, хотя тот с обязанностями не справляется и вообще не хочет или не может этого делать. Если же человек отрицает и скрывает от самого себя такую проблему, то подобным образом поступят в отношении него. Силой навяжут ему взять кого-то на работу или оказать кому-то услугу бесплатно, будут запугивать.   

 Наоборот, если избыточны качества Тельца, но не достаточно качеств Льва, то человек не понимает важности и ценности некоторых своих способностей, что вот они и есть дело его жизни. Соответственно, и не может эти способности адекватно оценить, раздаривает эти таланты бесплатно, а вот за что-то другое, к чему у него таланта нет, безуспешно пытается получить деньги. Начинает заниматься делом, к которому равнодушен, в итоге только все портит. Как хозяин собственного дела он может отказаться платить действительно талантливому специалисту в своей области, считая, что на его место можно за меньшую сумму нанять любого другого “без таких понтов”. Если он скрывает от самого себя эти качества, усиленно отрицает их, то подобным образом могут поступить и в отношении него. Его не примут на работу, считая, что можно найти кого-то с меньшими запросами.  В своем деле он будет иметь неквалифицированных работников, равнодушно относящихся к его делу, что неизбежно скажется на качестве их работы и подмочит репутацию фирмы.      

  Мы рассмотрели важные на начальном этапе пути к богатству чакры  - вторую и третью, связанные с ними знаки Зодиака и возможные нарушения. 

  Более высокие чакры и их роль в обретении богатства мы будем рассматривать в следующей книге – “Библия Ведьмы. Тайны Успеха”. 

Тест для нижних чакр.

Следующие вопросы помогут Вам оценить уровень энергии  Ваших нижних чакр и соответствующих тел. Отвечайте на вопросы вдумчиво, вспоминайте ситуации из Вашей реальной жизни. 

1.  Оцените уровень энергии первой чакры, физического тела. 

1. Каков уровень Вашего здоровья, есть ли заболевания (серьезные хронические болезни, болеете часто, болеете редко, почти не бывает болезней, никогда не болеете)?

2. Часто ли Вы ощущаете усталость, слабость после физических нагрузок ( никогда не ощущаю, после длительного, интенсивного физического труда, после любого физического труда, всегда ощущаю, не могу вообще выполнять физическую работу).

3. Происходили ли с Вами случаи, угрожающие жизни (несчастные случаи, травмы, аварии, ранения и т.п.)?

4. Приходилось ли Вам находиться на грани выживания (голодать, замерзать)?

5. Были ли у Вас попытки суицида?

6. Как часто Вас посещают страхи за свое здоровье и страх умереть?

Наличие серьезных хронических болезней, постоянной физической слабости, попытки суицида, попадание в аварии, ситуации, угрожающие жизни, а также постоянный страх  за свое здоровье и страх смерти сигнализируют об очень низком уровне энергии первой чакры. 

2. Оцените уровень энергии второй чакры, эфирного тела.   

1. Ваши потребности в питании (лишь бы было что поесть, обязательно    вкусная разнообразная пища, изысканная дорогая пища)? Насколько они удовлетворены?

2. Потребности в одежде (лишь бы было что носить, хорошая, качественная одежда, красивая и качественная одежда, одежда по индивидуальному пошиву, дорогая элитная одежда)? Насколько они удовлетворены?

3. Какой отдых Вас привлекает (вообще не имею необходимости в отдыхе, отдых – полежать дома, ничего не делая, отдых – пикник на природе или развлечения в городе, отдых – заграничный курорт, комфортные условия)? Имеете ли возможность осуществить свои желания?

4. Потребности в обстановке (было бы на чем спать и есть, комфортная, уютная обстановка, дизайн интерьера по своему вкусу, дорогая шикарная обстановка)? Насколько Ваши желания по обустройству жилья удовлетворены?  

5. Запросы к жилью и личному транспорту (было бы где жить, машина не нужна; было бы на чем ездить; хорошая машина и просторная квартира; дорогая престижная модель автомобиля и квартира улучшенной планировки в престижном районе; частный коттедж…)? Насколько сейчас имеете возможность осуществить свои желания?

6. Насколько взаимны Ваши сексуальные влечения ( все, кто Вас привлекал сексуально, показывали ответный интерес; многие проявляли ответный интерес; лишь некоторые проявляли ответный интерес; мало кто или совсем никто не проявлял интерес, да и сам(а) мало к кому проявляю сексуальный интерес; я вообще не испытываю ни к кому сексуального влечения)?

7. Присутствует ли у Вас страх одиночества, что Вы можете остаться без партнера в личной жизни (всегда, часто, иногда, никогда)? 

Отсутствие желаний получить удовольствие,  равнодушие к вкусной еде, непритязательность к одежде, бытовым удобствам, отсутствие сексуального влечения и страх остаться без партнера сигнализирует об очень низком уровне энергии второй чакры. 

3. Оцените уровень энергии третьей чакры, астрального тела. 

1. Насколько уверенно Вы ощущаете себя в новой социальной среде (новый коллектив, переезд в незнакомый город…): легко адаптируетесь, требуется некоторое время, очень долго не можете ощутить уверенность. Сколько времени Вам обычно требуется на то, чтобы ощутить себя в новой социальной среде, “как дома”? Как часто в Вашей жизни происходили перемены социальной среды (в детстве – переход в другие школы, переезды в другие города, смены работы и т.п.)?      

2. Как часто в Вашей жизни происходили социальные конфликты, когда на Вас пытались оказать психологическое давление, запугать, заставить подчиниться? С кем обычно происходили такие конфликты: в семье, с соседями, с учителями в школе, с одноклассниками, в рабочем коллективе, с начальниками, с правоохранительными органами, в каких-то официальных инстанциях, просто на улице, в транспорте? Происходят ли такие конфликты сейчас?

3. Как часто в Вашей жизни происходили ситуации, что Вам самому (самой) приходилось прибегать к угрозам, требовать подчинения от других людей, затрачивая на это серьезные усилия? 

4. Насколько хорошо другие люди выполняют ожидаемое Вами от них ( чаще всего выполняют сами, я даже не прошу их об этом. Чаще всего легко выполняют по моей просьбе. Чаще всего мне приходится прикладывать некоторые усилия, чтобы убедить  что-то сделать. Чаще всего мне приходится прибегать к силе и угрозам или долго упрашивать, убеждать. Чаще всего, несмотря на угрозы они все же отказываются. Чаще всего я  даже не пытаюсь повлиять на людей, ощущаю страх и неуверенность)?    

5. Легко ли Вам говорить “нет”, отказывать ( Да, если мне что-то не нужно, сразу говорю нет. Отказывая, ощущаю некоторую неловкость. Отказывая, ощущаю потом чувство вины, долго об этом думаю. Мне очень сложно отказать родственникам, друзьям, знакомым людям. Мне вообще сложно говорить “нет”)? 

6. Часто ли в Вашей жизни возникали ситуации борьбы за “место под солнцем”, препятствия со стороны других людей Вашему успеху (жесткая борьба с конкурентами, конкурсные отборы, кто-то претендовал на Ваше место, неблагосклонность начальства, “наезды” официальных структур, попытки близких помешать Вашей карьере). Чем обычно заканчивались для Вас такие ситуации? Происходят ли они сейчас?  

7. Представьте, что Вы торгуете в своем городе неким товаром. Человек из другого города просит продать ему часть товара для перепродажи. Вы назначаете для него оптовую цену, но он говорит, что у них в городе данный товар в некоторых местах продается дешево, в связи с этим просит снизить оптовую цену. Ваше решение: Соглашусь, пойду навстречу, ведь я все равно получу некоторую прибыль, а в положение человека нужно войти. Соглашусь, только если это мой близкий друг, родственник, ведь такая маленькая прибыль мне невыгодна, но я могу пойти на уступки ради близкого человека. Откажусь снижать цену, если не может продать товар по достаточной цене – это его недоработка, а мне нет смысла продавать товар ему по требуемой им цене ради маленькой прибыли, если, продавая его сам, я получаю хорошую прибыль.

8. Легко ли Вам начать выполнять необходимую работу (мне никогда заставлять себя не приходится, требуются лишь небольшие усилия, требуются усилия, очень трудно себя заставить)?

9. Как часто Вы опаздываете или приходите раньше времени (никогда, редко, часто, всегда)?

Низкая приспособляемость к новым условиям, страх перемен, попадание в постоянные конфликты, неумение сказать “нет”, проблемы с соблюдением временного ритма, невозможность себя заставить выполнить необходимые действия, постоянные уступки кому-то в ущерб себе сигнализируют об очень низком уровне энергии третьей чакры. 
   Если проведенная диагностика выявила наличие проблем с нижними чакрами, следующие  упражнения  помогут в решении этих проблем, усилят энергетику нижних чакр.

                                               Медитации на царства и чакры. 

1. Медитации на царства.   

 Чакры человека являются генераторами энергий, начиная от самой грубой земной энергии физического плана, энергии выживания (первая чакра), до энергий самых тонких (седьмая чакра). Поэтому чакры соотносятся не только с различными уровнями реальности, начиная от физического мира, и заканчивая тонкими планами духа, но и с различными царствами существ, различающихся своим уровнем. 

В природе существует царство минералов, царство растений, царство животных. За ними следует человек. Первая чакра соотносится с царством камней, вторая – с царством растений, третья – с царством животных. Четвертая, которая является уже переходной, соединительной между нижними и верхними чакрами, соотносится с человеком.  Отсюда ясна задача человека на Земле – сочетать гармонично и высшие энергии, и энергии земного мира, воплотить высшие идеи в реальность, материю. Далее, высшим чакрам соответствуют  уже невоплощенные существа тонких планов – ангелы, архангелы, боги.  

Высокий уровень энергии высших чакр открывает перед человеком большие возможности, но именно нижние чакры отвечают за способность человека материализовать желаемое на физическом плане. Развить нижние чакры, увеличить уровень энергии физического, эфирного, виталического тел Вам поможет медитации на царства природы, соответствующие каждой чакре. 

Первая чакра. Медитация на царство минералов.

Сядьте удобно, чтобы позвоночник был прямой, ноги стояли на полу. Или сядьте на пол. Расслабьтесь, закройте глаза. Представьте себя мощной скалой, массивным камнем, который прочно стоит на земле. Дожди и  ветра не могут его разрушить, ничто не сдвинет его с места, он прочно врос в землю. Ничто его не тревожит, у него нет мыслей. Пребывайте в состоянии камня некоторое время. Можно для этой медитации включать мощную, тяжелую музыку низких тонов. Настройтесь на камни, минералы, подержите в руках камень.

Вторая чакра. Медитация на царство растений. 

Представьте себя растением, пышно расцветающим  под ярким солнцем, ощутите тепло, нисходящее на Вас, воду, которая поливает, питает Вас, соки, которые Ваши корни поглощают из земли. Вы слегка покачиваетесь на ветру, и больше ничего не  делаете. Природа обеспечивает Ваше существование только за то, что Вы есть, Вы даете ей кислород, поддерживаете общий баланс в экологической системе. Вы – цветок, пышно цветущий, с которого пчелки собирают пыльцу, бабочки слетаются к Вам отовсюду. Потом Вы отцветаете, превращаетесь в спелый плод с семенами. Для этой медитации можно использовать звуки моря, мелодичную, глубокую музыку. Сходите в лес, на природу, настройтесь в гармонию с растительным миром. 

Третья чакра. Медитация на царство животных. 

Теперь уже пища не придет к Вам сама, за ней нужно охотиться. Представьте себя хищником, выберете животное, которое Вам ближе всего.  Представьте лес или джунгли, Вы в образе сильного свирепого хищника преследуете добычу, или сражаетесь с конкурентом за территорию, за лидерство, охраняете свои владения. Вспомните законы, царящие в животном мире: естественный отбор, выживают сильнейшие, лучшие, сильнейший становится вожаком стаи, хищник не жалеет жертву, но убивает ее лишь потому, что хочет есть, “ничего личного”. Примите эти законы, войдите хорошо в образ хищника на время медитации. Можете использовать шаманскую музыку для этой медитации, активную, динамичную, “огненную” музыку.  Настройтесь на царство животных, посмотрите передачи о хищниках, почитайте книги.   

4. Медитации на чакры.

Также Вы будете медитировать  непосредственно на сами чакры: первую, вторую и третью. 

Если Вы знаете расположение чакр, то можете медитировать, концентрируясь мысленно на чакре.

Медитировать лучше всего в положении сидя, спина должна быть прямая, а ноги – стоять на полу. 

Хорошо медитировать под соответствующую чакре музыку. 

Первая чакра – это самые низкие, тяжелые тона, далее более высокие тона. 

Перед медитацией произведите заземление. Сядьте, как описано выше, и представьте, что из позвоночника выходит стержень вглубь земли до самого ее центра. Или представьте себя деревом, корни которого уходят глубоко в землю. Конечно, это не обязательно, но все же желательно, чтобы во время медитации не “улетать”.     

Далее Вы закрываете глаза, расслабляетесь, и сосредотачиваете свое внимание на области чакры. Визуализируете цвет чакры и соответствующую ей стихию. Например, для первой чакры сосредотачиваетесь на копчике, визуализируете красные цвет и стихию земли, то есть представляете картину красных гор, камней, кристаллов. Можно петь звук или мантру чакры. Каждой чакре соответствует свой цвет, своя мантра и своя стихия.  

Окончив медитацию, медленно откройте глаза, сразу не вскакиваете, вставайте медленно, убрав свои мысленные стержни или корни. Десять минут медитации вполне достаточно. 

Вот таблица соответствий для каждой чакры. 

Первая. 

Название: мулатхара.

Где расположена: в основании позвоночника. 

Как выглядит: четыре лепестка.

Цвет: красный.

Стихия: земля.

Мантра: лам.

Звук: а. 

За какие сферы жизни отвечает: Выживание. Физическая сила и жизнеспособность организма. Способность к заземлению, закреплению результата, а также к выводу уже отживших программ. Получение энергии Земли.  

Вторая. 

Название: свадхистана.

Где расположена: немного ниже пупка. 

Как выглядит: шесть лепестков.

Цвет: оранжевый.

Стихия: вода.

Мантра: вам.

Звук: о. 

За какие сферы жизни отвечает: Удовольствия. Секс. Материальные блага. Плодородие (рождение детей, творчество). Пополнение запасов жизненной энергии. Способность принятия благ из внешней среды.

Третья. 

Название: манипура.

Где расположена: солнечное сплетение. 

Как выглядит: десять лепестков.

Цвет: желтый.

Стихия: огонь.

Мантра: рам.

Звук: у.

За какие сферы жизни отвечает: Воля. Управление другими людьми. Активное использование жизненной энергии. Способность завоевания благ во внешней среде. 

Диагностика причин проблем с деньгами 
с помощью Старших Арканов Таро

колоды “Таро Гномов”.

    Наверное, что такое карты Таро, знают все - колода карт, состоящая из 78 картинок-арканов (аркан  - означает тайна), из которых 22 называются Старшие Арканы, 16 – Фигурные или Придворные и 40 – Младшие. Эта система, возникшая еще в Древнем Египте как книга бога мудрости Тота способна открыть наше прошлое, настоящее и  будущее,  проникнуть в глубины нашего подсознания,  вывести на свет, какие мотивы управляют нашим поведением… Таро – система для самопознания, работы со своим внутренним миром. Но также и система для Магии - изменяя свое сознание, в том числе и с помощью карт Таро, Вы можете изменить свое настоящее и будущее.

   Колода Таро Гномов (Tarot of the Gnomes, производство итальянской фирмы  Lo Scarabeo)  - это колода, наиболее подходящая для гадания на денежные, материальные вопросы. Почему?  Потому что гномы в эзотерической традиции считаются духами стихии Земля. Той самой стихии, которая связана с земным, материальным благополучием и деньгами! Гномы ищут золото и сокровища в горах. В том числе и в Швейцарских Альпах, о чем говорила нам одно время реклама шоколада! Вот почему Швейцария – страна банков, где хранятся большие суммы денег! 
    В правилах работы с денежным потоком Вы уже прошли, что нельзя хранить деньги  в чулке и банке. В стеклянной банке  - нельзя! А в Швейцарском Банке – можно! Только сначала давайте избавимся от причин, мешающих иметь такие деньги!

  Итак, если  Вы работаете с Таро, и у Вас есть колода Таро Гномов, возьмите Старшие Арканы, перемешайте их и задайте картам вопрос: какая причина мешает мне иметь больше денег? Затем вытяните один аркан. Он покажет главную причину. После этого можно вытянуть еще два аркана на причины второстепенного характера. Затем трактуйте арканы в соответствии со следующими значениями. 
Шут –  Выбрасывает деньги на ветер, ненужные покупки. Зато не покупает действительно необходимые вещи. 

Маг –  “Сапожник без сапог”. Оказывает бесплатно услуги, за которые мог бы брать деньги, только за признание. Зато пытается заработать тем, что у него получается плохо. Позволяет работодателю или клиентам себя “обувать”.
Жрица -  Не умеет вести учет своим финансам, не замечает, что его тайно обворовывают. 

Императрица – Забарахлился. Тратит большие деньги на предметы роскоши, только чтобы удивить других. 

Император – Скупердяй. Не позволяет себе расслабиться.  

Иерофант  - Благодетельствует бедных родственников, дает в долг. 

Влюбленные –  “Буриданов осел”. Не может выбрать, чего же хочет в жизни. Считает, что выбора нет, т.к. не видит дальше своего носа. 
Колесница –  Пытается гнаться за двумя зайцами одновременно.

Сила – Не может удержать заработанное, не хватает воли и силы духа. 
Отшельник – Упорно пытается искать деньги там, где их нет, не замечая тех, что лежат на виду. 

Колесо Фортуны – Проигрывает деньги в азартные игры, полагается на случай. 

Справедливость – Соблюдает букву закона в ущерб духу закона. Слишком “правильный”. 

Повешенный –  Сам связал себя каким-то делом, которое не приносит денег. Или какой-то ложной установкой. 

Смерть – Жертва рэкета, грабежа, а, точнее - собственных страхов. Предпочитает не иметь денег совсем, чтобы у него их не отобрали. 

Умеренность –  Сам не хочет больше, скромные запросы. Осуждает “буржуазную роскошь”. 

Дьявол – Попал в зависимость и на нее тратит все деньги. Большие долги все съедают. 

Жертва непомерных запросов, желания брать больше, чем дает. 

Башня -  Хвастался, возомнил себя выше всех, вот и пострадал за гордыню. Жертва порчи, сглаза, отнятия удачи. 

Звезда – “Добрая фея”, живет для других, раздает деньги нищим. Дает больше, чем берет. 

Луна –  Пассивный, неуверенный вампир-нытик, ждет подачек. Невежество, живет в иллюзорном мире. Жертва аферистов и мошенников.  

Солнце –  Жертва ложной скромности. Не может явно заявить о своих талантах, считает, что другие сами должны как-то заметить его.  

Суд – Не решает проблемы сразу, когда это обошлось бы дешевле, а потом приходится платить больше. Скупой платит дважды. 

Мир –  Вращается не в том социальном слое. Предлагает то, но не тем, или тем, но не то.  Не нашел своего места.  Слишком мудрствует. 

Получив свои карты проблем, помедитируйте на них некоторое время, подумайте о тех причинах, которые указали арканы. В чем они проявляются? Как Вы можете изменить эти проявления? Какие шаги можете сделать в ближайшее время?

Подсказка: чаще всего карта проблемы говорит о том, что Вы делаете что-то бессознательно, отрицая эти черты в себе. Потому архетип карты проявляется в негативе и бьет Вас по карману. Начните с того, что не пытайтесь тут же заставить себя перестать делать что-то, а попробуйте принять это и перевести в позитивное русло. Направить эту энергию не на себя, а на внешний мир. 
Например: выпал аркан Луна – человек живет в мире иллюзий. Но как Вы можете перестать создавать себе иллюзии, если у Вас есть эта энергия? Как найти ей выход? Очень просто – создавайте иллюзию, иные миры профессионально! Например, пишите сказки. Так Вам за это еще и заплатят, потому что Вы реально начнете делиться с внешним миром той энергией, которой у Вас много, а не пытаться получить деньги в обмен на энергию, которой у Вас нет!
А если аркан Суд? Возвращение  к нерешенным проблемам? Увидьте эти нерешенные проблемы у другого человека! Откройте ему глаза на них! И помогите решить за соответствующее вознаграждение! Стимулируйте других людей доставать отложенные в долгий ящик проекты, если видите в этих проектах пользу для себя. 

Во что вкладывать деньги? 

Подскажут Лунные карты!

  А сейчас я расскажу Вам немного о другой не менее интересной гадательной системе – это моя авторская система Лунные Карты, созданная на основе символов календаря лунных дней.

  В колоде ЛК 36 карт. Первые  30 карт соответствуют тридцати дням лунного месяца, четыре карты – лунным фазам, и еще две – карты Лунного и Солнечного Затмений. 

  Символы лунных дней – очень древние. Еще много тысяч лет назад они были известны во многих цивилизациях, причем появились во всех культурах практически одновременно, словно пришли человечеству свыше. Так оно и есть!

  Луна играет очень важную роль для всего живого на Земле и для человека. Это самая близкая к Земле планета, потому ее влияние особенно ощутимо. 

  Луна – это и наше подсознание, и родовая память, кармическая память, и вопросы материнства и детей, и наша психика, наши инстинктивные потребности, и то, что приносит нам душевный комфорт…

  Так много может нам рассказать Луна и Лунные Карты. Но сейчас мы остановимся на вопросах материальных, которым и посвящена данная книга. 

  Я уже упоминала об особой связи второй чакры с вопросами привлечения денег. Так вот, Луна – планета, связанная с этой чакрой. Луна управляет зодиакальным знаком Рака и экзальтирует (проявляет себя наиболее сильно) в знаке Тельца.  

  Итак, у Вас есть вопрос, во что лучше всего вложить деньги, и есть колода Лунных Карт. Если еще нет, то Вы можете распечатать ее сами, взяв изображения из программы для изучения Лунных Карт. Программу можно заказать на сайте http://www.mooncards.ru/
Перемешайте карты и задайте колоде вопрос: “Во что мне лучше всего сейчас вложить деньги?”
   Или же, если пока такой вопрос не актуален, но актуально, на что вообще притягивать деньги из среды в первую очередь, настрой на какие цели будет способствовать притоку денег, то задайте такой вопрос: Настрой на какие желания поможет притянуть деньги? 
  После этого вытяните карту и трактуйте.
Светильник – вложение в науку, планирование. Создание алгоритмов, компьютерные программы. В компьютеры. Во что-то новое, что сейчас планируется.
На бытовом плане: хорошо купить новую люстру! Или покрупнее – компьютер!

Рог изобилия – распределите деньги по нескольким счетам в разных банках, нескольким разным бизнесам. Выгодным будет вложение в торговлю, особенно продуктами питания. 

На бытовом плане: сделайте большой запас продуктов!

Барс – ни в коем случае не вкладывайте никуда деньги, держите их при себе. Если они вложены – нужно изъять оттуда. Может быть вложение в спорт (ставки на спортивных соревнованиях). Наймите охрану. 
На бытовом плане – может, пора поменять сантехнику? Купите что-то для спортивных занятий. 
Древо Познания – вложите деньги в два (или более) сходных направления. В обучение и  применение знаний на практике. Деревообрабатывающая промышленность, растениеводство. В создание баз данных.  

На бытовом плане: А как насчет пальмы или покупки саженцев для дачи? А может, Вам нужна литература, учебники?

Единорог – вложите все деньги в переход на новый уровень, например, переезд или существенную реорганизацию бизнеса. Автомобильный бизнес, строительство дорог. 

На бытовом плане: деньги нужны на поездку. 

Журавль – накапливайте деньги, докладывайте постоянно туда, где их копите. Вложение в бизнес, связанный с искусством, красотой, косметологией, модой, дизайном.  

На бытовом плане: посетите косметолога. Купите себе новую одежду, косметику или обновите интерьер. Мужчины – сделайте подарки женщинам!

Огненный Петух – потратьтесь на имидж, выступления, презентацию, рекламу.

На бытовом плане: потратьтесь на показуху (любого плана)! Если приближается Новый Год – на пиротехнику! Женщины – купите подарки мужчинам!

Феникс – нужно изъять спрятанные где-то деньги. Вложения в реанимацию умершего дела. Бизнес, связанный с медициной, химией, генной инженерией, переплавкой металлов. 
На бытовом плане – купите лекарства. Расходы на выживание – как физическое, так и психологическое!

Летучая Мышь  - сейчас для сохранности нужно спрятать деньги, приостановить дела. Вложение в безопасность. Заплатить “крыше”. Потратиться на магическую защиту. Вложения в предприятия сферы машиностроения, тяжелой промышленности.
На бытовом плане – может, пора установить железную дверь? Или посетить выставку каменных изделий? А может, и купить верхнюю одежду на холодное время года.  

Источник – организовать на эти деньги свое дело. Или положить на счет, чтобы на эти деньги стали источником постоянно поступающего дохода в виде процентов. Вложения в строительный бизнес. 
На бытовом плане – купите фонтанчик для украшения интерьера. Посетите места отдыха, купите подарки родителям, членам семьи. 

Огненный Меч  - потратить деньги по ходу  уже идущего сейчас процесса.  В доведение до конца какого-то дела. 

На бытовом плане – может, кухонные ножи нуждаются в обновлении? Или купите себе декоративный меч (можно и настоящий!). Сделайте подарок начальнику. 
Чаша  Грааля – сделать пожертвование, подарок, оказать спонсорскую помощь. 

На бытовом плане – купите новую посуду или красивую вазу. Хорошо делать подарки!

Колесо Сансары – вложить деньги в  дело, которое принесет отдачу через определенное время. “Провернуть” сделку.  Или на счет, и получить  свои проценты по истечении срока. Вернуть долги, завершить старый цикл. 

На бытовом плане – может, машина нуждается в смене резины? Круглые предметы будут кстати. Можно купить пряжу тем, кто вяжет. Потратиться на поездку к родственникам.   

Труба  - выбросить акции на рынок, товар – на продажу. Потратить деньги на мощную рекламную компанию в СМИ, на организацию нужных мероприятий. 

На бытовом плане – не купить ли новую стиральную машину, дискеты для компьютера или музыкальный центр? Металлические и электрические предметы будут весьма полезны. 

Змей – нельзя спешить с вложением денег, нужно проявить терпение и мудрость, иначе можно стать жертвой обмана или попасть в зависимость. Вложение в психологию, медицину. Для криминала – в наркотики, алкоголь, в средства обольщения других.   

На бытовом плане – кого пошлете за бутылкой? А может, Вы решили завести змею дома?

Бабочка – в создание надежного тыла, достижение максимального комфорта для дальнейшего роста. Дать аванс начинающему сотруднику. 

На бытовом плане – если необходимые потребности обеспечены, можно позволить себе и легкомысленные покупки. Все новое будет успешно!

Колокол – потратить на развлечения, устроить праздник, большой банкет. Вложить в бизнес в сфере развлечений, интим-услуг. 

На бытовом плане – нужны предметы роскоши! Посетите дорогой ресторан – гулять надо по полной программе! Потратьтесь на развлечения или организацию роскошного отдыха в компании с любимым человеком. 

Зеркало –  нужно подождать с вложениями, пока что-то не прояснится. Траты на обращение к психологу, прохождение психологического тренинга, самопознание.  В создание фильмов, кино-бизнес, фото-бизнес. 

На бытовом плане – купите зеркало. Если зима – купите коньки и сходите на каток. Полезен может оказаться визит к психологу.

Паук – внести свою часть в общий бизнес, свою долю как акционера. Потратиться на поиск нужных сотрудников. Подкупить полезных людей.  

На бытовом плане – закажите гроб. Кому? Ну, не обязательно себе. Потратьтесь на нужный реквизит для творческого процесса. А может, Вам давно уже нужно средство от комаров, мух и прочих насекомых?
Орел –  на решение юридических вопросов. Пожертвовать на свою веру, на приобщение к божественному. Олигархи могут купить самолет. 
На бытовом плане – купите авиа-билеты. И летите, куда задумали. 

Конь -  внести свой вклад в общую кассу. Потратить на переезд, смену работы, какие-то перемены в жизни. На организацию коллективных творческих проектов. Бизнес в сфере перевозок. 
На бытовом плане – отправьте посылку. Купите лошадь. Потратьтесь на групповое мероприятие или мероприятие, связанное с творчеством. Например, посетите выставку. 

Слон – купить недвижимость или снять офис. В получение практических навыков какой-то специальности. Бизнес по торговле недвижимостью. 
На бытовом плане – купите нечто, олицетворяющее для Вас стабильность. Что-то каменное и древнее, например. Потратьтесь на консультацию у мудрого, знающего человека. 
Крокодил – вложение в захват новых территорий, рынков, вложение в филиалы. В военную промышленность. 

На бытовом плане – нужна заграничная поездка. Купите новые ножницы. А можно и надувного крокодила для плавания в бассейне (можно и живого!).
Медведь – в реализацию своего таланта (например, в напечатание своей книги или организацию выставки своих картин). Вложить в разработку полезных ископаемых. 

На бытовом плане – потратьтесь на то, что поможет Вам заявить о себе. 

Черепаха – не спешите с вложениями, время выжидать и присматриваться. Вложение в ожидание, чтобы кто-то подождал с действием, чтобы дали отсрочку по времени. Заплатить, чтобы оставили в покое. В обеспечение изоляции себе или кому-то другому. Оплата за пребывание в больнице, лечение. Вложения в ювелирный бизнес, продажу антикварных вещей. 
На бытовом плане – купите часы. Посетите кружок по медитации или отдохните на берегу моря.

Жаба – вложение в получение документа, прохождение проверки, заплатить штраф. В устройство проверки, в наказание провинившихся (нанять громил для разборки или частного детектива). 

На бытовом плане – дайте взятку, чтобы сдать экзамен. Критически подойдите к себе и потратьтесь на то, чтобы исправить обнаруженные недостатки. 

Жезл -  вложение в высшее образование, эзотерическое образование, в исцеление или развитие какой-то идеи.  В создании партии, сбор пожертвований на партию. 

На бытовом плане – съездите с друзьями на шашлык. Потратьтесь на выпивку или эзотерическую литературу. Купите натуральные средства для целительства. Можно завести рыбок. 

Лотос – вложение в хозяйство, трата на бытовые нужды. В проведение бухгалтерской проверки, нанять бухгалтера. В растениеводство. 

На бытовом  плане – квартира или дом давно требуют ремонта! Удачны будут бытовые покупки, покупки горшков для цветов, семян и т.п. 

Спрут – вложение в тайную организацию ее членом. Создать тайну, запутать, сохранить тайну. Вложение в секретные разработки. В обучение методам НЛП и т.п.  В организацию крупной разветвленной многоуровневой структуры. Или секты. 

На бытовом плане – недолго мучилась старушка в высоковольтных проводах… Может, пора купить новый телефон или провести локальную сеть для Интернет?

Золотой Лебедь – вернуть долги. В освобождение от обязательств, которые сдерживают дальнейший рост. В переход на более высокий уровень, переезд, эмиграцию. 

На бытовом плане – купите золотые украшения. Или снаряжение для подводного плавания и ныряния. 

Новолуние – вложить во что-то новое, зарождающееся. Поставить на “темную лошадку”.

На бытовом плане – купите что-то неизвестное, что само под руку подвернется. Что-то небольшое и темное. 
Растущая Луна – вложить в растущее дело, дочернее предприятие.  

На бытовом плане – купите подарки детям. 

Полнолуние – вложить в стабильное дело, уже раскрученный проект. 

На бытовом  плане – подарки себе - любимому! Что – то круглое, яркое и светлое (например, дыня).
Стареющая Луна – вложить в старое дело.  Вложить в страховку того, что скоро может прийти в негодность. 

На бытовом плане  - купите подарки старшим, родителям!

Лунное  Затмение – вложить в какие-то социальные программы. 

Солнечное Затмение – вкладывать деньги в себя. Выбивание “денежной пробки” – потратить сумму на что угодно, чтобы снять внутренние блоки.  

   На Лунных Картах можно гадать на самые различные вопросы, не только денежные. 
Если Вы заинтересовались этой системой и хотите получить Посвящение, пишите на электронный адрес kurs@mooncards.ru
  Заочное  обучение  Лунным Картам проводит Алан, мой первый ученик по ЛК. Он также является Мастером Таро, Нумерологии, рунологом, он ученик Евгения Николаевича Колесова.  

  Программа курса 1-й ступени ЛК:

1. Вводная теория.
2. Карты лунных дней: значения каждой карты при гадании на вопросы событийного, земного плана. Медитация, углубленное изучение каждой карты.  
3. Карты лунных фаз.

4. Карты затмений при гадании – знаки Судьбы.

5. Теория гадания: связь прошлого, настоящего и будущего. Как и где формируется сценарий будущего, который затем гадатель считывает по картам. О наличии “развилки” – нескольких возможных путей развития, из которых гадатель выбирает самый вероятный.  

6. Этические правила для гадателя. 

7. Техника безопасности при гадании.

8. Вхождение в измененное состояние сознания для повышения точности гадания. 

9. Расклады для лунных карт:  

 -  Гадание по одной карте на вопрос. 

 -  Гадание по последовательности карт. 

 - “Расклад трех норн”  на прошлое, настоящее, будущее любой ситуации. 

-   “Зодиакальный круг” или “12 домов” – универсальный расклад для предсказания на 

загаданный срок событий по всем сферам жизни не только для себя, но и для своих близких.  

 - Расклад из семи карт  - самый популярный расклад на личные отношения - два варианта.  

-  А также новый уникальный расклад “Развилка трех дорог”, с помощью которого можно не только предсказать, но и выбрать желаемую линию развития будущего.

10. Практика гадания по каждому раскладу. Разбор раскладов, ответы на вопросы.

Некоторые заговоры на деньги.

 Хоть я и говорила, что заговоров в этой книжке не будет, но некоторые я все же привожу. Ведь если Вы прочитали эту книгу, то уже знаете, что сработают они успешно только у того, кто выполняет все правила обращения с Денежным Потоком. 

  Итак, сначала я вкратце расскажу, на каких магических принципах простроены многие методики привлечения денег. 
  1. Обычно заговор делается с использованием тех природных компонентов, которые олицетворяют множественность, бесчисленное количество чего-то – чтобы по принципу подобия у Вас было столько же много денег. Какие это могут быть, например, природные компоненты: звезды в небе, рыба в море, муравьи в муравейнике, перья на птицах, семена… 
  2. Второй вариант – используется то, что увеличивается. Например, поднимающееся тесто, растущее растение… Чтобы по принципу подобия увеличились и Ваши доходы. Например, все знают растение, называемое в народе Денежное Дерево. Его даже не надо специально заговаривать, т.к. оно и так обладает свойством притягивать деньги. Часто по изменениям денежного дерева можно судить и об изменении финансового положения его хозяев. Например, рассказывали такой случай: когда человеку предложили работу, которая сразу переводила его на существенно более высокий уровень доходов, его денежное дерево фантастически выросло за считанные дни. А когда наступает финансовый кризис, денежное дерево, наоборот, начинает чахнуть. На своем дереве я наблюдала и такую картину: дерево вдруг начало сильно ветвиться, пускать множество боковых побегов. Это совпадало с появлением различных направлений получения доходов.  

  3. Для привлечения денег используются и сами деньги, и новые вещи. С этим Вы уже знакомы – техника неразменного рубля. Существуют заговоры на деньги, которые нужно периодически повторять, сбывая каждый раз старую заговоренную монету и заговаривая новую. Часто первую выручку от торговли продавцы не тратят, а оставляют в качестве талисмана, притягивающего новых покупателей. Но и купленные вещи покупатель также может использовать для привлечения следующих обновок (а значит и денег на них!) – для этого тоже есть особый заговор. 

   В денежной магии важна фаза луны, на которую делается магическая работа. Заговоры на привлечение денег лучше делать на растущую луну. А на избавление от долгов – на убывающую. 
  А теперь несколько хороших заговоров на деньги. 

Чтоб богатство шло к рукам.

На молодой месяц пекут хлеб (пирог, булочки), наговаривая на тесто перед тем, как печь:

Как ты будешь тесто расти, подниматься и увеличиваться, так и я буду расти, в положении подниматься, над людьми в славе своей увеличиваться и в деньгах. Аминь.

Заговор на богатство при сборе гороха.
Приговаривать при сборе гороха: 
Сколько гороха, столько денег! Аминь.
Заговор на монету, чтоб деньги приумножались.

Наговаривают на монету 5 копеек или 5 рублей, и носят с собой повсюду. Через месяц от нее избавляются и делают заговор на новую монету. 

Иду на торг купцом, 

возвращаюсь на соболе молодцом.

Заношу домой клад.

Дай, Бог, столько денег,

Чтоб некуда было класть.

Аминь.

Заговор на звездное небо.

В полночь в полнолуние выйти на улицу и, если небо звездное, сказать, глядя на звезды:

Как звезд в небе много,

Как воды в море хватает,

Так чтоб и в моем кошеле

Денег было много и всегда хватало.

Аминь. 

Чтобы всегда были деньги.

Говорить только в пятницу, глядя на пролетающих в небе птиц:

Сколь много перьев на них родится, столько много денег в кошеле не переводится. 

Заговор на обнову, чтоб чаще были. 

Купив новую вещь, произнесите над ней такой заговор:

Посреди лавки купеческой стоит золотой стол,

А это не стол, а это мой новый престол.

Сяду на него задом, огляжу всех купцов взглядом.

Как удачливы ваши дела, так удачлива моя судьба.

Деньги – к деньгам, а обнова – к обнове.

Аминь. 

Чтобы продавец уступил в цене.

Сказать про себя во время торга:

Отломи, купец, от своего куска, тебе и половины хватит. Аминь. 
Чтобы хорошо сбыть, продать товар. 

Нужно крестить товар указательным пальцем левой руки, при этом говоря:

Я  купец, всегда молодец!

Наш товар вам продам!

Денежка к денежке!

Нам – ваши деньги, вам  - наш товар!

Аминь. 

(В данном случае крест имеет важный магический смысл – он напоминает руну Гебо – руну обмена дарами.)

Заговор на сдачу в магазине.

Отдавать деньги нужно правой рукой, а брать – левой. Принимая сдачу в магазине левой рукой, про себя скажите:

В наш кошель – ваша деньги, ваша казна – моя казна! Аминь.  

Заговоры на подарки и пожертвования.

Когда Вы делаете кому-то подарок или оказываете спонсорскую помощь, говорите про себя: 

Рука дающего да не оскудеет.

Вернуть долг с должника.

Жгите осиновые лучинки три вечера подряд при открытой форточке, говоря при этом на дым:

Как лучина горит,

Так и ты, раб Божий (имя должника),

Будешь тлеть и гореть,

Святой водой не зальешь,

Пока мне мое не вернешь.

Аминь. 

Если сложно достать осиновые лучины, попробуйте заменить ароматической палочкой ладана. 

От безденежья.
Снимает, в том числе, безденежье, наведенное порчей.

Возьмите свечу белого воска, растопите в железной кружке на огне. 
Как воск закипит, бросьте туда монету и читайте заклинание: 

У Бога есть рай, в раю сад. 
У дьявола есть кипящий ад. 
Ты кипи, свеча, кипи, 
ты копи мое богатство, копи. 
Пока эта восковая денежка при мне, 
все богатство будет идти ко мне. 
Ангел стоит у райского сада, 
дьявол стоит у кипящего ада. 
На мое дело не будет отдела. 
Замыкаю, замыкаю. 
Запираю, запираю. 
Убираю, убираю. 
Аминь. Аминь. Аминь. 

При слове “убираю” достаньте деньгу из воска шумовкой, чтобы она была облита воском. 
При охлаждении Вы получите восковую лепешку, которую надо носить с собой повсюду. 


Можно сделать это на три монеты, и носить с собой три лепешки.

Боги -  покровители БОГатства.
   В заключение еще об одном эффективном и безопасном методе Денежной Магии. Это подключение к Богу-покровителю. Мы уже говорили о том, что само слово БОГатство произошло от слова Бог. Но может быть это какой-то конкретный Бог? Да, существуют Боги, которые непосредственно отвечают именно за материальное благополучие. Эти Боги представляют собой Вселенские энергии Щедрости, Изобилия, Достатка, и, подключившись к силе этих Богов, вы тем самым подключаетесь к Вселенскому источнику Изобилия, увеличиваете свою способность принятия денег, притягиваете благоприятные возможности получения денег, расширяете свой Денежный Поток. Результат – деньги начнут сыпаться на Вас из самых неожиданных источников! 

   В каждый культуре существуют свои Денежные Боги. Я много лет работаю с пантеоном германо-скандинавских богов, подключая своих клиентов для увеличения доходов к Богам материального благополучия Фрейе, Фрейру и Ньёрду. 

  Ньёрд. http://runes.ru/index.php?id=gods/nyord
Поможет мужчинам увеличить доходы в бизнесе, привлекать спонсоров, женщинам - иметь хорошие деньги от покровителя (отца, мужа, спонсора...). Помогает привлечь деньги через безличные источники (игра на бирже, перепродажа валюты, акций и т.д.)

 Фрейя. http://runes.ru/index.php?id=gods/freya
Поможет женщинам, которые всегда рассчитывают только на себя, увеличить доходы как на наемной работе, так и привлечь удачу своему бизнесу, творческому проекту, любимому делу. Повышает женскую сексуальную привлекательность. Мужчинам поможет иметь доходы через женщин. Привлекает клиенток и деловых партнеров - женщин.

 Фрейр. http://runes.ru/index.php?id=gods/freyr
Поможет мужчинам привлечь удачу как в бизнесе, так и увеличить доходы на наемной работе. Повышает мужскую сексуальную привлекательность. Женщинам поможет иметь доходы через мужчин. Привлекает клиентов и деловых партнеров - мужчин.
Примеры:

В феврале подключила Фрейра и Фрейю для покровительства начальства (у меня два начальника – мужчина и женщина). Результат проявился в мае, мне повысили зарплату. Руководство сказало “ой, ты же так много нам помогаешь, давно пора тебе повысить зарплату”. Наконец-то меня оценили:)

Лариса, Челябинск, июнь 2010

Первые результаты подключения Фрейи: перед майскими праздниками бонус годовой выплатили на 30% больше, чем в прошлом году.

Юлия, Москва, май 2010

Результаты обряда подключения Фрейи от 23.12. очень заметно проявились буквально в последние дни. Вчера со мной полностью рассчитались за предыдущие два месяца. Мой среднемесячный доход вырос более чем в два раза и теперь составил 2800 долл.:))) 

Сразу после обряда я оплатила за свою съемную квартиру, а на другой день зашла за зарплатой в кассу на работе и получила сумму большую, чем за квартиру отдала. У меня так и продолжается - получаю деньги... как-то быстро находится, куда деть крупную сумму:) и без особых усилий, шальными приходит еще больше:)) 

...Несколько раз неожиданную премию выплатили, и начальство по собственной инициативе подняло зарплату более чем в два раза:)) 

В январе хозяйка квартиры задрала на нее цену нереально. Она и сама уже была готова потом ее скинуть, да и доходы подросли - в сущности, было чем платить, но я уже почувствовала, что нужно переехать... сейчас я живу в центре Москвы совсем, в пяти минутах пешком от работы, и с хорошим ремонтом. И за деньги меньшие. и деньги крупные пошли уже после переезда. 

Мария, Москва, март 2008

...В конце 2008 года я приняла решение оставить работу, и начать создание своего дела. Я обратилась на подключение Ньёрда, чтобы привлечь материальную обеспеченность на тот период, пока мое дело еще не начнет мне приносить достаточный для моего комфорта доход.

После подключения я выполнила свое решение и оставила работу - единственный источник дохода, бывший у меня на тот момент. Через три месяца я обнаружила, что мои сбережения практически не затронуты, несмотря на то, что я не сдерживала себя в тратах. Часть денег пришла в виде подарков, еще часть - в виде неожиданного возврата старых долгов (я вспомнила, что некоторые прошлые заказчики и работодатели со мной в свое время не рассчитались, напомнила о себе, и сейчас мне без проволочек вернули те суммы, на которые я претендовала).

Кроме того - среди моих знакомых мужчин усилилась тенденция дарить мне подарки, угощать в ресторанах, оплачивать мои покупки и т.д. Полезно, и очень приятно:))

Благодарю за помощь!

Мария, Москва, май 2009

     Подробнее о подключении Бога-покровителя для увеличения доходов на моем сайте http://www.runes.ru/
Словарь.

 Повторим некоторые понятия, которые встречались на страницах “Библии Ведьмы”.
Денежный эгрегор -  источник денежной энергии, являющийся плодом всех человеческих мыслей о деньгах, желаний денег, сознательных усилий, направленных на получение денег.
Денежный поток – индивидуальный канал подключения к денежному эгрегору. 

Долговой хвост – энергетический канал утечки энергии из денежного потока в результате того, что была дана в долг значительная сумма денег. 

Деньги со знаком минус – те деньги, которые уже отданы, еще не будучи заработанными, т.е. долги. 

Денежный ноль – отсутствие денег, как наличных, так и на счетах, которые никому не надо отдавать, и которыми в любой момент можно свободно распорядиться.  

Деньги со знаком плюс –  имеющиеся деньги, как наличные, так и на счетах, которые никому не надо отдавать, и которыми в любой момент можно свободно распорядиться. 

Денежная пробка – явление, когда деньги вдруг перестают идти после накопления определенной суммы денег. В этом случае, чтобы приток денег возобновился, нужно потратить эту сумму.  

Денежный провал  - явление, когда после крупной траты нет притока денег некоторый период времени. Это явление заметно тем, кто получает не фиксированную зарплату, а постоянный приток прибыли. 

Материнские деньги -  деньги, рождающие другие деньги, например, вклад, на который нарастают проценты, деньги, находящиеся в обороте бизнеса. 

Канал намерения - энергетический канал на тонком плане, истоком которого является Ваше желание  здесь и сейчас, а конечным пунктом – материализованное данное желание в будущем.

Эффект снежного кома -  явление, когда наличие денег притягивает еще больше денег, а отданные деньги, долги приводят к потере денег. 

Метод снежного кома – увеличение доходов путем непрерывной постановки целей, на которые нужны деньги, с постепенным увеличением уровня запросов. 

Неразменный рубль – монета или купюра, которая используется в качестве магнита для притяжения денег и не тратится. 

Нищеброд –  малообеспеченный, бедный человек или тот, кто ощущает себя таковым вне зависимости от уровня дохода. 

Толстосум – обеспеченный, богатый человек или тот, кто ощущает себя таковым вне зависимости от уровня дохода. 

Скупердяй -  тот, кто копит деньги без конкретной цели, тратя лишь гроши, выискивая, где дешевле, и отказывая себе во всем. 

Транжира, мот -  тот, кто растрачивает деньги без конкретной цели, тратит на ненужные покупки, “сорит” деньгами, чтобы удивить других.  

Внешняя Вселенная – объективная Вселенная, весь внешний мир.

Личная Вселенная – субъективная Вселенная, та часть всей Вселенной, которая доступна восприятию человека на данный момент.

Заключение.
Поздравление со вступлением  в ряды будущих миллионеров. 
   Теперь Вы знаете теорию богатства и методы привлечения денег. Поздравляю Вас с посвящением в основы денежной магии! Желаю Вам распорядиться с умом полученными знаниями. Ведь, как бы подробно я все не поясняла, всегда находятся те, кто понимает что-то неправильно. Т.к. не желает обдумывать то, что прочитал и включать свое собственное ощущение, интуицию. А без интуиции настоящей ведьмой не станешь! Некоторые понимают что-то совсем буквально. Например, как-то я выразилась так: “Вы должны быть готовы работать 26 часов в сутки!” А одна женщина спрашивает (совершенно серьезно): “Но ведь в сутках 24 часа – а где я еще два часа возьму? А спать мне когда?” Надеюсь, среди читателей нашей Библии нет таких, кто понимает все так буквально. Конечно, есть общее правило о том, что Вы должны быть готовы приложить больше усилий, если хотите получать больше. Но без включения Вашей собственной интуиции и честности по отношению к самому себе, Вы не определите, в чем Ваша проблема. В том, что прилагаете усилий недостаточно, или в том, что прилагаете избыточные усилия, или прилагаете их туда, куда не надо. Правила нашей Библии – это как опорные точки для Вашего самоанализа. Но за Вас этот самоанализ никто не произведет.  Впрочем, при желании Вы можете обратиться на индивидуальную консультацию – чтобы уже по Вашей конкретной ситуации и Вашему гороскопу были найдены причины не устраивающих Вас обстоятельств и даны рекомендации. Далее приводится адрес, по которому Вы сможете мне написать. 
   Итак, теперь в полку ведьм и ведьмаков, т.е. знающих людей, прибыло! Как и в полку будущих миллионеров – ведь Вы теперь можете им стать, если, конечно, захотите. А денежные вампиры пусть поостерегутся – теперь они потеряют навсегда еще одного потенциального донора. 
 В заключение отвечу еще на такой вопрос, который, наверное, интересует многих: 
а сколько денег можно привлечь данными методами? Есть ли ограничения?  
  Следование правилам увеличения денежного потока, магический алгоритм и схема учета дополнительных доходов помогут Вам привлекать столько денег, сколько позволяет привлечь Ваш энергетический уровень. То есть ограничение может быть только Вашими физическими и энергетическими возможностями – сколько денег Вы будете способны оплатить своими энергетическими затратами или отработать. 

  Конечно, деньги могут поступать из самых неожиданных источников  (быть найденными, подаренными, выигранными), но и в этом случае на самом деле они окупаются Вашими энергетическими затратами. Например, если деньги женщине дает богатый любовник, это значит, уровень ее сексуальной энергии соответствует этим деньгам.  Если бизнесмен получает прибыль в своем деле, значит, столько энергии и активности он вложил в дело.
 Ведь готовность принять и готовность отдать   - одно и то же. Сколько энергии человек готов и может отдать, столько денег он готов принять. И наоборот: повышение числа  и уровня Ваших запросов стимулирует Вас вложить больше активности, энергии, дает смысл, ради чего надо становиться более энергичным. 

   Пользуясь методами “Библии Ведьмы” для привлечения денег, Вы будете получать деньги из всех возможных источников своего уровня, расширите число этих источников, то есть рост будет количественный. 

   Если же Вы хотите сделать качественный скачок на более высокий уровень, то есть увеличить доходы не за счет количества источников, а за счет появления источника более высокого уровня, для этого уже Вам надо будет произвести важные качественные изменения в своей жизни. Например, если Вы – наемный работник, то существенно продвинуться в карьере или перейти к открытию собственного дела. Если Вы  - предприниматель, то вывести свое дело на новый уровень. 

Об этом читайте в следующей книге – “Библия Ведьмы. Тайны Успеха”.   

Как звезд в небе много, и как воды в море хватает,

Так чтоб и у Вас денег было много и всегда хватало.

Да будет так!

УДАЧИ ВАМ И БОГАТСТВА!
Обратиться ко мне за профессиональной консультацией и магической помощью вы можете по адресу:  dajra@runes.ru
Мои сайты:

http://www.runes.ru –  основной сайт.
http://www.mooncards.ru – Лунные Карты.
Оказываю следующие услуги:
 - Помогу найти работу, источник дохода в желаемой сфере.

 - Смена источника дохода на более выгодный при достижении “потолка” доходов.

 -  Специальные программы увеличения доходов в зависимости от того, работаете вы на наемной работе, являетесь фрилансером, торговцем и посредником, либо бизнесменом.

 - Привлечение дополнительных доходов вне работы (подарки, выигрыши и т.д.), поддержка в нерабочий период.

 - Помощь с продажей и покупкой недвижимости, получением и скорейшей отдачей долгов, кредитов, с продажей бизнеса и выгодным вложением денежных средств.

 - Решение кармических (повторяющихся) проблем с деньгами и неудачами в бизнесе.

 - Консультации по бизнесу: перспективы дела, подходит ли дело вам, выбор одной идеи из нескольких бизнес-идей, благоприятное время для открытия дела, проверка вашей совместимости с деловым партнером, выбор благоприятного места проживания или расположения офиса, которое приносило бы удачу вашим делам, а не вредило. 

 - А также другие услуги, такие как помощь в нахождении “своей половинки”, закреплении отношений браком, помощь в выигрыше судебного дела.
Пишите:  dajra@runes.ru
Предсказание судьбы и диагностика методом теограммы

Суждено ли тебе выйти замуж и быть счастливой в браке?

Стоит ли суетиться, создавая бизнес, или деньги по судьбе проходят мимо тебя?

Карьера в гос. структурах - светит ли она тебе, или это не твое?

Негатив - обречен(а) ли ты пожизненно быть магнитом для порчи и сглаза, или пусть тебя боятся?

В каких сферах жизни тебе поможет магия, а в каких и магия не поможет?

Что тебе можно и нужно менять, а что надо найти силы принять?

Узнай свои сильные и слабые стороны, предначертанные от рождения, заказав теограмму.

Составление теограммы - это новый, точный метод предсказания и диагностики, открытый мной совместно с Мастером Мантики Аланом в процессе работы с каналами германо-скандинавских Богов. Это диаграмма распределения в % жизненно важных энергий в психическом поле человека - энергий, отвечающих за основные сферы жизни. Энергии обозначаются именами Богов германо-скандинавского пантеона. Построение теограммы - метод трудоемкий, на него у Мастера уходит несколько часов работы, он требует ювелирной точности настройки, тишины и сосредоточения. Но эти усилия окупаются полученными результатами, которые раз и навсегда снимают многие вопросы о настоящем и будущем человека.

Как теограмма предскажет вашу судьбу и продиагностирует возможные проблемы

Каждый Бог отвечает за конкретную сферу жизни. Общая теограмма по всем 12-ти сферам или Теограмма Судьбы покажет, энергии каких Богов у вас выражены сильнее, каких - слабее, а каких - вовсе отсутствуют. Доминирующие Боги, энергии которых у вас много - это те сферы жизни, на которые вы можете делать ставку, в этом вам повезет, в том числе это может быть сфера вашей профессиональной деятельности. "Слабые" Боги покажут ваши более уязвимые стороны, это те сферы, где вы можете иметь результат, но в меньшем объеме. А отсутствующие - те области, в которые вам и вовсе противопоказано соваться - удачи не будет.

Например: у мужчины отсутствуют в психическом поле энергии Бога-покровителя социального статуса. Это значит, никакая карьера в социальном мире ему не светит. Действительно, на какую бы работу он не устроился, карьерного роста не происходит. Его путь - фриланс или малый бизнес, посредничество (здесь надо уточнять другие показатели), но не карьера в каких-либо структурах. Слабые энергии богини семьи в психическом поле человека показывают проблемы с созданием и сохранением семьи. Сильный Бог-покровитель самостоятельного заработка покажет, что человек может претендовать на высокие доходы. И т.д.

Таким образом можно диагностировать любые проблемы, такие как безбрачие, безденежье. И далее применять меры: "сильных" Богов можно подкачивать, увеличивая еще больше ваши результаты, "слабых" - подкачивать, чтобы эти сферы жизни у вас в принципе были реализованы для себя, хоть вы и не станете самым "крутым" в этой области. Ну а сферы отсутствующих у вас Богов вам лучше не касаться, по крайней мере, самому - только через людей, у которого энергии данного Бога проявлены лучше.

Теограмма, составленная для конкретной сферы жизни, покажет такую проблему как "замещение" или "одержимость". Пример: у клиента-фрилансера денежные проблемы, прекратились заказы. Теограмма показала, что у него в денежной сфере жизни доминируют энергии Бога-покровителя, отвечающего за выступления и красноречие. При том что человек работает не артистом, а программистом. Это значит, он одержим нереализованным желанием показа себя, что отодвигает на задний план зарабатывание денег. Как это происходит, клиент не осознает, но вся его энергия направлена на понт, а не на привлечение заказчиков. Решить проблему можно, скорректировав энергию внутри психического поля человека. Клиенту были даны рекомендации, как это сделать, и он их успешно применил, восстановив свой психический баланс и вернув себе доходы.

Что нужно от вас для построения теограммы:  для общей, предсказание судьбы - ваше имя и фото, для теограммы по конкретной сфере жизни - ваше имя, фото и указание сути проблемы. Например: не могу выйти замуж, упали доходы и т.д.

Стоимость диагностической теограммы по одной проблеме: 3 000 рублей.

Вы получите ответ, в чем причина проблемы, и как вы можете ее решить.

Заказать диагностическую теограмму по одной проблеме, пишите:

dajra@runes.ru
Стоимость общей теограммы по всем сферам жизни: 9 000 рублей.

Вы получите полный расклад по всем сферам жизни (деньги, карьера, любовь, брак и семья и т.д.), в каких сферах жизни вам стоит ждать удачи, в каких стоит, но меньше, а каких и вовсе не стоит касаться. Теограмма Судьбы строится один раз в жизни, показывая распределение энергий, заложенное в вас от рождения. В случае, если вы прибегали к магической коррекции судьбы, “подкачивали” энергии Богов в своем психической поле, то через какое-то время можно вновь построить теограмму, чтобы отследить изменения. 

Заказать общую теограмму по всем сферам жизни, пишите:

dajra@runes.ru
